
И.о. генерального директора 
Череповецкого фанерно-ме-
бельного комбината — про рост 
производства, создание новых 
рабочих мест, апгрейд товарной 
линейки, об отношениях с зару-
бежными партнерами, социальную ответственность 
и финансовую политику комбината. Стр. 12.

Увеличить выручку и укре-
пить свои позиции на рынке 
поможет кредит на попол-
нение оборотного капитала. 
Следуя ряду принципов, вы 
получите наибольшую выго-
ду от сотрудничества с бан-
ком. Стр. 10.

Вторая половина XIX века 
была временем расцвета фон-
довых бирж. Доходность акций 
Санкт-Петербургской биржи 
была выше, чем Нью-Йорк-
ской. Как и чем торговали 
раньше? Стр. 14.

Совместный досуг укрепляет 
семейный союз, а спорт — 
особенно. С какого возраста 
можно посещать тренажер-
ный зал? Какие и кому по-
казаны нагрузки? Советы 
специалистов. Стр. 19.

Представляем наших чита-
телей-участников рубрик 
«Хобби» и «Моя семья —  
мое богатство». Стр. 18

ЧИТАЙТЕ В НОМЕРЕ:

РАСХОД 
ДЛЯ ЭКОНОМИИ

ИПОТЕКА 
ПЕРЕХОДНОГО ПЕРИОДА

МИХАИЛ 
КОЖУХОВ

Как получить кредит и обеспечить 
снижение ставки до 7,9 % годовых? 
В этом поможет оплата повседнев-
ных покупок дебетовыми карта-
ми. Чем больше оплачиваешь — 
тем ниже ставка.

С 1 июля 2019 года застройщики 
переходят в режим проектного 
финансирования. Что изменится 
для ипотечных заемщиков? 
В двух словах: станет надежнее, 
но дороже.

ИЛЬЯ КОРОТКОВ: «У ПРОМЫШЛЕН-
НИКОВ ПОСТОЯННЫЙ ДРАЙВ»

ТОРГОВЫЕ КРЕДИТЫ 
ДЛЯ МАСШТАБИРОВАНИЯ БИЗНЕСА 

НЕИЗВЕСТНЫЙ 
ФОНДОВЫЙ РЫНОК РОССИИ

СПОРТ ПО-СЕМЕЙНОМУ

КОНКУРСЫ

Известный журналист-путеше-
ственник — о том, почему в неко-
торые страны лучше отправляться 
со сталкером, где растет самый 
большой цветок в мире, и о том, 
как он стал бизнесменом.

ЛИЧНЫЕ ФИНАНСЫ

ЦИФРЫ И ФАКТЫ
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ФИНАНСОВОЙ ГРАМОТНОСТИ 
ВСЕ ВОЗРАСТЫ ПОКОРНЫ

стратегиях повышения финансовой гра-
мотности разных стран особо выделяют 
две наиболее незащищенные социаль-
ные группы — это молодежь и  люди 

старшего возраста. Первые обращаются с  фи-
нансами порой легкомысленно, хотя и  быстро 

осваивают новые технологии. Вторые планиру-
ют бюджет, бережливы, но  нет-нет да  и  попа-
дут в  ловушки, расставленные мошенниками. 
Как  избежать подводных камней в  управлении 
финансами?

Читайте на стр. 2‑3, 5

В
Индекс Московской биржи обновил исторический 
максимум, покорив 8 апреля отметку 2550 пунктов.

О ФИНАНСАХ И НЕ ТОЛЬКО

Свыше 100 тыс. счетов ИИС (индивидуальные инвестиционные счета) доверительного 
управления зарегистрировано на Московской бирже в начале апреля.

2556,11
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ФИНАНСОВАЯ ГРАМОТНОСТЬ ЛИЧНЫЕ ФИНАНСЫ

Финансовая доступность  
без грамотности — деньги в никуда

Школьникам и студентам  
не хватает заботы о завтрашнем дне
Познание банковских услуг у детей начинается с пластиковых карточек. 
По мере взросления спектр доступных банковских услуг расширяется. 
Как молодым людям максимально выгодно пользоваться банковскими 
сервисами и какие подводные камни могут встречаться на их пути?

ПРОДВИНУТЫЕ  
ПОЛЬЗОВАТЕЛИ —  
ГРАМОТНЫЕ  
ПОЛЬЗОВАТЕЛИ

Стратегический координатор 
проекта Министерства финан-
сов РФ «Содействие повышению 
уровня финансовой грамотности 
населения и  развитию финан-
сового образования в  РФ» Анна 
Зеленцова сообщила, что  в  сен-
тябре 2017  года правительством 
РФ была принята стратегия повы-
шения финансовой грамотности 
в стране. Также была разработана 
дорожная карта. Ее ключевые на-
правления — образовательные.

В рамках решения кадровой за-
дачи на базе ведущих вузов (выс-
шая школа экономики РАНХиГС, 
экономический факультет МГУ, 
финансовый университет) созда-
но три методических центра. Зе-
ленцова особо гордится проектом 
«Смешарики. Азбука финансовой 
грамотности»: «Мы сделали уже 
8 серий, а всего будет 20».

Зеленцова указала, что  есть 
четкая корреляция между количе-
ством пользователей онлайн-бан-
кингом, другими цифровыми фи-
нансовыми услугами и  уровнем 
финансовой грамотности: «У та-
ких людей уровень финансовой 
грамотности выше, чем  в  сред-
нем у российского населения. Это 
важный сигнал к тому, что фи-
нансовая доступность и  финан-
совая грамотность  — взаимо­
связаны, они взаимно усиливают 
друг друга».

ИГРА В ПИРАМИДУ

Одна из рапространенных оши-
бок в  инвестировании — уча-
стие в  финансовых пирамидах. 
По  этой теме выступил руково-
дитель службы по  защите прав 
потребителей и  обеспечению 
доступности финансовых услуг 
Банка России Михаил Мамута. 
По его мнению, речь должна идти 
о  более сложноорганизованном 
подходе, «который заключается 
в  том, чтобы как  можно шире 
распространять информацию 
даже не  о  финансовых пира-
мидах как  таковых, поскольку 
они все время видоизменяются, 
о  том, что  надо знать, чтобы 
не  стать их  жертвой. Доход-
ность, существенно превышаю-
щая доходность по  депозитам, 
всегда сопряжена с  высокими 
рисками. И  неважно, пирамида 
это или  что‑то  другое», — ска-
зал он. При этом Мамута отметил, 
что  примерно четверть клиентов 
заходят в  пирамиды осознанно. 
Для них это такой вид рискован-
ных инвестиций: «Они зашли, 
вовремя вышли, но  что  будет 
с  другими — им просто не  важ-
но». По  словам представителя 
мегарегулятора, ЦБ сейчас разра-
батывает меры пресечения такой 
практики.

Он также напомнил об  основ-
ных проектах, которые должны 
повысить доступность финансо-
вых услуг. Среди них — форми-
рование «цифрового профиля» 
клиентов, удаленная биометри-
ческая идентификация (к  слову, 

некоторые банки уже предлагают 
пройти биометрию через банкома-
ты), проект «Маркетплейс» (вир-
туальный «магазин» для  подбора 
финансовых услуг). «Мы понима-
ем, что  эта конструкция разви-
вается быстро, но в то же время 
она не защищена от рисков. Нет 
регулирования, которое уста-
навливает правила к  витринам, 
к  хранению информации на  них, 
к  обеспечению идентичности 
информации, размещенной на  ви-
трине, и  самой услуги, которая 
предоставляется поставщиком, 
и многое-многое другое. Но в лю-
бом случае я  очень рекомендую 
не  бросаться бездумно в  финан-
совый мир, а тщательнее анали-
зировать все те услуги, которые 
предлагаются на рынке», — посо-
ветовал Михаил Мамута.

Другие докладчики добави-
ли, что  новые продукты, такие 
как  ISO, криптовалюты, продол-
жают успешно «бегать» от  мега-
регулятора, меняя юрисдикции. 
И  задача обеспечить защиту по-
требителей, которые пытаются 
залезть в  область неинституали-
зированных финансов.

МОЛОДЕЖЬ В РОССИИ 
ГРАМОТНЕЕ ДРУГИХ

Международная сеть ОЭСР 
(Организация экономического со-
трудничества и  развития) перио
дически составляет рейтинг фи-
нансовой грамотности взрослых. 
Представитель ОЭСР Флор-Анн 
Месси рассказала, что  Россия 
сейчас занимает в  рейтинге 30 
строчку из  50, имея 12,2 балла 

из 21 возможных (если перевести 
это на  привычную пятибалльную 
шкалу, то выйдет примерно «трой-
ка», что  означает «удовлетвори-
тельно»). Впрочем, высшей оцен-
ки нет ни у кого. Лидер рейтинга 
Франция имеет 14,9 балла, иду-
щие следом Финляндия и  Норве-
гия — 14,8 и 14,6 соответственно.

У  российской молодежи (оце-
нивались финансовые знания 
15‑летних школьников) позиции 
значительно лучше — они нахо-
дятся в верхней части оценочной 
шкалы — выше, чем  у  Польши, 
Испании, Австралии, Италии 
и  даже США. Отставание есть 
от Канады, Бельгии и Китая.

Схожие результаты показы-
вают и  российские исследова-
ния. Согласно социологическим 
опросам, проведенным ранее, 
около 88 % опрошенных россиян 
не знают, какие институты защи-
щают их  права на  финансовом 
рынке, 72 % не смогут распознать 
финансовую пирамиду в  широ-
ком ассортименте продуктов, 
36 % не знают о взаимозависимо-
сти доходности и рисков и пр.

Флор-Анн Месси особо под-
черкнула, что  новые технологии 
несут риски: «Цифра» ведет 
к  появлению новых продуктов. 
Не всегда они безопасны для кли-
ентов. Это краткосрочные 
кредиты, например. Поэтому 
новшества должны развивать-
ся параллельно с  защитой прав 
потребителя и  финансовой гра-
мотностью».

ЗАЩИТА ПОТРЕБИТЕЛЯ 
ОБОРАЧИВАЕТСЯ  
БЮРОКРАТИЕЙ

Брокеры констатируют — 
прошлый год стал весьма удач-
ным: большое количество но-
вых открытых счетов, приток 
инвесторов. Наконец, зарабо-
тал механизм индивидуальных 
инвестиционных счетов (ИИС). 
Люди поняли различия и  выгоду 
разных накопительных программ. 
По  мнению, Андрея Паранича, 

директора ассоциации «Нацио-
нальная лига независимых инве-
стиционных советников», этому 
способствовали в том числе про-
граммы финансовой грамотно-
сти, где всем разъяснялись пра-
вила «игры». Но проблема в том, 
что  знания не  всегда превраща-
ются в реальные навыки правиль-
ного финансового поведения. 
«Люди, зная, что  надо делать, 
делают совершенно по‑другому, 
руководствуясь или  привычкой, 
или  мнением своих друзей», — 
считает Паранич.

Он также посетовал, что  защи-
та прав потребителя, его инфор-
мированность оборачиваются 
излишней бюрократией: «Если 
мы говорим о  простом беззало-
говом займе, то это как минимум 
12  страниц договора, которые 
надо прочитать и  поставить 5‑6 
подписей. А если заём оформляет-
ся под залог, например, автомоби-
ля, то это 40 страниц, на которых 
тоже надо поставить порядка 20 
подписей. Клиент устает читать 
и не может понять текст договора, 
в итоге подписывает не глядя, по-
скольку ему нужна услуга».

В  своих выступлениях дру-
гие докладчики также отметили, 
что  нужно менять концепцию 
ответственности. Если раньше 
считалось, что  основная ответ-
ственность лежит на  потребите-
ле, призывали к  бдительности, 
осторожности, то  сейчас наме-
тился тренд в  сторону продавца, 
поставщика финансовых услуг. 
Важно, чтобы, например, банки, 
как  универсальная точка контакта 
при предоставлении услуги — кре-
дита или инвестиционного инстру-
мента, предоставляли описания 
рисков, и, возможно, предлагали 
ознакомиться с матчастью, прежде 
чем становиться инвестором.

В  целом, участники конферен-
ции сошлись во мнении, что фи-
нансовая грамотность должна 
стать модным трендом, как, на-
пример, здоровый образ жизни. 

Алена Гамова

В России пользоваться пласти-
ковой картой можно уже с 6 лет, 
оформив ее в  виде дополнитель-
ной карточки родителя ребенка. 
С 14‑летнего возраста при согла-
сии родителя можно иметь бан-
ковскую карту как основную. Бан-
ковские карты могут объединять 
в себе средство платежа, а также 
транспортную карту и  пропуск 
в школу. С 18 лет доступны вкла-
ды и  кредиты, но  так как  в  этом 
возрасте еще, как правило, нет до-
хода, то пользоваться этими про-
дуктами начинают после 20 лет.

Среди пользователей банков-
ских продуктов и услуг доля мо-
лодежи гораздо меньше, чем сре-
ди других возрастных категорий. 
По  данным исследования «Рос
Индекс» от  компании Ipsos 
Comcon, вкладчиков среди моло-
дежи всего 7 % (при 17 % в целом 
по стране), а доля молодых заем-
щиков, обратившихся за  креди-
том за последний год, составляет 
13 %. Такое поведение объяснимо. 
Молодые люди с первым выходом 
на  работу хотят встать на  ноги, 
начать самостоятельную жизнь, 

а это предполагает немало затрат.
Но  для  этого необязательно 

сразу пользоваться кредитами, 
тем  более это кредиты не  на  до-
полнительное образование, кото-
рые способствовали  бы профес-
сиональному развитию и  росту 
заработка в  дальнейшем. В  ходе 
исследования молодые россия-
не сообщили, что  берут кредит 
обычно для того, чтобы приобре-
сти смартфон (25 % опрошенных), 
аудио- или  видеогаджет (12,4 %), 
а  также компьютер (11,9 %). Са-
мый популярный ответ, около 

трети голосов, — «планирую по-
тратить заемные средства на  по-
купку авто». При этом на банков-
ском рынке постепенно растет 
количество выданных молодым 
людям кредитных карт — бан-
ковского продукта, которым 
нужно пользовать с особой осто-
рожностью (подробнее о  том, 
как  правильно пользоваться 
кредитными картами и  креди-
том наличными, см. № 6 газе-
ты «О  финансах и  не  только», 
стр. 1, на сайте severgazbank.ru).

Что касается сбережений, то их, 
наоборот, можно делать больше. 
Начиная взрослую жизнь, вчераш-
ние студенты несут и более высо-
кие финансовые риски. Данные 
накопления послужат страховкой 
от непредвиденных обстоятельств 

или  могут быть направлены за-
тем на  первоначальный взнос 
при покупке в кредит автомобиля 
или  квартиры. Хотя сбережения 
имеют 7 % молодых людей, 39 % 
из них (в возрасте от 16 до 24 лет) 
соглашаются с  высказыванием, 
что  «сбережения нужно делать 
обязательно, даже отказывая себе 
в самом необходимом».

Учитывая, что  в  современных 
школах постепенно вводятся 
уроки финансовой грамотности 
и  проводятся соответствующие 
олимпиады, можно прогнозиро-
вать, что подрастающее поколение 
будет грамотнее и  эффективнее 
пользоваться банковскими и  дру-
гими финансовыми услугами. 

Иван Мастерков

ДЕТСКИЕ ФИНАНСЫ

Играем, 
решаем  
и получаем 
призы!

Наши маленькие читатели, девочки и мальчики! Вы навер-
няка знаете, что сбережения должны работать. Вложения де-
нег с  целью получения прибыли называются инвестициями. 
Самое доступное и  исключительно надежное инвестирова-
ние — банковский вклад.

Более рискованный вариант — это инвестирование на ры-
нок ценных бумаг. Будущему инвестору подбирают портфель: 
вместо тетрадок в нем акции и облигации. Также можно инве-
стировать в свой бизнес.

Почитайте советы Смешариков, ответьте на  их  вопросы. 
Мы ждем ваши правильные ответы по  электронной почте 
media@severgazbank.ru, также вы можете передать их  в  лю-
бой офис СЕВЕРГАЗБАНКА или направить почтой по адресу: 
160001, г. Вологда, ул. Благовещенская, д. 3 с пометкой «Дет-
ские финансы». В обращении не забудьте указать контактную 
информацию о себе или своих родителях: фамилию, имя, от-
чество, номер телефона, электронную почту. Каждый участ-
ник получит приз от СЕВЕРГАЗБАНКА — кружку с нашим 
фирменным персонажем Огоньком.

ЧТО ТАКОЕ ФИНАНСОВАЯ ГРАМОТНОСТЬ?
Финансово грамотный гражданин: Следит за состоянием

личных финансов

Анализирует 
финансовые услуги

Формирует долгосрочные
сбережения на случай 
непредвиденных 
обстоятельств

Оценивает риски на рынке 
финансовых услуг

Распознает признаки фи-
нансового мошенничества

Выполняет свои обязанно-
сти налогоплательщика

Планирует доходы 
и расходы

Умеет находить необходимую 
финансовую информацию

Знает свои права как потре-
бителя финансовых услуг

Избегает излишней 
закредитованности

Планирует жизнь  
на пенсии

Источник: из презентации Минфина на конференции FINFIN-2019

Источник: проект «Азбука финансовой грамотности со Смешариками»,  
запущенный по инициативе и при поддержке Минфина России

Примерно такая основная мысль сквозила в выступлениях участников 
V Международной конференции по финансовой грамотности и финансо-
вой доступности «Цифровые финансы и их влияние на повышение благо-
состояния потребителей финансовых услуг» (FINFIN 2019), прошедшей 
в феврале в Москве. Как новые финансовые технологии влияют на по-
требителя, какие риски несет технологический прогресс, как обеспе-
чить безопасность людей, что такое финансовая грамотность в новых 
реалиях? На эти вопросы попытались ответить докладчики.
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НЕСКОЛЬКО ПОЛЕЗНЫХ 
СОВЕТОВ

• ПЕНСИОННЫЙ ТЕРРОР
Лжепредставители ПФР в  оче-

редной раз активизировали свою 
деятельность. Визитер или  те-
лефонный собеседник беседует 
вежливо, но  напористо. Его речь 
пестрит словами «государствен-
ный», «важно», «обязательно 
надо» и  т. д. На  некоторых лю-
дей — особенно пожилых — это 
действует магически. Имея на ру-
ках данные паспорта и страховой 
номер, можно оформить онлайн 
кредит, зарегистрировать под-
ставную фирму, купить сим-карту 
для  телефонных афер. Знайте — 
сотрудники ПФР никогда не  хо-
дят с  поквартирными опросами 
и не названивают гражданам.

• �НЕ ЗАБЫВАЙТЕ, ГДЕ БЫ-
ВАЕТ БЕСПЛАТНЫЙ СЫР
Про  звонки якобы от  социаль-

ных служб с  сообщением о  бес-
платной путевке или  еще  о  ка-
ких‑то подарках — пишут и говорят 
много. Сценарий разговора такой: 
чтобы получить обещанный дар, 
надо заплатить налог 13 %. По-
дарки от  юрлица, если их  сто-
имость превышает 4 тыс. руб., 
действительно облагаются НДФЛ 

(пенсионеры НДФЛ не  платят). 
Но не постесняйтесь перезвонить, 
например, в  свое отделение Пен-
сионного фонда или  в  отдел со-
циальной защиты, чтобы удосто-
вериться, что  вам действительно 
полагаются какие‑то  бесплатные 
услуги. И  тем  более отказывай-
тесь от подарка, если вас попросят 
уплатить налог прямо во  время 
телефонного разговора, сообщив 
данные своей банковской карты. 
Ответьте: «Я самостоятельно уве-
домлю о факте получения подарка 
налоговые органы. И насладитесь 
реакцией абонента.»

• �ОПАСАЙТЕСЬ КРЕДИТ-
НЫХ ЛЖЕБРОКЕРОВ
Не  обращайтсь за  финансовой 

помощью к так называемым кре-
дитным брокерам, если звучат 
подобного рода призывы: «День-
ги с  любой кредитной историей, 
в  том числе пенсионерам и  без-
работным», «Гарантия получе-
ния денег в  течение 30 минут», 
«Решим ваши финансовые про-
блемы» и  т. д. Чаще всего они 
предлагают взять POS-кредит 
на дорогие товары, а после поку-
пают этот товар у  вас со  значи-
тельным дисконтом. В  итоге вы 
окажетесь без  товара, в  лучшем 
случае с 2 / 3 его цены и приобрете 

финансовые обязательства перед 
банком на пару лет.

• ВОДОСЧЕТЧИК 
ВТРИДОРОГА

Из новых схем обмана — квар-
тирный обход. Пенсионерам го-
ворят, что  требуется заменить, 
например, водосчетчик. Или  на-
чалась городская программа по за-
мене окон. Показывают бумаги, 
где фигурируют слова «государ-
ственный», «муниципальный» 
и т. д. Счетчик (окна) вам поставят, 
только стоимость работ окажется 
многократно завышенной. Если 
вам сложно напрямую отказать на-
пористым молодым людям, гово-
рите: «Всеми подобными вопроса-
ми занимаются мои дети, оставьте 
свои контакты, они с вами свяжут-
ся, а у меня денег нет.»

• �БЛАГОТВОРИТЕЛЬНОСТЬ 
НЕ БЫВАЕТ БЕЗАДРЕСНОЙ
Еще одна схема — предложения 

моментального заработка в  Интер-
нете. Обычно сообщают, что извест-
ные крупные компании проводят 
онлайн-опрос или  благотворитель-
ную акцию, и готовы платить круп-
ные суммы. Участнику «опроса» 
несказанно везет, и  ему пишут, 
что на его счет сейчас переведут со-
лидную сумму, но для вывода этих 

денег надо оплатить сбор, комис-
сию, авторизацию, что‑то еще. Сум-
ма к  оплате выставляется копееч-
ная по сравнению с «выигрышем». 
Но после перевода вы, конечно же, 
ничего не получите. Есть еще риск, 
что, оплата «комиссии» с помощью 
банковской карты откроет жуликам 
доступ к  ее данным. Тогда можно 
лишиться вообще всех денег на ней. 
Первое, что  должно насторожить 
— практически все электронные 
письма с  подобными предложени-
ями попадают в  спам. Второе  — 
адрес, указанный на  сайте с  опро-
сом, как  правило, некорректный, 
а  контактный телефон не  отвечает. 
Третье — крупные компании не за-
нимаются благотворительностью 
для всех и каждого, тем более через 
интернет-посредников.

Помните, что вышеперечислен-
ные сценарии и еще многие, похо-
жие на них, не станут основанием 
для возбуждения уголовного дела, 
чем  мошенники и  пользуются. 
Вас никто не принуждает прини-
мать подарки, сообщать персо-
нальные данные, переплачивать 
за  услугу сомнительного каче-
ства — вы все это делаете добро-
вольно. Поэтому будьте начеку 
и сохраняйте бдительность. 

Карина Ложкова

ЛИЧНЫЕ ФИНАНСЫ

Пенсионером быть выгодно!
Предупрежден — значит, вооружен

ПЕНСИОНЕРЫ «СРЫВАЮТ БАНК»

Банки все чаще выделяют пенсионеров в от-
дельную категорию и предлагают выгодные 
продукты на специальных условиях. Люди 
старшего возраста могут оформить кре-
дит по сниженной ставке, получить больший 
процент по депозиту и пользоваться картой, 
которая приносит доход. Многие из этих опций 
доступны и тем, кто еще не вышел на пенсию, 
но заботится о ней заранее.

С 1 апреля в России больше не выдают бу-
мажный СНИЛС (страховой номер индивиду-
ального лицевого счета). Пенсионный фонд 
переходит на электронный документоо-
борот. Новость сыграла на руку нечисто-
плотным товарищам. Полицию забрасывают 
заявлениями, в которых граждане жалуются, 
что неизвестные атакуют их звонками и ви-
зитами. Они представляются сотрудниками 
ПФР и требуют сообщить паспортные дан-
ные и номер СНИЛС — якобы это требуется 
для скорейшего перевода системы соцстра-
ха в «цифру». Это явная афера. Но многие 
люди — особенно пожилого возраста — про-
сто не знают, какие признаки присущи мо-
шенническим схемам отъема денег. А их се-
годня существует великое множество.

ПЕНСИОНЕРЫ  
В ФОКУСЕ

С начала 2000‑х число пенсио
неров в  России увеличилось 
почти на  20 %. В  2017  году лю-
дей старшего возраста насчи-
тывалось 45,7 млн человек, 
что  составляет треть от  обще-
го населения страны. Текущий 
тренд не  мог не  отразиться 
на  секторе финансовых услуг. 
Некоторые банки выделили 
пенсионеров в  отдельную кате-
горию, предложив им продукты 
с интересными опциями.

Пенсионеры зарекомендова-
ли себя как  надежные клиенты 
банков благодаря стабильному 
доходу и  высокой платежной 
дисциплине. По  данным бюро 
кредитных историй «Экви-
факс», сейчас почти каждый 
шестой банковский заемщик  — 
это пенсионер (1,6 млн чело-
век), и  их  доля растет третий 
год подряд, отмечают эксперты. 
Для  некоторых банков пенсио-
неры и  вовсе стали единствен-
ной целевой аудиторией. А  са-
мая свежая тенденция — это 
ориентация банков на  будущих 
пенсионеров, которые заботят-
ся о  своем будущем доходе уже 
сейчас. Таким образом форми-
руется своего рода экосисте-
ма: банки помогают клиентам 
накопить на  будущую пенсию, 
а  после ее наступления пред-
лагают целый набор продуктов 
на специальных условиях.

ЕСЛИ ВЫ —  
ПЕНСИОНЕР

КРЕДИТЫ ДЕШЕВЛЕ
Банки зачастую предлагают 

пенсионерам ипотеку и  потреби-
тельские кредиты по  сниженным 
ставкам. Например, по  кредит-
ной программе для  пенсионеров 
СЕВЕРГАЗБАНКА ставка по  по-
требительским кредитам начи-
нается от  9,75 % годовых, тогда 
как на рынке встречаются предло-
жения значительно дороже. В рам-
ках предложения банка пенсионер 
может оформить кредит на потре-
бительские нужды либо рефинан-
сировать свои займы, полученные 
в других банках.

Впрочем, одним только сни-
жением ставки по  кредитам 
для  людей старшего возраста 
уже никого не  удивишь. Банки 
предлагают все новые и  новые 
опции, например, упрощен-
ную форму подачи заявки, бес-
платное оформление дополни-
тельных продуктов, различные 
бонусы и  скидки. В  СЕВЕР-
ГАЗБАНКЕ кредит до  350 тыс. 
рублей выдается без  залога 
и  поручительства, а  в  допол-
нение заёмщик-пенсионер мо-
жет получить кредитную карту 
с  лимитом до  50 тыс. рублей. 
Банк предоставляет скидки 
в  0,25 % в  рамках календаря 
праздников (Новый год, День 
защитника Отечества, День По-
беды, День пожилого человека 
и  другие) и  0,5 % при  наличии 

положительной кредитной исто-
рии в  банке или  действующего 
срочного вклада там же.

ВКЛАДЫ ДОХОДНЕЕ
Выгодные предложения 

для пенсионеров банки предусмо-
трели и по вкладам. Как правило, 
условия по  ним очень гибкие: 
разрешены частичные снятия 
и  пополнения, проценты капита-
лизируются, а  клиент может сам 
выбирать срок размещения 
средств (в  рамках обозначенно-
го банком интервала). Все эти 
опции заложены в  пенсионных 
вкладах СЕВЕРГАЗБАНКА, став-
ка по ним может достигать 5,9 % 
годовых.

КАРТА ПРИНОСИТ  
ПРИБЫЛЬ

С  появлением карт платежной 
системы «МИР» выбор банков 
для  зачисления пенсии заметно 
расширился. Банки стали выпу-
скать пенсионные карты «МИР» 
и  предлагать их  держателям 
особые условия. На  карту мож-
но не  только получать пенсию, 
но и активно ею пользоваться, из-
влекая выгоду.

В  частности, пенсионная кар-
та «МИР» СЕВЕРГАЗБАНКА 
доступна любому пенсионеру 
и при желании он может перевести 
полностью или частично свою пен-
сию на счет этой карты. При сред-
немесячном начислении пенсии 
на карту в размере не менее 6 тыс 
рублей банк не взимает плату за го-
довое обслуживание. Также карта 
будет бесплатной, если ее держа-
тель совершает по  ней операции 
на  сумму не  менее 3 тыс. рублей 
в месяц. С карты можно бесплатно 
снять наличные в банкоматах лю-
бых банков на территории России 
до 300 тыс. рублей в месяц. Самый 
приятный бонус по  пенсионной 
карте  — это ежемесячное начис-
ление 5 % на  остаток денежных 
средств на  счете. Держатели карт 
также могут подключиться к  бес-
платному смс-информированию.

ЕСЛИ ВЫ ЗАБОТИТЕСЬ 
О БУДУЩЕЙ ПЕНСИИ

ПРОЦЕНТ ПО ВКЛАДАМ 
НА ВЫСОТЕ

Копить на  пенсию можно на-
чинать смолоду. Для этого доста-
точно открыть специальный счет 

в негосударственном пенсионном 
фонде и регулярно делать на него 
взносы. Для  будущих пенсионе-
ров СЕВЕРГАЗБАНК разработал 
вклад «На  высоте», доходность 
по  которому может составлять 
7,7 % годовых (при  размеще-
нии депозита на  срок 181 день). 
Депозит доступен клиентам, 
оформляющим в  банке договор 
негосударственного пенсионного 
обеспечения (НПО) с  АО «НПФ 
ГАЗФОНД пенсионные накопле-
ния». По сути, клиент делает два 
взноса: один — на свою будущую 
пенсию,  другой — на  срочный 
вклад, с  помощью которого он 
может накопить на текущие круп-
ные покупки (подробнее о накопи-
тельных продуктах и управлении 
сбережениями читайте в номере 
№4 (7), стр. 2-3, на сайте банка). 

ЗАПЛАТИЛ ПО КАРТЕ —  
ПОЛУЧИ КЭШБЭК  
НА ПЕНСИОННЫЙ СЧЕТ!

Карту платежной системы 
«МИР» могут оформить и будущие 
пенсионеры. СЕВЕРГАЗБАНК 
совместно с  «НПФ ГАЗФОНД 
пенсионные накопления» выпу-
стил дебетовую кобрендинговую 

карту, которую можно получить 
при  оформлении индивидуально-
го пенсионного плана «НПФ ГАЗ-
ФОНД пенсионные накопления» 
в  офисах банка или  отделениях 
негосударственного пенсионного 
фонда. По  этим картам начисля-
ется кэшбэк (возврат части потра-
ченных по ней средств), он соста-
вит 0,5 % при совершении любых 
покупок и  5 % — при  покупках 
в определенных категориях. Дан-
ный кэшбэк получают в  рублях 
по  итогам каждого месяца. Его 
можно как тратить, так и направ-
лять на свой личный пенсионный 
счет, формируя постепенно нако-
пления к наступлению «золотого» 
пенсионного возраста.

Кстати, сама платежная систе-
ма «МИР» также дает держателю 
дополнительные преимущества. 
Например, расплачиваясь ею 
в  конкретных магазинах, можно 
получать кэшбэк до 20 %.

В ОНЛАЙН  
БЫСТРЕЕ И ПРОЩЕ

Российские пенсионеры — про-
двинутые пользователи Интернета 
и зачастую не уступают в этом во-
просе молодому поколению. Они 
с интересом осваивают не только 
Всемирную паутину, но и банков-
ские дистанционные каналы об-
служивания. По  данным опроса 
исследовательского центра Ipsos 
Comcon, среди активных пользо-
вателей Интернета старше 55 лет 
половина использует мобильный 
банк, а 77 % — онлайн-банк.

Онлайн-сервисы позволяют 
совершать многие операции бы-
стрее, проще, а  иногда и  дешев-
ле. Поэтому банки закладывают 
их  в  разработку своих пенсион-
ных продуктов. Клиенты в режи-
ме онлайн могут пополнять вклад 
или  делать взносы на  свой счет 
в  рамках пенсионного плана. 
Для этого СЕВЕРГАЗБАНК, став-
ший, пожалуй, одним из  самых 
«пенсионных» банков, предлагает 
клиентам удобные интернет-банк 
и  мобильное приложение. Кли-
ент может управлять своими про-
дуктами в  личном кабинете, от-
слеживая начисление процентов 
на  остаток по  карте, перечисляя 
платежи по  кредитам, совершая 
межкарточные переводы, откры-
вая и  пополняя вклады и  многое 
другое. 

Марина Голубкина

Никогда не сообщайте по телефону номер своей карты и код безопасности – 
последние три цифры на обратной стороне карты под магнитной полосой.

* Ставка по вкладу рассчитана с учетом ежемесячной 
капитализации процентов исходя из срока вклада. 
Ставка без капитализации – 7,5%.
При досрочном истребовании вклада (части вклада) 
в период: 
– до 180 дней проценты по вкладу начисляются 

и выплачиваются из расчета ставки вклада «До востребова-
ния», действующей в Банке на день досрочного истребова-
ния вклада (части вклада).
– от 181 дня до 365 дней по ставке 6,0% годовых
– от 366 дней до 545 дней по ставке 6,8% годовых
– от 546 дней по ставке 7,1% годовых

Если Вкладчик не требует возврата суммы вклада после 
истечения срока действия договора, сумма вклада 
перечисляется Банком на банковский счет, указанный 
Вкладчиком в Заявлении о присоединении к Правилам 
размещения вкладов физических лиц в ПАО «БАНК СГБ»
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Дебетовая карта позволяет 
совершать покупки как  в  обыч-
ных, так и  интернет-магазинах. 
Чем  больше заемщик пользуется 
картой, тем  заметнее снижает-
ся ставка. При этом члены семьи 
клиента могут также получить до-
полнительные пластиковые кар-
ты, оплаты по которым будут учи-
тываться при снижении ставки.

По  картам предусмотрен кэш
бэк (возврат части потраченных 
средств) до 5 % в рамках програм-
мы лояльности банка и  до  20 % 
— в  рамках программ лояльно-
сти платежных систем. Таким 
образом, клиент получает допол-
нительный доход и  тем  самым 
еще значительнее уменьшает про-
центные выплаты по кредиту.

Чтобы было удобнее пользо-
ваться картой СЕВЕРГАЗБАН-
КА для  ежедневных покупок, 
заемщик может без  каких‑ли-
бо комиссий переводить на  нее 
средства со  своей зарплатной 
карты любого другого банка 

на  специальной странице сайта 
банка.

Также с  целью снижения раз-
мера ежемесячных выплат пред-
усмотрен более длительный срок 
кредитования — 7  лет. Макси-
мальная сумма кредита состав-
ляет 5 млн рублей, обеспечение 
не требуется.

«СЕВЕРГАЗБАНК давно изве-
стен низкими процентными став-
ками по  потребительским креди-
там и ипотеке в силу социальной 
направленности бизнеса. Воз-
можность еще  большего сниже-
ния ставки дает дополнительное 
преимущество нашим кредитным 
продуктам, делая их  более до-
ступными. Ставку можно заметно 
уменьшить, оплачивая покупки 
нашей картой. В  снижении став-
ки могут принимать участие все 
члены семьи, существенно об-
легчая нагрузку на семейные фи-
нансы. Немаловажным является 
и то, что за совершенные покупки 
клиент не только снижает ставку, 

но и получает кэшбэк, что добав-
ляет привлекательность нашему 
предложению», — прокоммен-
тировал новый продукт Сергей 
Тишко, заместитель председателя 
правления СЕВЕРГАЗБАНКА. 

Антон Троицкий

КРЕДИТЫ

СЕВЕРГАЗБАНК предложил потребительские кредиты 
с возможностью снижения ставки до 7,9% годовых

*Снижение ставки возможно в рамках опции «Управляй ставкой» при подключении 
Пакета услуг «Кредитные возможности». Снижение происходит поэтапно и со-
ставляет от 0,2 % снижения на 1‑м этапе до 7 % годовых в сумме после 4-го этапа 
(ставка не может быть ниже 7,9 % годовых) при условии, что общая сумма по-
купок по дебетовым картам банка (транзакционная масса, определяемая общими 
условиями договора потребительского кредитования) составляет от 25 % до 100 % 
от суммы кредита на каждом этапе снижения ставки. Период между этапами 
с момента получения кредита / предыдущего снижения ставки составляет не ме-
нее 6 календарных месяцев. Стоимость подключения Пакета услуг «Кредитные 
возможности» — 900 руб. в момент получения кредита.

СЕВЕРГАЗБАНК разработал новую программу 
потребительского кредитования. Программа 
банка позволяет снизить ставку по кредиту 
до 7,9 % годовых* при пользовании дебетовыми 
картами при оплате покупок.

ИПОТЕКА

Жилье в новостройках –  
надежнее, но дороже
С учетом того, что не менее 70 % продаж квадратных метров в ново-
стройках осуществляется с помощью ипотеки, возникают вопросы: 
какие изменения ожидают сферу жилищного кредитования в режиме 
проектного финансирования, который стартует с середины 2019 года? 
Как выбрать надежного застройщика? Как переход на эскроу может 
отразиться на ипотечных заемщиках?

ЧТО ЗА ЗВЕРЬ  
ЭСКРОУ?

С  1 июля 2019  года в  России 
полностью откажутся от  модели 
долевого строительства. Деньги 
граждан будут храниться в банках 
на  эскроу-счетах (некий аналог 
аккредитива) до  полного оконча-
ния строительства.

Чтобы открыть эскроу-счет, 
необходимо подписать трехсто-
ронний договор между банком, 
покупателем и  застройщиком. 
Покупатель вносит средства 
на данный счет в качестве оплаты 
строящегося жилья. Если жилье 
приобретается в ипотеку, то вме-
сто покупателя деньги на  него 
зачисляет банк, выдавший кре-
дит на квартиру. С этого момента 
ни  покупатель, ни  продавец жи-
лья не могут распоряжаться день-
гами.

Для  банка нет проблем выдать 
ипотеку и положить ее на эскроу- 
счет. Но  надо понимать, что  это 
просто способ сохранить день-
ги — проценты по  такому счету 
не начисляются.

ВЫБИРАЕМ  
ЗАСТРОЙЩИКА С УМОМ

Как  выбрать надежного деве-
лопера? Это по  силам любому 
гражданину. Начните с  просмо-
тра публикаций о  застройщике 
в  СМИ. Застройщика, портфель 
проектов которого регулярно 
пополняется введенными в  экс-
плуатацию жилыми комплексами 
без  серьезных задержек сроков, 
знает рынок и  его репутацию 

можно считать относительно 
устойчивой.

«Покупка жилья в новострой-
ке, как  правило, значительно 
выгоднее покупки на  вторич-
ном рынке, — рассказала газе-
те юрист Екатерина Касенова, 
основатель юридической фир-
мы «Касенова и  партнеры». — 
С учетом того, что при покупке 
жилья используется ипотечное 
кредитование, выбор надежно-
го застройщика становится, 
пожалуй, важнее размера кре-
дитных ставок. Кредит пла-
тить придется в любом случае. 
Пока еще действующий 214‑ФЗ 
«О  долевом строительстве» 
обеспечивает защиту от  двой-
ных продаж, но не более. Стра-
хование ответственности 
защищает дольщика в  случае 
признания застройщика бан-
кротом, а  обращение взыска-
ния на  заложенное имущество 
для  одиночного дольщика непо-
сильная задача».

Покупателю ничего не остает-
ся, как  самостоятельно проана-
лизировать историю компании 
и реализованные ею проекты, на-
личие разрешительной докумен-
тации и проектную декларацию. 
Если все это вызывает доверие, 
разбираемся с  судебной исто-
рией: проверяем, не  находит-
ся  ли застройщик в  состоянии 
банкротства или  не  подано  ли 
заявление о  его банкротстве 
в  суд, а  также находим количе-
ство судебных дел, где ответ-
чиком является застройщик. 
Это проверяется на  сай-
тах: для  арбитражных дел 
www.kad.arbitr.ru и  для  дел 

судов общей юрисдикции 
www.судебныерешения. рф. 
Если судебных дел много 
или  застройщику грозит бан-
кротство, то  от  заключения 
договора стоит отказаться.

РИСКИ ДОЛЬЩИКОВ

Учитывая, что  пока многие 
граждане продолжают приоб-
ретать жилье в  новостройках 
по 214‑му закону, с заключением 
договора долевого участия (ДДУ), 
внося деньги, в  т. ч. ипотечные, 
задолго до  получения заветных 
квадратных метров, то  надо по-
нимать, что  и  после 1 июля они 
останутся дольщиками. Закон об-
ратной силы не имеет.

Советник коллегии адвока-
тов «Тарло и  партнеры» Ната-
лья Бунина советует: «Чтобы 
не ошибиться с выбором строи­
тельной компании, законом 
№  214‑ФЗ для  всех застройщи­
ков предусмотрена обязанность 
размещать полную и  достовер­
ную информацию о  своей дея­
тельности в  Едином реестре 
застройщиков. Здесь содержат-
ся сведения о проектах застрой-
щиков, видах возводимых ими 
объектов недвижимости и даже 
фотографии строящихся домов. 
Это государственный ресурс 
и  застройщики отвечают за до-
стоверность предоставляемых 
фактов».

Некоторые эксперты предпола-
гают, что  после перехода на  ре-
жим проектного финансирования, 
число девелоперов сократится. 
Представьте — добросовестный, 
успешный застройщик строит, все 

честно, продает по ДДУ, у него есть 
оборотные средства, а  с  1  июля 
его лишают возможности «пере-
крутиться». Еще не факт, что бан-
ки станут охотно финансировать 
всех нынешних российских за-
стройщиков. В  результате рынок 
ждут действительно очень серьез-
ные изменения.

Если  же описывать реформу 
одной фразой, то  можно ска-
зать: станет надежнее, но доро-
же.

ОСОБЕННОСТИ  
ОФОРМЛЕНИЯ ИПОТЕКИ 
НА НОВОСТРОЙКУ

Если на вторичном рынке в ка-
честве гаранта выплат по кредиту 
выступает уже готовая кварти-
ра, то  в  строящемся доме жилья 
как  такового еще  не  существует. 
Соответственно, залога тоже нет. 
Поэтому финансовая организация 
будет заниматься детальной про-
веркой застройщика и  оценивать 
ликвидность приобретаемой не-
движимости в  строящемся доме, 
что требует больше времени.

Если строительство дома нахо-
дится на начальном этапе и пред-
ставляет собой «вырытый котло-
ван», вряд ли стоит рассчитывать 
на  получение ипотеки. Жилье 
в  фазе строительства должно 
иметь готовность как  минимум 
на 20 %.

ВЫГОДА ПОКУПКИ

Совершая покупку в строящем-
ся доме, вы становитесь облада-
телем чистого с  юридической 
стороны жилья, которое не обре-
менено никакой историей. Вам 
не нужно заниматься длительной 
проверкой.

Жилье на  первичном рынке 
недвижимости дешевле квартир 
на  вторичном рынке — разница 
может достигать 30 %. Однако 
следует учитывать и  стоимость 
последующего ремонта.

По  мнению экспертов, следу-
ет обратить внимание на ново-
стройки, которые построены 
на  30 %–50 %. Цена за  1 ква-
дратный метр еще сравнитель-
но невысокая, а  вероятность 
завершения строительства 
в указанный срок выше.

ОСНОВНЫЕ РИСКИ

Нельзя быть уверенным 
на  100 %, что  застройщик сдаст 
дом в  планируемый срок. Дли-
тельная стройка — дополнитель-
ные расходы: вы не  вправе пе-
реоформить ипотеку и  обязаны 
выплачивать проценты. Правда, 
согласно 214‑закону в  обязан-
ности застройщика входит ком-
пенсация всех появившихся 
расходов, которые связаны с  не-
исполнением условий догово-
ра о  долевом строительстве. 
Но не факт, что нерадивый деве-
лопер согласится оплачивать из-
держки ипотечника. И  выбивать 
свои законные средства придется 
через суд, что утомительно, долго 
и сопряжено с расходами.

Есть риск быть вовлеченными 
в  мошеннические схемы с  двой-
ными продажами. Но  он ста-
нет минимальным в  том случае, 
если вы вносили взнос после 
обязательной государственной 
регистрации договора о  долевом 
строительстве. В  данном случае 
исключены варианты подписания 
мошеннического договора.

БАНКОВСКИЙ СКОРИНГ

Банки расценят клиента 
как  платежеспособного, если до-
ход будет как минимум вполовину 
больше регулярных ежемесячных 
платежей по  ипотеке. Плюсом 
станет начилие дополнительных 
источников дохода, например, 
от сдачи в аренду квартиры.

Некоторые ипотечные про-
граммы допускают учет в общем 
семейном доходе доходов близ-
ких родственников и родителей. 
Если для  супругов оформления 
в  отдельном порядке не  нужно 
(согласно действующему законо-
дательству, как  имущество, так 
и  долговые обязательства у  них 
общие), то  прочих родствен-
ников привлекают к  участию 
в  договоре банковского кредита 
в качестве поручителей или соза-
емщиков.

Помимо финансовой состоя-
тельности, оценки будет подвер-
гаться кредитная история заем-
щика. 

Андрей Загородний

ВОПРОС-ОТВЕТ
ВОПРОС: КАК ПРОВЕРИТЬ БАЛАНС КАРТЫ ЧЕРЕЗ SMS- 

ИНФОРМИРОВАНИЕ?
Ответ: Запрос данных об остатке средств на карточном счете осу-

ществляется путем отправки SMS- сообщения вида:
BAL<пробел><шесть первых цифр номера карты>%<четыре по-

следних цифры номера карты> Например: BAL 666666 %4444

ВОПРОС: ЕСЛИ СУПРУГ БЕРЕТ ИПОТЕЧНЫЙ КРЕДИТ 
НА  КВАРТИРУ, МОЖЕТ  ЛИ СУПРУГА ОФОРМИТЬ ДОКУ-
МЕНТЫ НА КВАРТИРУ НА СЕБЯ?

Ответ: Если супруги состоят в зарегистрированном браке, то они 
оба являются заемщиками по кредитному договору и собственника-
ми квартиры. Если квартира оформляется в единоличную собствен-
ность одного из супругов, то необходим брачный договор, и по кре-
дитному договору заемщиком будет тот супруг, в чью собственность 
оформляется квартира.

НОВОСТИ
ЛЬГОТНАЯ СТАВКА 6 % ПРОДЛЕНА 
НА ВЕСЬ СРОК СЕМЕЙНОЙ ИПОТЕКИ

Премьер-министр РФ Дмитрий Медведев под-
писал постановление о  предоставлении льгот 
на  ипотечные кредиты. Согласно документу, се-
мьи с двумя и более детьми могут оформить займы 
для приобретения жилья по ставке, размер которой 
составляет 6 % годовых (для жителей Дальнего Вос-
тока — 5 %). Теперь эти условия будут действовать 
в течение всего срока кредита, а не только в первые 
три, пять или  восемь лет. При  этом заёмщики, ко-
торые уже имеют рефинансированные кредиты, 
смогут рефинансировать их ещё раз. Как полагают 
в  правительстве, внесённые корректировки поспо-
собствуют увеличению спроса на ипотеку и увели-
чению рождаемости. (МК)

СЕВЕРГАЗБАНК ПРИЗНАН ЛУЧШИМ 
БАНКОМ ДЛЯ ЛЮДЕЙ СТАРШЕГО  
ВОЗРАСТА В 2018 ГОДУ

Об этом сообщил На-
циональный банковский 
журнал (NBJ), учреди-
телем которого является 
Ассоциация российских 
банков. Оценка произ-
водилась экспертами издания, учитывается наличие 
публикаций о банках в других СМИ и отзывы кли-
ентов. 

В СЕВЕРГАЗБАНКЕ представлена широкая ли-
нейка продуктов и сервисов, разработанных специ-
ально для людей пенсионного и предпенсионного 
возраста.
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ЗВЕЗДЫ

Михаил Кожухов: «Путешествия 
должны оставлять впечатления  
на всю жизнь»
Михаил Кожухов — один из родональников 
популярного сегодня жанра тревел-журнали-
стики. Кожухов нашел свой узнаваемый стиль. 
Близкое знакомство со странами сам Миха-
ил называет этнодайвингом — погружением 
в культуру и быт разных народов. К слову, 
Кожухов посетил более 120 стран.
Поскольку заграничные поездки для Михаила — 
работа, то отдыхает он, сплавляясь по рекам, 
в том числе на Вологодчине.
Сегодня журналист переквалифицировался 
в предпринимателя. И его опыт путешествен-
ника дополнился бизнес-опытом. Обо всем 
этом и о самых удивительных местах в мире 
он поведал в эксклюзивном интервью газете 
«О финансах и не только».

«ОЧАРОВАНИЕ СТРАНЫ 
НА ПЛЯЖЕ НЕ ПОНЯТЬ»

— Тяжело  ли снимать тре-
вел-проекты? Многие сегодня 
смотрят ТВ и завидуют, напри-
мер, ведущим «Орла и решки», 
говорят, вот повезло, катаются 
по миру за казенный счет.

— На  самом деле, это тяжкая 
работа. Чтобы сделать 44‑ми-
нутную программу, снять надо 
как  минимум втрое больше. Это 
череда переездов — сотни кило-
метров, смена гостиниц. Наш ре-
корд во Вьетнаме — поменяли 11 
гостиниц за 12 дней! А однажды 
в Лаосе нас привезли совершенно 
не туда, откуда мы должны были 
утром улетать, и  за  ночь при-
шлось проехать 700 километров 
по горам. Кроме того, чтобы зри-
телю стало интересно, ты перед 
камерой существуешь на  повы-
шенных «эмоциональных оборо-
тах». Когда возвращались со съе-
мок домой, мне требовалось 
несколько дней тишины, чтобы 
восстановиться.

— Все больше людей предпочи-
тают путешествовать самостоя
тельно. Как у вас возникла идея 
заняться организацией отдыха?

— Когда снималась програм-
ма, друзья спрашивали: «Еду 
в  Таиланд, что  посоветуешь?» 
Я  отвечал: «Отлично! Поле-
жишь на  пляже несколько дней, 
но потом езжай на север страны, 
привезешь впечатления на  всю 
жизнь. Это совершенно другой 
Таиланд». Или, к  примеру, со-
брались в  Египет. Замечательно. 
Отдохнули на пляже? А потом — 
на  самолет и  в  Асуан, не  зря  же 
там  писала свои романы Агата 
Кристи. Спуститесь на  парохо-
дике по  Нилу мимо того места, 
где нашли Моисея в  камышах. 
Остановитесь в  Луксоре. Толь-
ко там  вы поймете, куда попа-
ли… Так пришла идея — создать 
агентство, где мои идеи обре-
ли бы форму готовых маршрутов. 
Так стартовал «Клуб путеше-
ствий Михаила Кожухова».

— Почему вы решили, что это 
будет востребовано?

— Человек путешествующий 
проходит несколько ступеней раз-
вития. Первая — эмбриональная, 
это история с  «все включено» 
в Турции или Египте. Спустя ка-
кое‑то  время некоторым из  «эм-
брионов» становится скучно, они 
понимают, что  ездить за  тысячи 
километров, чтобы поправить-
ся на  пару-тройку килограммов 
вовсе не  обязательно, это можно 
сделать и  дома. В  этот момент 
происходит переход в  подрост-
ковую фазу. Человек рассужда-
ет: «Я  самый умный, давай‑ка 
я  сэкономлю и  поеду самосто-
ятельно». Надо время, чтобы 
«подросток» поездил и  понял, 

что  самостоятельность не  всегда 
работает во благо. Пример. Самые 
востребованные города для  са-
мотуристов — европейские сто-
лицы. Для  первого раза в  Риме, 
чтобы обежать все раскрученные 
достопримечательности, вам дей-
ствительно никто не нужен. А вот 
уже в музеях Ватикана необходим 
гид, иначе вы так и  не  узнаете, 
что  Микеланджело изобразил 
себя на фреске в Сикстинской ка-
пелле. И много чего еще.

Или Париж. Впервые его можно 
посетить с путеводителем, а даль-
ше наверняка интересно будет 
пройтись по  местам, связанным, 
например, с  героями Дюма. Уви-
деть дом, где жил прототип Пор-
тоса, или  мост, где Д’Артаньян 
встретился с  Рошфором, и  так 
далее. А для этого уже необходим 
сталкер, проводник.

А есть места, куда вообще глу-
по ехать самостоятельно. Напри-
мер, в  джунглях Суматры растет 
самый большой в мире цветок — 
раффлезия. Он цветет пару дней 
в  году. Как  найти его без  рейн-
джера?

Или  Папуа-Новая Гвинея. Ку-
пить авиабилет не проблема, зака-
зать номер в отеле, и дальше что? 
Нужно, чтобы кто‑то  накануне 
доехал до места, где живет Папа 
Яли, вождь племени дани, и ска-
зал: «Папа Яли! Через день прие-
ду с гостем, он привезет свинью. 
Но  чтобы все было на  высшем 
уровне!». И Папа Яли командует 

людям: снять футболки, надеть 
набедренные повязки, встретить 
гостя!

Путешественники, которые 
ездят с  Клубом, привозят домой 
впечатления на всю жизнь: имена 
людей, которых им будет прият-
но вспоминать, какой‑то  новый 
личный опыт, который им, может, 
никогда больше не пригодится — 
сварить самому чурчхелу, впер-
вые сесть к  гончарному кругу. 
Это раздвигает твои представле-
ния не только о мире, но и о твоих 
собственных возможностях.

— В  группах Клуба есть 
«душа компании» — обычно 
это медийные, известные люди. 
Выходит, это «путешествие 
со звездой»?

— Совсем нет! Задача «души» — 
объединить людей, создать осо-
бую атмосферу путешествия. Сде-
лать так, чтобы сработал эффект 
попутчика, и  незнакомые прежде 
люди стали друзьями. Кроме того, 
среди наших «душ» есть стопро-
центные «звезды» — Андрей 
Макаревич, например, Татьяна 
Лазарева или  Наринэ Абгарян. 
А  есть люди чуть менее извест-
ные, но ничуть не менее интерес-
ные и теплые — Андрей Бильжо, 
Юрий Кобаладзе, Сергей Цигаль 
или Таша Строгая. Теплые — это 
главное: пропуск в  отряд «душ» 
дает не  звездность, а  готовность 
делиться с  группой эмоциями, 
знаниями, впечатлениями 24 часа 
в  сутки. И  у  каждого своя тема, 

мелодия, если хотите. Алекс Ду-
бас собирает «моменты счастья», 
Михаил Козырев, знаток музыки, 
приглашает на фестивали, а Олег 
Нестеров, хотя тоже музыкант, — 
он больше про  пофилософство-
вать, поразмышлять…

— Вы сняли кино про  кру-
госветное плавание Крузенштер-
на и Лисянского. А теперь у вас 
есть отдельная эксклюзивная 
программа морских экспедиций 
на  парусниках «Крузенштерн» 
и «Седов». Расскажете о них?

— Поход под  парусами на  на-
ших великих барках ни с чем срав-
нить! Ты оказываешься на неделю 
в  открытом море без  мобильной 
связи и  Интернета, в  компании 
таких  же, как  и  ты, романтиков. 
Видишь невероятную красоту  — 
четыре тысячи квадратных ме-
тров парусов! Соприкасаешься 
с фантастической и трогательной 
историей этих парусников  — 
им на  двоих почти двести лет! 
На  второй день под  присмотром 
матроса совершается учебный 
подъем на  мачты, а  это около 
60 метров над  палубой, высо-
та 14‑15‑этажного дома, кото-
рые надо преодолеть по  вантам, 
без  всякой страховки. Если вам 
комфортно, то  в  следующий раз, 
когда зазвучат короткие резкие 
сигналы, а  вахтенный офицер 
объявит: «Парусный аврал! По-
шёл все наверх!» — вы имеете 
полное право взлететь наверх 
и вместе с мальчиками-курсанта-
ми ставить или  убирать паруса. 
После всего этого, когда мы схо-
дим на берег, кричим троекратное 
«ура» барку и его команде, — ба-
рышни ревут все поголовно, а му-
жики отворачиваются, чтобы ни-
кто ничего не заметил.

— Сейчас мы готовимся 
к  важному событию. В  конце 
2019 года барки «Седов», «Кру-
зенштерн» и «Паллада» пойдут 
в  совместную юбилейную кру-
госветку. Какие места в России 
вы считаете наиболее привле-
кательными для путешествий?

— Одно из  моих самых ярких 
впечатлений последнего вре-
мени  — Дагестан, туда группы 
Клуба ездят регулярно. Там  нео-
быкновенное сочетание гостепри-
имства, экзотики и  невиданных 
природных красот! Интересней-
шие места — Сахалин, Итуруп, 
но  это скорее для  любителей 
полупоходного отдыха. Самым 
активным могу посоветовать 
восхождение на  Эльбрус: это 
тоже запомнится на  всю жизнь. 
В семейном формате может быть 
интересна поездка по  русскому 
Северу, в  Карелию. Готовим экс-
педиционную поездку на  плато 
Путорана, это будет хит!

«ИСТОРИЯ СПЛАВОВ 
У МЕНЯ НАЧАЛАСЬ 
НА СТЫКЕ ВОЛОГОД-
СКОЙ И АРХАНГЕЛЬСКОЙ 
ОБЛАСТЕЙ»

— Путешествия для  вас — 
работа. А как вы предпочитаете 
проводить отпуск?

— Всю жизнь я  сплавляюсь 
по рекам. Кстати говоря, эта исто-
рия для  меня началась на  стыке 
Вологодской и  Архангельской 
областей. Там, у  самого Белого 
моря, среди торфяных болот, есть 
удивительное место — Подве-
тренный кряж. Горный хребет, 
который пересекает река Кожа. 
Я  не  раз сплавлялся по  ней. 

Пожалуй, это одна из  немногих 
рек, куда хочется возвращаться.

Всякий раз, отправляясь туда, 
еду через Вологду. Очарователь-
ный русский город.

— Известно, что  вы коллек-
ционируете холодное оружие. 
Откуда появилось такое увле-
чение?

— Пожалуй, слово «коллекцио
нер» применительно ко  мне неу-
местно. У  нас есть фантастиче-
ские коллекции! И  это не  Иосиф 
Кобзон, например, который так-
же увлекался оружием, а  никому 
не  известные люди, собравшие 
настоящие раритеты. У  меня все 
скромнее, антиквариата почти нет. 
Я  собираю этническое оружие. 
В основном, ножи, которые несут 
отпечаток национальной тради-
ции. Нож у многих народов — са-
кральный предмет, наделенный 
мистическими свойствами.

— Вы в  свое время работа-
ли военным корреспондентом 
в  Афганистане. Вас удостоили 
высокой награды — орденом 
Красной Звезды. За  какие за-
слуги?

— Лично я никаких особых под-
вигов не  совершал. Был эпизод 
в конце 88‑го года, когда под Дже-
лалабадом, у  самой пакистанской 
границы, нашу колонну раздолби-
ли в  щепки. Только на  моей бро-
немашине было 9 раненых. После 
этого инцидента военным, видимо, 
стало неловко, что  мы  — журна-
листы — живем и работаем в Аф-
ганистане много лет, участвовали 
во  многих операциях, но  никак 
не  отмечены. Поэтому, как  гово-
рится, по  совокупности заслуг 
несколько коллег представили 
к наградам. Я был самым молодым 
представителем СМИ в  Афгани-
стане. По  образному выражению 
корреспондента Гостелерадио 
Михаила Лещинского, смелости 
у меня тогда было больше, чем ума, 
и  я  «шалил»  — летал на  боевые, 
ходил на операции в составе групп 
спецназа. Так что со «звездочкой» 
на  груди внутренне согласился, 
хотя никогда ее не ношу.

— У  вас трое детей. Подели-
тесь секретами их  воспитания. 
Детей надо растить в  любви 
и  ласке, чтобы они не  знали 
забот, или  все‑таки готовить 
к  суровым реалиям взрослой 
жизни?

— Когда родился старший сын, 
я решил написать ему письмо, ко-
торое, по замыслу, он должен был 
прочесть в 18 лет. Но я не спра-
вился. Изведя энное количество 
макулатуры, я  понял главное: 
он должен вырасти хорошим 
человеком. А  это так просто, 
что  письмо писать и  не  обяза-
тельно… Еще  — в  маленьком 
человеке надо с  самого начала 
воспитывать чувство ответствен-
ности и  самостоятельность. Все 
остальное — вторично.

«ИДЕАЛЬНЫЙ БАНК ТОТ, 
ВО ВРЕМЯ ПОСЕЩЕНИЯ 
КОТОРОГО ТЫ ПОЛУЧА-
ЕШЬ УДОВОЛЬСТВИЕ»

— Как вы относитесь к день-
гам? Вы считаете себя тран-
жирой или  стараетесь копить? 
Может, занимаетесь инвестиро-
ванием?

— Я  работал корреспондентом 
в Бразилии в 90‑е годы, когда к вла-
сти там  пришла молодая команда, 

которая пыталась обуздать мно-
гозначную инфляцию и  проводи-
ла экономические реформы: были 
заморожены счета, нигде не  при-
нимались кредитные карточки,  — 
бразильская экономика стояла 
«на ушах». Мне все это было очень 
интересно! Я об этом и писал в га-
зету. Наверное, первая публикация 
в нашей прессе об обменных пунк
тах валюты и о том, как «уличный» 
курс влияет на инфляционные ожи-
дания, была моей.

То  есть сами деньги меня, 
конечно  же, интересуют, но… 
В большей степени в качестве на-
блюдателя: собственные накопле-
ния, увы, не  представляют инте-
рес для фондовых рынков.

— Каким, по‑вашему, должен 
быть идеальный банк?

— Я вижу, как сегодня органи-
зована работа отделений банков 
для топ-клиентов, и, видимо, это 
то, что  мне хотелось  бы видеть 
по  отношению ко  всем. Когда 
в  банке ты чувствуешь себя же-
ланным гостем, когда не  стоишь 
в  очереди, а  получаешь удоволь-
ствие от  посещения кредитного 
учреждения.

— Вы сталкивались с  каки-
ми‑нибудь интересными фи-
нансовыми привычками, обы-
чаями в  других странах? Есть 
щедрые нации или  нации от-
кровенных скопидомов?

— Насчет целых наций — это 
мифы, которые придумывают 
друг про  друга страны-соседи. 
Бывают щедрые и  прижимистые 
люди, это факт. В Кабуле есть лю-
бопытное место — рынок денег, 
где сидят десятки мужчин, а  ря-
дом с ними — горы самых разных 
банкнот. Я взял сто долларов и раз 
четырнадцать поменял их на раз-
ные валюты. Вернулся к долларам, 
но получил уже не сто, а меньше, 
и  физически подержал в  руках 
множество разных банкнот.

А, например, в Северной Корее, 
про которую я снял большой до-
кументальный фильм, люди во-
обще непонятно, как и на что жи-
вут. Магазинов нет, но  все вроде 
более-менее сыты. «Откуда еда, 
одежда?» — спрашиваешь ты. 
А  в  ответ слышишь: «У  нас 
не  принято об  этом говорить». 
Так ничего про них и не понял! 

Интервью подготовили  
Дмитрий Афонин, Нина Забелина

Одно из моих самых ярких впечатлений последнего 
времени — Дагестан, туда группы Клуба ездят регулярно. 
Там необыкновенное сочетание гостеприимства, экзотики 
и невиданных природных красот! Интереснейшие 
места — Сахалин, Итуруп, но это скорее для любителей 
полупоходного отдыха. 

Когда родился старший сын, 
я решил написать ему письмо, 
которое, по замыслу, он 
должен был прочесть в 18 лет. 
Но я не справился. Изведя энное 
количество макулатуры, я понял 
главное: он должен вырасти 
хорошим человеком. 

В гостях у племени дани и его вождя Папы Яли в Папуа-Новая Гвинея.

Жареный паук по вкусу похож на курицу.  
Кожухов говорит, что это вполне съедобно.

Самый большой в мире цветок —  
раффлезия.

Река Кожа в Архангельской области —  
одно из любимых Кожуховым мест для сплава.

Настоящему мужчине к лицу даже юбка. Шотландская.

Впередсмотрящий под парусами. 
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КАК ВЗЯТЬ КРЕДИТ  
НА ИСПОЛНЕНИЕ ГОСКОНТРАКТА

СЕВЕРГАЗБАНК разработал 
«Экспресс-кредит» на  исполне-
ние госконтракта для победителей 
государственных и  муниципаль-
ных конкурсов (аукционов), про-
водимых в  рамках федеральных 
законов № 44‑ФЗ, № 223‑ФЗ, № 
185‑ФЗ, № 115‑ФЗ. Кредитные ре-
сурсы могут потребоваться в слу-
чае нехватки собственных оборот-
ных средств у поставщика для исполнения госзаказа.

Максимальная сумма кредита — не более 30 % от суммы 
контракта, и не более 3 миллионов рублей на одного заем-
щика. Комиссия за выдачу кредита составляет 0,8 % от за-
прашиваемой суммы, но  не  менее 5 тысяч рублей. Срок 
рассмотрения заявки, при полном пакете документов, со-
ставляет 1 рабочий день. Максимальный срок кредитова-
ния — 15 месяцев.

Продукт не требует имущественного залога. В качестве 
обеспечения необходим залог права требования по  кон-
тракту, на  исполнение которого предоставляется кредит, 
и поручительство физического лица (директора).

Для  клиентов, обратившихся по  программе «Экс-
пресс-кредит», действуют специальные условия — откры-
тие расчётных счетов и ведение залогового счёта бесплат-
но. При этом переход на расчетно-кассовое обслуживание 
в банк не является обязательным условием.

Стоит отметить, что кредит на исполнение госзаказа — 
это своего рода аванс, возможность не использовать соб-
ственные оборотные средства и заключать не одну, а одно-
временно несколько сделок с госзаказчиками.

«Развивать направление банковских гарантий было 
необходимо, так как к  нам часто поступали от  клиен-
тов запросы на кредиты на исполнение контрактов. Мы 
услышали эти пожелания и  внедрили данный продукт, 

что  значительно расширило финансовые возможности 
наших клиентов из  малого и  среднего бизнеса, работа-
ющих в  рамках государственных и  коммерческих заку-
пок», — прокомментировал новый продукт Вадим Вяль-
шин, начальник Управления развития документарных 
операций.

СПЕЦИАЛЬНОЕ ПРЕДЛОЖЕНИЕ  
ДЛЯ КОРПОРАТИВНЫХ КЛИЕНТОВ

В честь 25‑летия, которое 
СЕВЕРГАЗБАНК отмечает 
в  2019  году, подготовлено 
специальное предложение для клиентов — юридических 
лиц, основавших свой бизнес 25 лет назад, и индивидуаль-
ных предпринимателей в возрасте 25 лет (1994 г. р.), а так-
же для всех клиентов, которые решат открыть расчетный 
счет 25 числа любого месяца.

Специальное предложение включает в себя бесплатное 
открытие расчетного счета и  бесплатное изготовление 
и  заверение необходимых для  этого копий документов. 
Для клиентов — юридических лиц будет доступна также 
бесплатная выдача электронных ключей (USB токенов) 
для пользования системой интернет-банкинга СЕВЕРГАЗ-
БАНКА «Бизнес Онлайн».

СЕВЕРГАЗБАНК ВЫДАСТ ЛЬГОТНЫЕ  
КРЕДИТЫ МАЛОМУ БИЗНЕСУ  
ВМЕСТЕ С «КОРПОРАЦИЕЙ МСП»

СЕВЕРГАЗБАНК включен в  список уполномоченных 
банков «Федеральной корпорации по  развитию малого 
и  среднего предпринимательства» («Корпорация МСП») 
в рамках программы стимулирования кредитования субъ-
ектов малого и  среднего предпринимательства. Кредиты 
для бизнеса на инвестиционные цели, в том числе рефи-
нансирование, теперь можно получить по сниженной про-
центной ставке.

При  условии, что  кре-
дитные средства пре-
доставляются субъекту 
малого и среднего предпри-
нимательства, работающему 
в приоритетных отраслях экономики, процентная ставка со-
ставит не выше 9,6 %* годовых. Для предприятий других от-
раслей ставка не будет превышать 10,6 % годовых. «Корпора-
ция МСП» выделяет широкий спектр приоритетных отраслей 
экономики: сельское хозяйство, обрабатывающее производ-
ство, в т. ч. производство пищевых продуктов, производство 
и распределение электроэнергии, газа и воды, строительство, 
транспорт и связь, внутренний туризм, высокотехнологичные 
проекты, деятельность в области здравоохранения, деятель-
ность по складированию и хранению, деятельность в сфере 
бытовых услуг, сбор, обработка и утилизация отходов и др.

В  качестве инвестиционных целей предприятий «Кор-
порация МСП» определяет финансирование мероприя-
тий по  приобретению основных средств, модернизации 
и  реконструкции производства, запуску новых проектов 
и  производств. Также предусматривается частичное фи-
нансирование текущих расходов, связанных с реализацией 
инвестиционного проекта, и рефинансирование задолжен-
ности при условии снижения процентной ставки.

СЕВЕРГАЗБАНК рассматривает сотрудничество с малым 
и средним бизнесом как одно из приоритетных направлений 
деятельности. Банк на протяжении нескольких лет входит 
в топ-30 кредитных организаций по объему выданных кре-
дитов МСБ, по  данным рейтингового агентства «Эксперт 
РА». Успешной работе с  юридическими лицами способ-
ствует наличие собственной широкой линейки кредитных 
продуктов, программ рассчетно-кассового обслуживания, 
эквайринга, инкассации, участие в госпрограммах поддерж-
ки МСБ, сотрудничество с  региональными гарантийными 
фондами и региональными администрациями.

* �Срок кредита: от 1 до 4 лет. Сумма кредита: от 3 до 50 млн рублей. 
Диапазон ставок: 9,6-10,6% годовых. Публичное акционерное общество 
«СЕВЕРГАЗБАНК» (ПАО «БАНК СГБ»). Генеральная лицензия Банка 
России №2816 от 13.01.2017.

Автор: Заместитель 
Председателя Правления 

СЕВЕРГАЗБАНКА Денис Лукичев

1. Учитывайте, что изначально 
основной двигатель роста биз-
неса — это ваши собственные 
средства и прибыль. Развивать-
ся нужно в основном с помощью 
реинвестирования получаемой 
прибыли. Рентабельность торго-
вой деятельности предприятия 
должна быть на  таком уровне, 
чтобы была возможность капита-
лизировать большую часть своей 
прибыли, направлять ее в  свой 
бизнес снова и снова.

2.  Если вы видите действи-
тельно большой потенциал роста 
вашего бизнеса, для  реализации 
которого вам не  хватает соб-
ственных средств, тогда можно 
обратиться к  поддержке банка 
для получения кредита на попол-
нение оборотных средств. Ис-
пользование заемных ресурсов 
призвано оказать так называе
мый эффект финансового ры-
чага для развития бизнеса. Это 
применимо к  любым отраслям 
и  характеру деятельности, будь 
то  торговля, производство и  др. 
Однако учтите, что  доходность 
бизнеса должна быть значи-
тельно выше процентной ставки 
по кредиту, чтобы ваша прибыль 

и собственный капитал не уходи-
ли только на выплату процентов.

3.  Придерживайтесь золотого 
правила экономики предприя-
тий  — темпы роста прибыли 
должны быть быстрее, чем тем-
пы роста выручки, а выручка 
должна расти быстрее, чем ак-
тивы. Когда прибыль компании 
растет более высокими темпами, 
чем  объем ее продаж, это позво-
ляет говорить о  снижении себе-
стоимости, о том, что доходы ра-
стут быстрее затрат. А темп роста 
объема продаж, превышающий 
темп изменения активов, свиде-
тельствует в свою очередь об эф-
фективном использовании ресур-
сов, ускорении оборачиваемости, 
увеличении экономического по-
тенциала бизнеса.

Если данное правило не соблю-
дается, важно понять, почему это 
происходит. В  отдельных случа-
ях, например, в период вложений 
в  бизнес при  его расширении 
или  модернизации, это правило 
может не  выполняться, однако, 
это не значит, что в долгосрочном 
периоде компания неэффективна.

4.  Если компания использует 
торговые кредиты, то для нее бу-
дет актуален еще  один принцип. 
С  увеличением объема кредит-
ных ресурсов должна также 
увеличиваться эффективность 
бизнеса, расти выручка и  при-
быль. Если этого не происходит, 
то  эффект финансового рычага 
(см. п.2) будет постепенно схо-
дить на нет, и в итоге дело может 
дойти до уменьшения объема соб-
ственных средств, вовлеченных 
в бизнес.

5.  «Не  проедайте» выручку 
и  не  замещайте свои деньги 

в бизнесе кредитными. В жизни 
предпринимателей бывают раз-
ные ошибки. Кто‑то  на  получен-
ную выручку купит себе давно 
желанный автомобиль или  квар-
тиру, приобретет склад, необхо-
димость которого на  самом деле 
под  вопросом, или  направит вы-
ручку на  замещение сгоревшей 
партии товара. В  любом из  этих 
случаев выручка вместо инвести-
рования в бизнес банально прое-
дается. Создаются искусственные 
кассовые разрывы. А  привлекае-
мые для замещения выручки кре-
дитные средства в таких случаях 
только латают возникшие дыры 
и больше давят на ваш собствен-
ные капитал.

Понятно, что  бизнес затевают, 
чтобы тратить прибыль (не  вы-
ручку) на  свои потребности, 
но  это должны быть разумные 
продуманные решения. Какую 
часть прибыли предпринимате-
лю стоит тратить на свои личные 
нужды — общепринятых крите-
риев не  существуют. Кто‑то  мо-
жет направлять всю прибыль 
на  развитие бизнеса, ощущая 
потенциал рынка, кто‑то полови-
ну и т. д. Как бы то ни было, сто-
ит учесть, что  вывод оборотных 
средств из  компании неминуемо 
ведет к ее краху.

6.  Отталкивайтесь от  своей 
основной потребности, на осно-
ве которой затем будет струк-
турироваться финансирование. 
Если вы планируете увеличить то-
вар в  обороте, открыв новый ма-
газин, то к кредиту на пополнение 
оборотных средств может потре-
боваться инвестиционный кредит, 
который направится на  приобре-
тение помещений для  магазина, 

закупку оборудования. При  этом 
в  банк вы можете обратиться 
с  описанием в  целом своего ви-
дения развития, а  консультанты 
предложат определенные финан-
совые инструменты, адаптировав 
вашу потребность под  оптималь-
ную финансово сбалансирован-
ную структуру заемных средств.

7.  Оптимально сочетайте 
банковское кредитование и  от-
срочку поставщиков. Многие 
предприятия для  формирования 
оборотных активов наряду с соб-
ственными и  краткосрочными 
кредитами банков используют 
отсрочку платежа за  постав-
ленные товары или  услуги. Так 
как  в  этом случае поставщики 
замораживают собственные сред-
ства, стоимость товаров с отсроч-
кой платежа, как  правило, выше, 
чем при оплате по факту постав-
ки. Рассчитав эффективную про-
центную ставку по кредиторской 
задолженности и  сравнив ее 
с  банковской ставкой, вы полу-
чите представление о  наиболее 
выгодном источнике финансиро-
вания.

Однако не  только этим кри-
терием стоит руководствовать-
ся при  управлении оборотными 
средствами. Предприятие может 
столкнуться с  ситуацией, ког-
да поставщики перестают пре-
доставлять отсрочку платежа, 
или же банки могут отказать в вы-
даче кредита, или  эта процедура 
затянется. Поэтому оптимально 
одновременное использование 
этих двух видов финансирования 
оборотных средств, что позволяет 
нивелировать соответствующие 
риски.

8.  Старайтесь использовать 
заемные ресурсы максималь-
но эффективно, настраивая 
банковские транши под  перио
ды оборачиваемости. Период 
обращения денежных средств 
с  момента приобретения на  них 
ресурсов (будь то сырье, матери-
алы или  др.) и  до  момента про-
дажи готовой продукции и  по-
лучения за  нее денег называется 
денежным циклом (или финансо-
вым циклом, циклом оборотного 

капитала). У  каждого предприя-
тия денежные циклы могут раз-
ниться в зависимости от отрасли 
и особенностей его деятельности.

Кредитные средства на  по-
полнения оборотного капитала 
выдаются банком, как  правило, 
в формате кредитной линии на два 
года. В  рамках открытой линии 
предприятие затем по заявкам по-
лучает от банка отдельные денеж-
ные транши для  закупки партии 
товара, сырья, услуг. Срок транша 
в  среднем составляет 6 месяцев, 
но  задача банка и  клиента состо-
ит в  том, чтобы настроить транш 
таким образом, чтобы он совпадал 
со сроком денежного цикла компа-
нии, оставляя при этом некоторый 
временной запас. Таким образом, 
каждый вложенный кредитный 
рубль должен работать на ваш биз-
нес максимально эффективно.

Если не  придерживаться этого 
подхода и взять, допустим, разово 
кредит на  год, время от  времени 
инвестируя полученные сред-
ства в бизнес, то период, во вре-
мя которого заемные денежные 
средства реально работали, ока-
жется намного меньше, чем  год. 
Может быть меньше и  реально 
задействованная сумма заемных 
средств. В итоге при расчете эф-
фективной процентной ставки 
по  такому кредиту вы можете 
сильно огорчиться, увидев ее раз-
мер, в разы превышающий изна-
чально привлекательные условия.

Не  зная этого правила, может 
казаться дорогим такой вид фи-
нансирования, как  факторинг, 
хотя это не  так. Вы сразу запу-
скаете в оборот заемные ресурсы 
и ровно на тот срок, который вам 
нужен, поэтому эффективность 
привлечения и  вложения средств 
становится максимальной.

При  этом необходимо учесть, 
что  денежные циклы могут раз-
ниться в зависимости от товаров, 
которыми торгует компания. Не-
достаточно только определить 
средний денежный цикл. Опти-
мально наличие кредитной линии 
с  траншами, которые полностью 
соответствуют оборачиваемости 
каждого товара. 

НОВОСТИ

БИЗНЕС-ЦИФРА 

ФИНАНСИРОВАНИЕ БИЗНЕСА 

Как выгодно использовать торговые 
кредиты для развития бизнеса
ПОРЯДОК В ФИНАНСИРОВАНИИ ДАЕТ МАКСИМАЛЬНУЮ ЭФФЕКТИВНОСТЬ ГОСКОНТРАКТ

ГАРАНТИЯ

БЕСПЛАТНАЯ ГОРЯЧАЯ ЛИНИЯ 

8-800-700-25-52
WWW.SEVERGAZBANK.RU 

При заключении договора могут взиматься иные комиссии и/или сборы, предусмотренные тарифами и внутренними документами банка
*Ставки по кредиту «Модернизация» – от 9% до 16,5% годовых (до оформления договора залога ставка устанавливается на уровне 
20% годовых), по кредиту «Торговый» – от 9,5% до 17,8% годовых, по кредиту «Торговая линия» – от 12% до 17,4% годовых.

Публичное акционерное общество «СЕВЕРГАЗБАНК» (ПАО «БАНК СГБ»)
Генеральная лицензия Банка России №2816 от 13.01.2017. Реклама

КРЕДИТЫ ДЛЯ БИЗНЕСА 

от 9% годовых* до 15 млн рублей

КОГДА НУЖНА ПОДДЕРЖКА

ПРИБЫЛЬ  

СВОИ
ЗАЁМНЫЕ

Открытие бизнеса

Разрешение на строительство

Подключение к электросетям

Регистрация собственности

Получение кредита

Защита миноритарных инвесторов

Налогообложение

Международная торговля

Выполнение контрактов

Признание банкротства

Показатели России в рейтинге Doing business 2019

31
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Вы видите перспективы роста для своего бизнеса, но вам не хвата-
ет средств для пополнения оборотного капитала? Увеличить выручку 
и укрепить свои рыночные позиции поможет кредитование на попол-
нение оборотных средств (или торговый кредит, торговая кредитная 
линия). Как получать наибольшую выгоду от заемных средств и не совер-
шать ошибок? Несмотря на то, что каждый бизнес по-своему уникален, 
вы можете воспользоваться универсальными советами и советами 
из опыта работы с предпринимателями СЕВЕРГАЗБАНКА.

Заемные средства 
при правильном 

использовании 
служат своего рода 

финансовым рычагом 
для бизнеса, позволяя 

увеличить прибыль 
компании.

В последнем мировом рейтинге, оценивающем 
условия для ведения бизнеса, Doing Business, 
Россия заняла 31 позицию. В своем первом рей-
тинге в 2012 году страна заняла 120 позицию, 
поднимаясь с тех пор ежегодно на несколько 
строчек.

Д (фц) = Д (з) + Д (дз) — Д (кз), где
Д (фц) — продолжительность финансового цикла в днях / Д (з) — длительность оборота запасов предприятия в днях / Д (дз) — длитель-
ность оборота дебиторской задолженности в днях / Д (кз) — длительность оборота кредиторской задолженности в днях.
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РОСТ В ШТУКАХ 
И РУБЛЯХ

—  Илья Евгеньевич, как вы 
оцениваете бизнес-итоги про-
шлого года для комбината и от-
расли в целом?

—  Компания отработала хоро-
шо, как, впрочем, и  вся отрасль. 
Мы пришли к более высокому ре-
зультату, чем изначально заплани-
ровали. С  увеличением объемов 
выпускаемой продукции выросли 
и показатели по прибыли.

—  Какие направления дея-
тельности показали лучшие ре-
зультаты?

—  Мы производим несколько 
видов продукции лесопереработ-
ки. Основные — это березовая 
фанера, ДСП, ЛДСП и пиломате-
риалы. Наш «козырь» — березо-
вая фанера, которая всегда явля-
ется востребованным продуктом 
на рынке.

—  В  прошлом году вы от-
метили 60‑летие комбината. 
А как все начиналось?

—  В  1958  году был запущен 
завод «Фанеродеталь», произ-
водили фанеру и  детали из  нее. 
Предприятие с  момента основа-
ния стало одним из  ключевых 
в  регионе и  отрасли в  целом. 
В  конце 50‑х — начале 60‑х го-
дов на комбинате построили цеха 
древесностружечных плит и сту-
льев. Производств с  подобным 
ассортиментом в СССР в те вре-
мена было всего два. Мы выпу-
скали несколько миллионов сту-
льев ежегодно. Наверное, почти 
все население Советского Сою
за сидело на  нашей продукции. 
В 90‑е ситуация в стране измени-
лась, и  мы сделали упор на  вы-
пуск фанеры, плитной продукции 
и пиломатериалов.

—  Вы поставляете про-
дукцию более чем  в  50 стран 

мира. Как  вам удалось выйти 
на внешние рынки?

—  Лесной бизнес в  России, 
как и нефтегазовая отрасль, всег-
да был экспортно ориентирован-
ным направлением. Мы и в совет-
ское время эспортировали товар 
за  рубеж, но  это было централи-
зовано. Мировой рынок большой 
и у нас в нем есть своя доля.

—  Антироссийские санкции 
как‑то  отразились на  работе 
комбината?

—  Санкции мы ощущали ино-
гда в  финансовом плане, когда 
на  пике обострения возникали 
проблемы с  платежами, а  так-
же на  нас повлияли ограничения 
на  поставки запасных частей 
и  оборудования. Что  касается 
реализации продукции, никаких 
барьеров пока нет. Не изменились 
наши партнерские отношения 
и система контрактов. Рынок есть 
рынок.

«ПОЛЬЗУЕМСЯ ВСЕМИ 
ФИНАНСОВЫМИ  
ПРОДУКТАМИ»

—  На  каких принципах вы-
страиваете управление финан-
сами предприятия? Насколько 
активно используете кредит-
ный рычаг?

—  Обязательно используем. 
Но  нам важна финансовая безо-
пасность. Есть четкая финансо-
вая политика. Долговая нагрузка 
у нас в разы ниже, чем прибыль, 
это самое главное.

—  Используете и  кредитова-
ния на  пополнение оборотных 
средств, и инвестиционные кре-
диты?

—  Совершенно верно. Эти 
виды заимствования дополняют 
друг друга при  реализации про-
ектов.

—  Какие инструменты ис-
пользуете для  управления сво-
бодными средствами компа-
нии?

—  Мы рассматриваем все фи-
нансовые услуги, предлагаемые 
рынком — не  только классиче-
скую банковскую линейку в пла-
не депозитов, но  и  ценные бу-
маги, а  также прочие продукты, 
которые позволяют эффективно 
управлять средствами, получая 
дополнительную доходность.

НОВЫЕ ПРОИЗВОДСТВА 
— НОВЫЕ РАБОЧИЕ  
МЕСТА И РОСТ БЮДЖЕТ-
НЫХ ДОХОДОВ

—  В конце прошлого года вы 
в тестовом режиме запустили но-
вое производство — завод по про-
изводству фибролитовых плит 
и стеновых панелей в индустри-
альном парке «Череповец». На-
сколько выгоднее вести бизнес 
на  «территории опережающего 

социально-экономического раз-
вития» (ТОСЭР)?

—  Завод построили буквально 
за полтора года: летом 2017  года 
вбили первую сваю. Предприя-
тие стало первым резидентом, 
начавшим работу на  территории 
Индустриального парка. В  янва-
ре 2019  года получили пробную 
партию продукции. Проверили 
закупленное в  Голландии обору-
дование в действии. Готовим кад
ры к работе.

В  мае-июне планируем окон-
чательно сдать объект в  эксплу-
атацию и  начать поставки про-
дукции, потому что клиенты уже 
об  этом спрашивают. Для  нас, 
как  инвесторов, важно, чтобы 
предприятие заработало как мож-
но быстрее, начало окупаться 
и  генерировать положительный 
денежный поток. Чем  быстрее 
инвестор выйдет на окупаемость, 
тем  быстрее он начнет платить 
налоги.

Объем инвестиций составил 
порядка 2,5 млрд рублей. Серьез-
ную поддержку мы получили 
от Фонда развития моногородов.

—  Фонд финансирует проек-
ты в форме займа под 5 % годо-
вых?

—  Да. Это хорошие условия. 
Правда, фонд выставляет доста-
точно жесткие критерии к отбору 
заемщиков. Но  мы им соответ-
ствуем. Запустим производство, 
получим дополнительную префе-
ренцию — налоговые льготы.

—  Можно сказать, что  заём 
Фонда — это реальная под-
держка бизнеса в регионах?

—  Да. Именно благодаря до-
говоренностям с  Фондом мы на-
чали работу над  этим проектом. 
Это стало решающим фактом 
для  принятия решения о  нача-
ле строительства нового завода 
в выбранном месте.

БИЗНЕС-ИНТЕРВЬЮ

Илья Коротков: «На знаменитых 
череповецких стульях сидел 
почти весь Советский Союз»
Один из флагманов деревообрабатывающей отрасли — АО «ЧФМК» 
(Череповецкий фанерно-мебельный комбинат) — имеет давние дело-
вые связи с СЕВЕРГАЗБАНКОМ. В середине 70‑х на комбинат пришел 
работать Евгений Коротков, который в 1991 году стал генеральным 
директором. В переходном периоде ему удалось сохранить и полностью 
переоборудовать производство, адаптировав его к рыночной экономи-
ке и в разы увеличив объемы выпускаемой продукции. В начале нулевых 
на предприятие пришел Илья Коротков. Пройдя все ступени карьерного 
роста, сегодня он — и. о. генерального директора. На его долю выпало 
управление комбинатом, или, как говорит Евгений Николаевич, «орга-
низмом, который постоянно требует внимания и заботы».
Продукция предприятия, отметившего в прошлом году свое 60‑ле-
тие, пользуется высоким спросом не только на отечественном рынке, 
но и в десятках стран на всех континентах.
Как сейчас удается работать на внешнем рынке и наращивать объе-
мы экспорта? Что ожидает комбинат от запуска новых производств? 
Как строится управление долговой нагрузкой и свободной ликвидно-
стью? Об этом газете «О финансах и не только» в эксклюзивном интер-
вью рассказал и. о. генерального директора АО «ЧФМК» Илья Коротков.

—  Зачем понадобилось рас-
ширять производственные пло-
щади?

—  Мы увеличиваем объемы 
производства. И  в  замкнутых 
границах какой‑то  одной ин-
дустриальной площадки, как, 
например, в  Череповце, мы 
просто не  можем нарастить 
производство. Еще один ключе-
вой фактор — это сырьевая до-
ступность. К тому же, рыночная 
конъюнктура периодически ме-
няется. И для того, чтобы урав-
новесить эти колебания, всегда 
лучше иметь несколько продук-
тов, которые позволят комфор-
тно чувствовать себя на  рынке. 
Более 90 % продукции новых 
предприятий пойдут на экспорт.

Отмечу, что  Череповец удачно 
расположен в  плане логистики. 
Через город проходят автомо-
бильные трассы, удобные желез-
нодорожное сообщение и водные 
пути.

—  Еще  у  вас есть проект 
по строительству фанерного за-
вода в поселке Вохтога.

—  Совместно с  группой ком-
паний «Вологодские лесопро-
мышленники» ЧФМК вдохнул 
жизнь в  плитное производство 
в поселке Вохтога, на базе кото-
рого сегодня развивается ООО 
«ВохтогаЛесДрев». Буквально 
в  нынешнем году был иниции-
рован новый проект по  строи-
тельству фанерного завода мощ-
ностью 120 тысяч кубометров 
в  год и  увеличению действую-
щих мощностей по  производ-
ству плит ДСП и  ЛДСП до  300 
тысяч «кубов». Инвестиции 
в  этот проект превышают 4,5 

млрд руб. Мы ведем переговоры 
о поставке оборудования и гото-
вим тендер на  проведение про-
ектных работ.

«ЗАГРАДИТЕЛЬНЫЕ  
ПОШЛИНЫ  
НА ЭКСПОРТ КРУГЛЯКА 
ВВЕЛИ. НО НА ВРЕМЯ»

—  Какие факторы сегодня 
сдерживают развитие ЧФМК 
и отрасли в целом?

—  На всех уровнях понимают, 
что  перерабатывать древесину 
нужно у себя в стране. Это созда-
ет добавленную стоимость и уве-
личивает ВВП страны. К счастью, 
совместными усилиями нам уда-
лось добиться введения загради-
тельных пошлин на экспорт круг
лого леса. В том числе, в Китай. 
Но  это пока временное решение. 
Надеюсь, удастся закрепить пред-
варительное соглашение на  зако-
нодательном уровне.

—  Лесная отрасль способна 
стать драйвером экономики?

—  Надо понимать, что  глубо-
кая переработка древесины — 
это большие инвестиции, этим 
могут заниматься только «тяже-
ловесы» отрасли. Все разговоры 
о прекращении экспорта кругляка 
и  создании мощной переработки 
в стране заканчиваются зачастую 
тем, что  никто ничего не  может. 
Единицы реализуют действитель-
но стоящие большие проекты. 
Если отрасль получит больше 
поддержки от государства, то она 
простимулирует развитие смеж-
ных отраслей. Машиностроение, 
легкую промышленность, грузо-
перевозки…

—  По  цене выпускаемой 
продукции вы конкурентоспо-
собны в  сравнении, например, 
с  китайцами, канадцами, фин-
нами?

—  Все зависит от вида продук-
ции. Березовая фанера — уникаль-
ный продукт. Его производят толь-
ко в России и в Финляндии, больше 
нигде в мире. Он дороже, но нахо-
дит своего покупателя. Конкуриро-
вать с  более дешевой продукцией 
мы не можем в принципе.

—  Для чего она используется?
—  Основные виды примене-

ния — стройка, упаковка, мебель, 
игрушки.

—  То  есть кухни, которые 
мы покупаем, могут быть сде-
ланы из вашей фанеры?

—  Если говорить о  традици-
онной серийной мебели, то  она 
в  основном делается из  ДСП 
или ЛДСП (ламинированные пли-
ты). Да, это могут быть и кухни, и, 
кстати, офисные столы, за которы-
ми вы, наверное, сейчас сидите.

—  Расскажите про  вашу но-
вую линейку товаров NORDECO.

—  Этот бренд мы создали 
для  четкого позиционирования 
всех видов выпускаемой нами 
продукции. В  эту линейку то-
варов попали ламинированные 
ДСП из  новой коллекции и  фи-
бролитовые плиты.

«МЫ СТАРАЕМСЯ БЫТЬ 
СОЦИАЛЬНО ОТВЕТ-
СТВЕННЫМИ»

—  Пригодилось ли бизнес-об-
разование и  опыт ведения биз-
неса, полученные вами в  Лон-
доне, в российских реалиях?

—  Философский вопрос. 
Все‑таки Россия своеобразная 
страна, западные законы бизнеса 
у нас не вполне работают. Кто бы 
ни  говорил обратное. Да, есть 
вещи, которые полезны. Но  есть 
вещи, которые ты изучил, но они 
у нас не работают.

Правда, в  Европе все доволь-
но предсказуемо, иногда говорят, 
что там вести бизнес скучно. На-
пример, в  Англии практически 
не  осталось реального сектора 
промышленности, все занимают-
ся финансами, услугами. У  нас, 
промышленников, драйв, всегда 
что‑то  крутится-вертится, произ-
водится.

—  На  предприятии работает 
большой коллектив. Как бы вы 
описали свою корпоративную 
культуру?

—  Прежде всего, мы стараемся 
оставаться социально ответствен-
ным предприятием. Мы сохранили 
свое медицинское профилактиче-
ское учреждение, которое было 
построено в  советские времена. 
В  90‑е годы подобное «обремене-
ние» было у многих предприятий, 
но  большинство с  началом эпохи 
рыночных отношений отказались 
от  балласта, это  же требует до-
полнительных расходов. А ЧФМК 
не только сохранил, но и превратил 
старый профилакторий советских 
времен в  современный медицин-
ской центр. На льготных условиях 

там  могут отдыхать и  лечиться 
сотрудники и члены их семей, ве-
тераны комбината. Также мы опла-
чиваем часть стоимости путевок. 
Кроме того, у нас на балансе нахо-
дится свой спортивный комплекс 
со стадионом. Работники комбина-
та могут там заниматься бесплатно 
множеством видов спорта.

Мы поощряем сотрудников, ко-
торые предлагают какие‑то  тех-
нические новации на  местах, за-
нимаются рационализаторством. 
У  нас есть свой учебный центр, 
который используется для  раз-
вития сотрудников по  разным 
специальностям.

—  Чем  предпочитаете зани-
маться в свободное время вы?

—  В  основном тоже спортом. 
Мы напряженно работаем, чтобы 
отвлечься, нужна физическая на-
грузка. Ходим в  тренажерный зал, 
занимаемся игровыми видами спор-
та. Играем во все: волейбол, баскет-
бол, легкая атлетика, бильярд.

—  Как  воспитываете детей? 
Хотите, чтобы они продолжили 
ваше семейное дело?

—  Дети пока еще  маленькие 
и  рано говорить, чем  они захо-
тят заниматься в  будущем. В  це-
лом  же я  бы хотел воспитать 
из  них нормальных, адекватных 
граждан.

Интервью подготовили  
Дмитрий Афонин, Нина Забелина

ДЛЯ СПРАВКИ

АО «ЧФМК» выпускается более 40 видов высококачественной 
продукции на основе технологий глубокой переработки древесины, 
основными из которых являются березовая фанера и детали из нее, 
древесно-стружечная плита, ламинированная ДСП, пиломатериалы.

По объемам выпускаемой продукции Череповецкий фанерно-ме-
бельный комбинат входит в  пятерку предприятий деревообраба-
тывающей отрасли России по  производству фанеры и  древесно-
стружечных плит. Постоянными покупателями продукции ЧФМК 
выступают порядка 300 российских и  зарубежных компаний. 
За 60 лет своей работы ЧФМК выпустил 2,6 млн кубометров фанеры 
и 5,6 млн кубометров древесно-стружечной плиты.

По  итогам 2018  года лесопромышленные предприятия области 
(в т. ч. ЧФМК) отгрузили продукции на сумму свыше 56 млрд руб., 
показав рост в 42 % к объемам прошлого периода. Доля переработки 
заготавливаемой на территории области древесины составляет 75 %.

СЕМЕЙНЫЕ БИОГРАФИИ.

Коротков Евгений Николаевич. Ро-
дился 28 сентября 1947 года в Мурман-
ской области. Окончил Северо-Западный 
политехнический институт по специаль-
ности инженер-электрик.

В  1976  году пришел работать ин-
женером-конструктором на  ЧФМК. 
В  1978  году был назначен на  долж-
ность главного конструктора, в 1985 году — на должность главно-
го инженера, в 1991 году стал директором комбината. В 1993 году 
на  общем собрании акционеров избран генеральным директором 
ЗАО «ЧФМК».

В августе 2007 года Е. Н. Короткову Указом Президента РФ при-
своено почетное звание «Заслуженный работник лесной промыш-
ленности РФ».

Коротков Илья Евгеньевич. Родился 
20 января 1981 года в г. Череповец, Воло-
годской области. Окончил Санкт-Петер-
бургский государственный университет 
экономики. В 2003 году начал трудовую 
деятельность на  ФМК. Сегодня — ис-
полняющий обязанности генерального 
директора АО «ЧФМК».

Входит в состав президентского совета 
Ассоциации предприятий мебельной и деревообрабатывающей про-
мышленности России, экспертно-консультативного Совета по лес-
ному комплексу при Комитете Совета Федерации, Межведомствен-
ной рабочей группы по выработке мер государственной поддержки 
деревянного домостроения при Министерстве строительства, Сою-
за промышленников и предпринимателей Вологодской области.

Цех клейки фанеры. Участок сборки пакетов.

Цех клейки фанеры. 
Линия обрезки фанеры Kikukawa.

ЦОС (цех по обеспечению сырьем). Эстакада 
подачи фанерного сырья в производство.

Цех ДСП. Камера кондиционирования 
древесностружечных плит.



#5 (8) #5 (8)О финансах и не только Клиентская газета14 15WWW.SEVERGAZBANK.RU
8-800-700-25-52

WWW.SEVERGAZBANK.RU
8-800-700-25-52

Жил-был царевич Андрей 
и  было у  него полцарства и  на-
коплений на  немалую сумму 
российских рублей. Царевич Ан-
дрей не сидел сложа руки, служил 
Родине, в  стрелецких войсках 
возглавлял военные кампании 
и  защищал границы земли рус-
ской, за  что  получал жалование 
из казны, за вычетом налогов, ко-
торые уплачивали все работники 
и  полнился бюджет государства 
российского.

Много лет использовал Андрей 
расчудесный способ — вклады 
банковские и  накопил немало 
средств.

Андрей был сыном Елены Пре-
мудрой и отличался он недюжин-
ной смекалкой да умом, и стал он 
искать способ, как  накопления 
свои и  заработок приумножать, 
во  что  вкладывать, да  чтобы на-
дежно, да  выгодно. Осмелел он 
пуще прежней смелости своей 
и  решил попробовать чудо-ю-
до, о  котором легенды ходили 
по окрестностям города его слав-
ного и  отечественных губерний. 
Величали чудо-инструмент Ин-
дивидуальным инвестиционным 
счетом, в народе — ИИС.

Пришел Андрей к  старому 
доброму другу своему — СЕ-
ВЕРГАЗБАНКУ1, который сла-
вился на  пол Руси своей дивной 

историей, открыл ИИС да  внес 
на него часть накоплений.

Год прошел, второй прошел, 
третий год уже подходил к  свое-
му завершению, а радости Андрея 
не  было конца. Каждый год Ан-
дрей получал вычеты налоговые, 
возвращая их из казны, и стабиль-
ный доход, начисляемый на  вне-
сенную сумму. Прошло 3 года — 
посчитал Андрей разницу ИИС 
с вкладом, на котором мог рубли 
свои держать, и  возрадовался 
пуще прежнего. Аж на  70 тысяч 
Андрей получил рублей больше! 
Закатил Андрей тогда пир на весь 
мир! И после пира купил Андрей 
на полученную разницу туристи-
ческую путевку в заморские края 
и уехал места посмотреть да себя 
показать!

Чудо ближе, чем Вы думаете. 
Присоединяйтесь к  программе 
ИИС и  зарабатывайте больше, 
чем при использовании только 
стандартных решений.

ИИС — государственная про-
грамма поддержки инвесторов 
(ст. 219.1 НК РФ, ст. 10.2‑1 № 
39‑ФЗ о РЦБ) 

До 11 % годовых
Узнайте подробности програм-

мы в  любом отделении СЕВЕР-
ГАЗБАНКА.

ДУХ СПЕКУЛЯЦИИ  
ОХВАТИЛ ВСЮ РОССИЮ

Если спросить, чем  знаменита 
вторая половина XIX века в рос-
сийской истории, многие навер-
няка назовут имена известных 
литераторов, архитекторов, пред-
принимателей-меценатов, поли-
тических деятелей и  реформато-
ров. Однако те годы также были 
отмечены появлением крупных 
финансистов — участников фон-
дового рынка. Несмотря на взле-
ты и падения, российские фондо-
вые биржи играли важную роль 
в  развитии экономики, снабжая 
частным капиталом различные 
отрасли промышленности.

Расцвет биржевой торговли при-
шелся на  60‑90‑е годы XIX века. 
Спрос на  высокодоходные акции 
железнодорожных компаний (Мо-
сковско-Рязанской, Рязанско-Коз-
ловской, Московско-Ярославской 
и  чуть позже Главного общества 
российских железных дорог) стал 
превышать предложение, отчего 
цены на них взлетели до небес. Бу-
маги торговались на 30‑50 % выше 
первоначальной цены. Госбанк 
и  Петербургское общества вза-
имного кредита выдавали ссуды 
до 90 % стоимости акций. Как шу-
тили в те времена: «В Петербурге 
деньги остались только у  бедня-
ков, у всех остальных — акции».

Акции распродавались с  бас-
нословной премией, доходив-
шей от  30 до  50 руб. (150‑250 %) 
на  один только первый взнос 
в 20 руб.

По  воспоминаниям Евгения 
Ламанского, управляющего Гос-
банком Российской империи, 
«дух спекуляции охватил… всю 
Россию… все увлеклись бирже-
вой игрой до  нездоровых разме-
ров…». Другой очевидец отме-
чал, что 1869 год «можно назвать 
годом спекулятивным. Одушев-
ление, с  которым производились 
обороты бумажных ценностей, 
охватившее все классы обще-
ства, распространилось подобно 

заразной эпидемии. Даже пре-
красный пол не  оставался чужд 
разгоревшемуся спекулятивному 
настроению и, со  свойственной 
ему энергией, преодолев десятич-
ные дроби, пускался в биржевую 
игру». «Увлечение к  игре было 
столь всеобщим, — обращал вни-
мание неизвестный автор в  за-
писке, доставленной министру 
финансов Михаилу Рейтерну, — 
что явилось много дам-спекулян-
ток. На поле сражения выступило 
много и  гвардейских офицеров, 
из  которых некоторые постоянно 
уже являются на биржу, а другие 
рыскают по  банкирским конто-
рам, закупая и перепродавая зай-
мы».

СХОДКА В РЕСТОРАНЕ

Тогда же в городе на Неве воз-
никла неофициальная фондовая 
«биржа», участники которой до-
говаривались, как  будут манипу-
лировать рынком. Местом встреч 
игроков был выбрал ресторан 
гостиницы «Демут», получив-
ший название Демутовой биржи. 
К слову, нечто подобное происхо-
дило и в Москве — биржевые ма-
нипуляторы собирались в Чижов-
ском подворье на Варварке.

Возглавлял Демутову бир-
жу 25‑летний маклер Альфред 
Бетлинг, безусый и  безбородый 
мальчик. Имея 1,5 млн рублей, 
полученных в  наследство от  от-
ца-англичанина, только на  те-
кущем счете, Бетлинг предла-
гал массу разных бумаг по  цене 
на  несколько рублей ниже дей-
ствовавшей на предыдущем бир-
жевом собрании. Уронив бумаги, 
Бетлинг сразу скупал их по цене 
ниже той, по  которой накануне 
продавал сам.

Но деревья не растут до небес. 
В августе 1869 году у «Общества 
взаимного кредита» закончились 
наличные деньги, и  оно повыси-
ло с 5 % до 6 % дисконт по ссудам 
под  залог ценных бумаг. До  8 % 
поднял ставку и Госбанк.

Настоящий коллапс случил-
ся в  сентябре. Стоимость лоте-
рейных билетов (давали шанс 
выиграть в  лотерею, например, 
усадьбу, выставленную за  долги 
владельца на  публичные торги), 
которыми особо любили спеку-
лировать участники Демутовой 
биржи, рухнула со 184 до 150 руб. 
Чтобы компенсировать убытки, 
биржевики начали спешно рас-
продавать свои активы по любой 
цене, уходя в  катастрофический 
минус.

Биржевая паника, вспыхнувшая 
в  Петербурге, охватила и  Москву. 
«Все «любимейшие московские бу-
маги», еще недавно шедшие нарас-
хват, не находили покупателей и па-
дали в цене», — писал Ламанский.

Однако биржевая торговля 
продолжалась, и  только разра-
зившаяся франко-прусская вой
на 1870‑1871  годов остановила 
активность игроков. Примерно 
в это же время Бетлинг решением 
Коммерческого суда был признан 
несостоятельным должником.

«АМЕРИКАНКА», «ЗАЙЦЫ»  
И «ЧЕРНЫЕ ДНИ»

Почти два десятилетия росcий-
ское общество не  интересовалось 
биржевыми торгами. Однако в кон-
це XIX века российские железно-
дорожные компании вновь ста-
ли драйвером фондового рынка. 
Началось оживление экономики. 
Ценные бумаги подросли в  цене. 
Осторожное инвестирование в  ак-
ции внезапно сменилось еще одной 
биржевой горячкой 1895‑96 годов.

Яркое описание событий 1895 г. 
принадлежит перу известного те-
атрального критика Александра 
Кугеля: «…все играли, и  стар, 
и  млад, и  юноша в  семнадцать 
лет, и  старик с  седой головой».
Тысячи лиц сделались акционе-
рами совершенно им неведомых 
предприятий.

Когда закрывались торги 
на  официальной бирже, народ 
передислоцировался на  биржу 
неофициальную, в  Милютин-
ский ряд с  прилегающей к  нему 
частью Невского проспекта. Это 
место называлось «американской 
биржей». От 3 до 6‑7 часов вечера 
здесь толпились «зайцы» (сводни-
ки покупателей и  продавцов), 
маклеры, игроки, выигравшие, 
проигравшие, уповающие на чудо 
и потерявшие всякую надежду.

Развитию биржевых спекуля-
ций способствовали кредитные 
учреждения, ссужая деньги «пу-
блике» в  форме специального 

текущего счета под  обеспечение 
ценных бумаг. Этот вид кредита 
в  банковской и  биржевой прак-
тике известен под термином «он-
коль» (on call).

Кугель писал, что  «для  откры-
тия онкольного счета в  мелкой 
банкирской конторе, достаточно 
было иметь рублей полтораста 
наличными. Обычно принима-
ли бумаги в  75 % котировоч-
ной стоимости. Следовательно, 
на  150 руб. можно было иметь 
бумаг на 600 руб.; онкольный счет 
открывался, начиная с  1000 руб. 
и «по знакомству» бумаги прини-
мали только с 15 % обеспечением. 
Как же было не играть при столь 
льготных условиях?».

В августе 1895‑го биржевое ув-
лечение достигло своего апогея. 
Но в начале сентября началось об-
ратное движение: курсы всех ак-
ций стали резко понижаться, неко-
торые упали на 10‑100 % и более. 
Считается, что  «публика» после 

«черных дней» на Петербургской 
бирже в сентябре и октябре 1895 
года потеряла несколько десятков 
миллионов рублей.

Однако трагедии инвесторов 
не изменили отношение к бирже. 
Просто поменялись фавориты — 
теперь игроков заинтересовали 
нефтяные бумаги.

ОТ ЛЮБВИ  
ДО НЕНАВИСТИ

1899  год начался на  бирже не-
плохо, но  оживление продол-
жалось лишь до  первых чисел 
февраля, когда началось резкое 
падение всех бумаг. Летом слу-
чился крах известного миллио-
нера, строителя железных дорог 
Павла фон Дервиза. Вскоре обан-
кротился не  менее известный 
миллионер, также строивший же-
лезные дороги Савва Мамонтов. 
Весной 1901  года финансовый 
кризис случился у создателя пер-
вого в  России ипотечного банка, 
харьковского промышленника 
Алексея Алчевского. Эти бан-
кротства произвели удручающее 
впечатление на  биржу. За  ними 
последовали разорения мелкой 
и  средней «публики». Не  в  луч-
шем положении оказались и  не-
которые коммерческие банки, так 
как их портфели были переполне-
ны ценными бумагами.

Биржевые операции с  лета 
1899  года надолго встали 
на «мертвую точку».

В  такой обстановке начался 
массовый исход с рынка «публи-
ки», в прессе появились разобла-
чительные статьи про  спекулян-
тов. Общество в  очередной раз 
обвиняло биржу в  разжигании 
нездоровых страстей, обмане 

и разорении. В этом кризисе убыт-
ки «публики» оценили в 4 милли-
арда (!) рублей.

КОРОЛЬ БИРЖЕВЫХ 
СПЕКУЛЯНТОВ

Пожалуй, последний пик тор-
гов пришелся на 1911 год. Бирже-
вой спекулянт и  банкир Захарий 
Жданов, которого величали Коро-
лем биржевых спекулянтов, поз-
же вспоминал об  этом времени: 
«Колесо биржи завертелось с не-
бывалой у нас быстротой и силой, 
перемалывая деньги в  бумагу… 
и выбрасывая акции и облигации, 
отсасывая народные сбережения 
в  промышленность и  награждая 
публику изображениями оных 
на  бумаге, окрашенными цвет-
ной радугой надежд на  повыше-
ние и  легкую наживу». Напом-
ним, что сам Жданов происходил 
из  крестьян деревни Семенцово 
Ярославской губернии, окончил 
4 класса сельской школы, а затем 
бухгалтерские курсы Победин-
ского в Петербурге.

Не  слишком высокий уровень 
общего образования, видимо, 
отлично замещала крестьянская 
смекалка. Сколотив начальный 
капитал, Захарий в 1907 году от-
крыл банкирский дом для небога-
тых клиентов.

В  апреле 1911  года Жданов, 
воспользовавшись наивысшими 
биржевыми ценами, распродал 
не только свои бумаги, но и бума-
ги своих клиентов, заработав сра-
зу несколько миллионов.

Но  эта операция стала послед-
ней большой удачей Жданова. 
Уже в мае началось предваритель-
ное следствие по  делу Жданова, 
которого обвиняли в  многочис-
ленных махинациях и  мошенни-
честве. Не  дожидаясь грозных 
последствий и  санкций, Жданов 
решил ликвидировать свой биз-
нес.

В  целом биржевая торговля 
в  царской России продолжалась 
до 1917 года.  

Дмитрий Афонин 
Нина Забелина

ИСТОРИЯ ФИНАНСОВ

Прошедший 2018 год признали рекордным по притоку 
инвесторов на российский фондовый рынок. Брокерские 
счета открыли более полумиллиона человек, количество 
зарегистрированных на бирже счетов населения достигло 
2,7 млн. Другой рекорд — число открытых индивидуальных 
инвестиционных счетов (ИИС) за год удвоилось 
и составило 556 000.

До революции 1917 года 
на территории России  
действовало семь бирж:  
Санкт-Петербургская, Московская, 
Киевская, Одесская, Харьковская, 
Варшавская и Рижская. На самой 
крупной — Санкт-Петербургской — 
официальный бюллетень образца 
1913 года насчитывал бумаги 
295 компаний.

Бриллиантовый дым, 
накрывший Россию
КАК РОССИЙСКИЙ ФОНДОВЫЙ РЫНОК XIX ВЕКА СТАЛ ОДНИМ ИЗ ВЕДУЩИХ В МИРЕ

Современная российская биржа — это леги-
тимный механизм, работающий в строгих 
законодательных рамках и контролируемый 
мегарегулятором. Максимум защиты от зло-
употреблений, но страсти все равно кипят, 
как и 150 лет назад. В середине XIX века на оте-
чественном рынке ценных бумаг азартные люди 
за короткое время сколачивали состояние, 
могли столь же быстро разориться. В тор-
говлю акциями втянулись практически все 
слои населения — от элиты до крестьян и лиц 
неопределенных занятий, финансовые гении 
и хироумные ловкачи. Разум игроков застилал 
бриллиантовый дым.

ИНДЕКСЫ ПРИРОСТА КАПИТАЛА САНКТ-ПЕТЕРБУРГСКОЙ И НЬЮ-ЙОРКСКОЙ ФОНДОВОЙ БИРЖИ
(на основе ежемесячных взвешенных долларовых цен, 1865‑1917) 

Санкт-Петербургская биржа Нью-Йоркская биржа
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*для примера указана ориентировочная 
процентная ставка по банковским вкладам 

Сравнение ИИС и вклада3

Публичное акционерное общество «СЕВЕРГАЗБАНК» (ПАО 
«БАНК СГБ»). Генеральная лицензия Банка России № 2816 
от 13.01.2017.
1 �Договор на ведение ИИС клиент заключает с ООО «АЛОР+». 

Брокерские услуги предоставляются ООО «АЛОР +» на ос-
новании Лицензии № 077‑04827‑100000, выданной ФСФР 
России. ООО «АЛОР +» (далее — Брокер) ИНН 7709221010 
КПП 775001001. При подаче поручений клиенту следует са-
мостоятельно оценить целесообразность, экономическую 
обоснованность, юридические и  иные последствия, риски 
и выгоды от сделки или иной операции с ценными бумага-
ми / контрактами / валютой, иными предлагаемыми Ком-
панией инвестиционными продуктами, принимая решения 
исключительно своей волей и в своем интересе, в том числе 
предварительно изучив условия заключенных с  Компанией 
договоров и  ознакомившись с  предупреждением о  рисках, 
связанных с проведением операций на рынке ценных бумаг 
и срочном рынке (Приложение 5 к Регламенту брокерского 
обслуживания Компании).

2 �Имеется в виду разница в потенциальном доходе через 3 года 
на  вкладе и  ИИС при  условии ежегодного пополнения сче-
та на  400 000 рублей и  получения клиентом по  истечении 

налогового периода налогового вычета на основании подан-
ного заявления (3‑НДФЛ). Право на  получение налогового 
вычета по ИИС имеют резиденты РФ, получающие офици-
альный доход. При расторжении ИИС ранее 3 лет с даты за-
ключения соответствующего договора клиент теряет пра-
во на получение налоговых льгот по ИИС, а если клиент успел 
получить налоговый вычет за один из налоговых периодов, 
потребуется осуществить возврат ранее полученных выче-
тов. Клиент может иметь только один ИИС, только у од-
ного брокера. Подробнее об ИИС https://alorbroker.ru / ready-
investment / individual-investment-account-plus / 

3 �Расчет сделан из  условий того, что  клиент вносит 
на ИИС 400 000 рублей в начале каждого года и по исте-
чении налогового периода подает заявление на  возврат 
налога (3‑НДФЛ). Брокер начисляет клиенту на остаток 
доход по  ставке процента, которая определяется пун-
ктом 17.20 Регламента брокерского обслуживания https://
alorbroker.ru / company / openinfo / regulations-brokerage-
services / . Подробная информация о  продукте доступна 
по  ссылке sgb.alor.ru Данное предложение не  является 
банковским вкладом, страхование денежных средств 
не предусмотрено законодательством РФ.

ИНВЕСТИЦИИ

Былина об ИИС

Атмосфера торгов на бирже

Здание Санкт-Петербургской 
биржи в XIX – начале XX вв.
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СЕВЕРГАЗБАНКУ — 25 ЛЕТ!  

Апрель: Основание Акцио-
нерно-коммерческого банка 
«МАРСБАНК». АКБ «МАРСБАНК» 
зарегистрирован Центральным 
банком Российской Федерации 29 
апреля 1994 года, регистрацион-
ный номер 2816. Изначально банк 
обслуживал главным образом 
сферу медицинского страхования 
(МАРС — Медицинская Ассоциация 
Российских 
Страховщиков).
Июль: Зарегистрирован первый 
филиал банка в г. Ярославле. 

Открытие офисов в городах Грязовец 
и с. Нюксеница (Вологодская область), Углич 
(Ярославская область) 

Открытие офисов в г. Череповец, пгт. Кадуй 
АКБ «МАРСБАНК» переименован в Коммерче-
ский банк развития газовой 
промышленности Севера 
«СЕВЕРГАЗБАНК»

Головной офис ОАО КБ «СЕВЕРГАЗБАНК»  
переехал в собственное здание по адресу:  
г.Вологда, ул. Благовещенская, д. 3

Банк вошел в состав банковской груп-
пы ОАО «ГАЗПРОМБАНК», 18.06.2009 
Банку предоставлена неисключи-
тельная лицензия на использование 
на территории РФ товарного знака 
«Газпромбанк».

Филиальная сеть банка насчитывает 
13 филиалов и располагается на се-
веро-западе России, в республике 
Коми, Красноярском крае, городах 
Москве и Санкт-Петербурге.
Установлены 
прямые партнер-
ские отношения 
с платежной 
системой VISA.

Открытие офиса в городах 
Норильск, Москва
Наименование банка изменено 
на ОАО «БАНК СГБ»

Банк превращается в крупную структуру, вклю-
чающую в себя головной офис, 14 филиалов, 
45 дополнительных офисов, 14 операционных 
касс, 2 кредитно-кассовых офиса, располо-
женных по всему Северо-Западу и в ряде 
регионов Центрального федерального округа. 
Банк успешно участвует в крупнейших феде-
ральных и региональных программах, в том 
числе: ипотечного кредитования, пенсионного 
обеспечения граждан, поддержки малого 
и среднего бизнеса. Клиентами банка являют-
ся предприятия реального сектора экономики 
и малого бизнеса, предприниматели и частные 
лица. Предоставляемые услуги и по качеству, 
и по полноте способны удовлетворить самого 
взыскательного клиента

Накануне своего 15‑летия Банк значительно расширил кли-
ентскую базу и улучшил основные финансовые показатели. 

В 2008 году ОАО КБ «СЕВЕРГАЗБАНК» стал лауреатом 
Ежегодной премии в области банковского бизнеса 
«Банковское дело» в номинации «Лучший региональный 
банк». На соискание данной премии банк рекомендован 
Правительством Вологодской области и был единственным 
финансово-кредитным учреждением 
области, которое удостоилось этой 
награды.

В 2013 году ОАО «БАНК СГБ» установил прямые партнерские взаимоотношения 
с одной из крупных платежных систем MasterCard. Такое партнерство и собственный 
процессинговый центр позволяют банку, с одной стороны, обеспечивать высокое ка-
чество обслуживания держателей карт (основными параметрами которого являются 
скорость проведения операций, их безопасность и безошибочность), с другой — 
расширяют возможности по установлению гибких тарифов, выгодных для клиентов.

Следуя принципу сокращения расстояния между клиентом и банком, в 2013 году была разработана систе-
ма «СГБ онлайн». Клиенты ОАО «БАНК СГБ» смогли осуществлять финансовые операции в любом удобном 
месте в любое удобное время.
+ «Открыт дополнительный офис № 2 «Заволжский» Ярославского филиала ОАО «БАНК СГБ».

Январь: Банк сменил полное наименования 
на Публичное акционерное общество «СЕВЕРГАЗ-
БАНК» и осуществил ребрендинг. Банк изменил 
логотип и фирменный стиль. Новый этап в жизни банка связан с новой стратегией 
развития, модернизацией ключевых банковских процессов и интеграцией одним 
из ведущих негосударственных пенсионных фондов  
АО «НПФ ГАЗФОНД пенсионные накопления».
Апрель: 
СЕВЕРГАЗБАНК удостоен звания «Лучший банк проектов 
государственно-частного партнерства в сфере транспортной 
инфраструктуры» на конкурсе Investor Awards 2017, журнал 
«Рынок ценных бумаг»
Май: СЕВЕРГАЗБАНК выступил официальным партнером 
профессионального образовательного проекта «Финан-
совый рынок: взгляд изнутри», проводившегося в Финансовом университете РФ 
Молодежной финансовой лигой.

Июнь: СЕВЕРГАЗБАНК первым на рынке выпустил банковскую карту 
с кэшбэком на личный счет в рамках негосударственного пенсион-
ного обеспечния в «НПФ ГАЗФОНД пенсионные накопления». 
СЕВЕРГАЗБАНК признан Лучшим региональным банком года 2017 
на Премии «Финансовая элита России 2017»
Июль: Корпорация по развитию Республики Коми заключила 
соглашение о сотрудничестве с филиалом СЕВЕРГАЗБАНКА. 
Август: СЕВЕРГАЗБАНК подписал соглашение с Внеш
экономбанком, открывающее возможность совместно-
го участия в синдицированном кредитовании проектов 
инфраструктуры, экспортоориентированных отраслей, промышленности 
высоких переделов и инноваций.
Август: СЕВЕРГАЗБАНК вошел в число маркет-мейкеров 
Московской биржи по операциям РЕПО с Центральным контрагентом с клиринго-
выми сертификатами участия (КСУ) по акциям и облигациям.

Октябрь: Администрация Архангельска заключила соглашение о сотрудничестве 
с СЕВЕРГАЗБАНКОМ;
Запустил новый интернет-банк для предпринимателей
Октябрь: СЕВЕРГАЗБАНК организовал экспертную сессию 
по банковским гарантиям, которую посетили более 
100 участников рынка. 
Ноябрь: Банк стал первым в Вологодской области, 
кто начал подключать региональные предприятия 
торговли и услуг к кэшбэк- сервису платежной системы 
«Мир».
Банк вошел в топ-10 по количеству выданных гарантий участникам тенедеров 
в 2017 г., по данным «Мультитендер».
Банк вошел в топ-30 по объему выданных малому 
и среднему бизнесу кредитов в 2017 г., по данным 
«Эксперт РА».

Январь: СЕВЕРГАЗБАНК предложил частным клиентам новый 
продукт — создание собственного пенсионного капитала 
за счет услуги негосударственного пенсионного обеспечения 
от АО «НПФ ГАЗФОНД пенсионные накопления».
Февраль: АО «НПФ ГАЗФОНД пенсионные накопления» и СЕВЕРГАЗБАНК 
выпустили совместную карту для клиентов по негосударственному пенсионному 
обеспечению с программой лояльности.
СЕВЕРГАЗБАНК подписал соглашение о сотрудничестве с Правительством 
Архангельской области в сфере развития малого и среднего предприни-
мательства, участия в государственно-частных и других инвестиционных 
проектах.
Март: Ассоциация «Совет МФЦ» совместно с СЕВЕРГАЗБАН-
КОМ выступили организаторами экспертной сессии на тему 
«Финансовые инструменты поддержки субъектов малого 
и среднего предпринимательства» в рамках федеральной контрактной системы.
СЕВЕРГАЗБАНК разработал новую программу экспресс-кредитования малого 
бизнеса, по условиям которой не требуется залоговое обеспечение или требова-
ния к залогу значительно облегчены.
В результате роста активов и прибыли, наличия высокого 
кредитного рейтинга СЕВЕРГАЗБАНК вошел в топ-100 круп-
нейших и самых надежных банков, по данным делового журнала Forbes.
Апрель: Северодвинск заключил соглашение с СЕВЕРГАЗБАНКОМ о сотрудни-
честве в реализации совместных инвестиционных проектов, в том числе с при-
влечением российских и иностранных партнеров, а также развитии программ 
поддержки субъектов малого и среднего бизнеса.

Май: СЕВЕРГАЗБАНК стал победителем в номинации «Лучшая программа для 
малого и среднего предпринимательства» в ежегодном областном конкурсе в 
сфере предпринимательской деятельности «Серебряный Меркурий» вологодской 
Торгово-промышленной палаты РФ.
Май: СЕВЕРГАЗБАНК стал партнером IV Всероссийского конгрес-
са волонтеров финансового просвещения граждан, который 
организован Банком России и некоммерческим партнерством 
«САПФИР». 
Июнь: СЕВЕРГАЗБАНК и Фонд содействия кредитованию малого бизнеса 
Москвы заключили соглашение о сотрудничестве, подразумевающее предо-
ставление поручительства по кредитным договорам и договорам о банковских 
гарантиях.
СЕВЕРГАЗБАНК получил благодарственное письмо за высокое качество оценки 
клиентов по программе Вологодского гарантийного фонда.
Успехи банка в области ипотеки были отмечены наградой 
«Хрустальная звезда» в номинации «Доступная ипотека» 
отраслевого журнала «Банковское дело» на XIV Международ-
ной премии в области экономики и финансов им. П. А. Сто-
лыпина.
Июль: По результатам исследования ипотечных программ 
от ведущего банковского портала Banki.ru, ипотечные 
программы СЕВЕРГАЗБАНКА вошли в ТОП-5 лучших кредитов на покупку жилья.
СЕВЕРГАЗБАНК выступил одним из главных спонсоров XV юбилейного Междуна-
родного фестиваля джаза, блюза и этномузыки «Блюз на веранде»
СЕВЕРГАЗБАНК заключил соглашение с Министерством промышленности и тор-
говли Российской Федерации, в соответствии с которым банк начал предостав-
лять льготные условия кредитования на приобретение сельскохозяйственной, 
строительно-дорожной и коммунальной техники.

СЕВЕРГАЗБАНК вошел в ТОП-10 операторов Московской биржи по клиринговым 
сертификатам участия (КСУ) в режиме торгов РЕПО с Центральным Контрагентом.
СЕВЕРГАЗБАНК приступает к реализации программы ипотечного кредитования 
военнослужащих и рефинансирования военной ипотеки
СЕВЕРГАЗБАНК запускает программу льготного ипотечного кредитования для се-
мей с детьми.
Август: СЕВЕРГАЗБАНК заключил агентский договор 
с управляющей компанией «ТКБ Инвестмент 
Партнерс» по продаже паев паевых инвестиционных фондов. Теперь в банке 
возможна выдача, погашение и обмен паев открытых и интервальных паевых 
инвестиционных фондов компании.
Октябрь: СЕВЕРГАЗБАНК внедрил кэшбэк по кредитным картам
Ноябрь: СЕВЕРГАЗБАНК организовал кассовое обслуживание и эквайринг трам-
вайной сети Красногвардейского района Санкт-Петербурга, созданной в рамках 
проекта государственно-частного партнерства «Транспортной концессионной 
компанией» совместно с УК «Лидер».
Открытие офиса в г. Саратове.
Банку подтвержден рейтинг кредитоспособности от рейтингового агентства 
«Эксперт РА» на уровне BBB+, прогноз стабильный.
Декабрь: Газета СЕВЕРГАЗБАНКА «О финансах и не только» заняла 
2‑е место в номинации «Лучшая газета для клиентов» на феде-
ральном конкурсе корпоративных СМИ «МЕДИАЛИДЕР-2018».
СЕВЕРГАЗБАНК второй год подряд был признан лучшим в номинации 
«Региональный банк года» на XIV ежегодной премии «Финансовая элита России».
Национальный банковский журнал (НБЖ) удостоил СЕВЕРГАЗБАНК 
статуса «Лучшего банка для людей старшего возраста по итогам 
2018 года».
Банк вошел в топ-10 по объему выданных гарантий («Мультитендер») 

СЕВЕРГАЗБАНК стал уполномоченным банком «Феде-
ральной корпорации по развитию малого и среднего 
предпринимательства» («Корпорация МСП»).

Банк вошел в топ-100 кредитных организаций (91‑е место) по размеру активов 
в рэнкинге «Интерфакс-100» по итогам 2018 г.

Банк вошел в топ-30 по объему ипотечного кредитования в 2018 г., по данным 
«Эксперт РА».

Открытие офиса в г. Иванове

Открытие офисов в городах Великий 
Устюг, Вытегра, Воркута, Сосногорск, 
Сыктывкар, Великий Новгород, 
Котлас

Открытие филиала в городах Архангельск, 
Ухта

Открытие офиса в г. Санкт-Петербург
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СЕВЕРГАЗБАНК ПОДДЕРЖАЛ  
ЮНЫХ БИАТЛОНИСТОВ

9 марта в  Вологде прошли Открытые областные 
соревнования по биатлону среди юных спортсменов 
на  призы СЕВЕРГАЗБАНКА при  участии Федера-
ции биатлона Вологодской области. В турнире при-
няли участие 111 юных биатлонистов из  спортив-
ных школ Вологды, Череповца, Грязовца, Тарноги. 
Девочки и мальчики соревновались в четырех воз-
растных группах: 2008‑2009, 2006‑2007, 2004‑2005 
и  2002‑2003  годов рождения. Спортсмены уча-
ствовали в  спринте с  двумя огневыми рубежами 
и штрафными кругами.

Организатором соревнований выступил СЕВЕР-
ГАЗБАНК. С его помощью были приобретены новые 
коврики для стрельбы, майки с номерами для участ-
ников, сувениры. Спортсмены, занявшие призовые 
места в каждой возрастной группе среди мальчиков 
и девочек, удостоились денежных призов.

СЕВЕРГАЗБАНК ПРОДЕМОНСТРИРОВАЛ  
ДИНАМИЧНЫЙ РОСТ БИЗНЕСА 
В 2018 ГОДУ

По  итогам 2018  года СЕВЕРГАЗБАНК добился 
устойчивого и динамичного роста бизнеса по всем 
основным направлениям деятельности, что  позво-
лило существенно улучшить показатели прибыли, 
по данным финансовой отчетности по РСБУ.

В прошедшем году СЕВЕРГАЗБАНК внедрял но-
вые виды кредитных продуктов, снижал процентные 
ставки по кредитам и развивал технологии обслужи-
вания, стараясь сделать взаимодействие клиентов 
с  банком более удобным. Как  следствие, наличие 
широкой, современной и  доступной продуктовой 
линейки кредитов, в которой учтены различные по-
требности граждан и  предприятий в  финансирова-
нии, способствовало значительному росту объема 
выданных кредитов.

Портфель кредитов предприятиям и  органи-
зациям в  отчетном периоде вырос на  17 % до  7,1 
млрд руб. Объем розничного кредитного портфеля, 

включая потребительские кредиты, ипотеку и кре-
дитные карты, увеличился на  44 % до  12,7 млрд 
руб. Уровень просроченной задолженности по кре-
дитному портфелю в  целом снизился в  два раза, 
с 11,7 % до 5,8 %, что свидетельствует о заметном 
повышении его качества. Портфель кредитов сфор-
мирован из займов, выданных высококлассным за-
емщикам, в том числе в рамках госпрограмм воен-
ной ипотеки, Минпромторга и др.

Вклады частных лиц по итогам 2018 года выросли 
на 14,6 % до 18,7 млрд руб., средства юридических 
лиц — на 6,7 % до 30,2 млрд руб., что отражает на-
дежность банка и доверие клиентов.

Значительное внимание в  банке уделялось раз-
витию дистанционного банковского обслуживания 
для юридических лиц и частных клиентов: расшире-
нию функционала и повышению удобства пользова-
ния интернет- и мобильного банка, сети банкоматов 
и платежных терминалов, сайта.

ДОХОДНОСТЬ ИНВЕСТИРОВАНИЯ 
«НПФ ГАЗФОНД ПЕНСИОННЫЕ НАКО-
ПЛЕНИЯ» ЗА 2018 ГОД ЗНАЧИТЕЛЬНО 
ПРЕВЫСИЛА ИНФЛЯЦИЮ

Доходность счетов клиентов «НПФ ГАЗФОНД 
пенсионные накопления» по  обязательному пен-
сионному страхованию в  прошлом году составила 
6,39 %. Доходность индивидуальных пенсионных 
планов со  стратегией инвестирования «Консерва-
тивная» достигла 5,57 %. Оба показателя превысили 
годовую инфляцию, которая, по  данным Росстата, 
зафиксирована на уровне 4,26 %.

На  трехлетнем периоде доходность счетов кли-
ентов выигрывает по сравнению с инфляцией в два 
раза. Накопленная доходность счетов за  2016‑2018 
по  обязательному пенсионному страхованию 
26,77 %, по  негосударственному пенсионному обе-
спечению (инвестиционная стратегия «Консерва-
тивная») 24,97 %. В то время как инфляция за этот 
период составила 12,64 %.

Генеральный директор «НПФ ГАЗФОНД пен-
сионные накопления» Олег Бялошицкий отметил, 
что  обеспечивать сохранность и  доходность пен-
сионных накоплений в  долгосрочной перспекти-
ве — основные принципы фонда при  организации 
инвестирования. Грамотный выбор партнеров среди 
управляющих компаний, сбалансированность порт-
феля и  качественный риск-менеджмент позволяют 
демонстрировать стабильно хорошие результаты 
на протяжении ряда лет.

В прошедшем году в рамках обязательного пенси-
онного страхования «НПФ ГАЗФОНД пенсионные 
накопления» выплатил 3,04 млрд руб., выплаты не-
государственных пенсий составили 1,58 млрд руб. 
С начала деятельности фонда получателями различ-
ных видов выплат стали почти 250 000 клиентов.

За прошедший год 39 366 человек получили еди-
новременную выплату из  средств пенсионных на-
коплений, ее средний размер вырос по  сравнению 

с прошлым годом более чем на 10 000 руб. и приблизился к 50 000 руб. 
Более 12 000 человек являются получателями накопительной пенсии 
и срочных и пенсионных выплат.

Объемы выплат продолжают расти, по сравнению с прошлым годом 
прирост составил более 30 %. Фонд продолжает работу над  перево-
дом процедуры выплат в дистанционный формат, а также продолжа-
ет развивать множество дополнительных дистанционных сервисов, 
как для получателей выплат, так и для клиентов на этапе накопления. 
В  частности, в  декабре 2018  года «НПФ ГАЗФОНД пенсионные на-
копления» стал обладателем премии «Время инноваций» в категории 
«Продукт года». Наградой был удостоен проект, реализованный в этом 
году: сервис оформления и оплаты индивидуальных пенсионных пла-
нов в режиме онлайн на сайте фонда.

Сервис, внедренный «НПФ ГАЗФОНД пенсионные накопления», 
отвечает требованиям современного пользователя онлайн-услуг: про-
извести расчет, оформить договор и оплатить его можно на специально 
разработанной интернет-странице. Наглядный динамичный калькуля-
тор для  расчета потенциального размера негосударственной пенсии, 
примеры реальных клиентов максимально визуализируют ценность 
предлагаемой услуги. Несложная процедура оформления и  оплаты 
договора занимает порядка десяти минут и не требует представления 
каких‑либо документов со стороны клиента.

Число клиентов фонда превышает 6 млн человек. Региональное при-
сутствие фонда охватывает большинство федеральных округов, фонд 
имеет более 50 офисов по всей стране. 
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Директор направления трена-
жерный зал «сети фитнес-клу-
бов World Class» Илья Алехин:

—  Основной проблемой со-
временных людей является гипо-
динамия. Среднестатистический 
человек мало двигается, его мы-
шечная система слаба. Как  ре-
зультат — избыточная масса тела. 
А  регулярное посещение трена-
жерного зала поможет увеличить 
двигательную активность, по-
высить тонус тела, улучшить на-
строение и внешний вид.

Что  касается возраста, то  мы 
не  рекомендуем тренажерный 
зал детям до  10  лет, исходя 

из  психофизиологических осо-
бенностей. Начиная с 10 лет, мы 
проводим функциональные тре-
нировки с  подростками в  зоне 
тренажерного зала. С  14  лет 
мы допускаем ограниченное 
использование тренажеров 
в  рамках круговых тренировок 
под  присмотром квалифици-
рованного тренера. При  этом 
основной целью тренировки 
не  должно быть увеличение 
силы. До наступления этого воз-
раста, и  даже позже, происхо-
дит рост скелета, и  проведение 
тяжелых силовых тренировок 
может негативно отразиться 
на развитии организма. Для под-
ростков необходимо исключить 
осевые нагрузки на  позвоноч-
ник, упражнения с  высокой 
интенсивностью, статические 
упражнения и упражнения с на-
стуживанием (особый режим 
дыхания), резкую смену исход-
ных положений.

Людям среднего возраста ре-
комендую сосредоточиться 

на развитии силы, выносливости, 
гибкости, координации и быстро-
ты.

Для  людей 30‑40  лет огра-
ничений для  занятий нет, если 
отсутствуют противопоказа-
ния. К  сожалению, сейчас даже 
у  20‑25‑летних появляются ка-
кие‑то  ограничения по  физиче-
ским нагрузкам. Поэтому перед 
началом занятий рекомендую 
пройти спортивное тестирование, 
и  на  основании его результатов 
составить тренировочную про-
грамму.

Для  людей старшего возраста, 
60 и старше, тренировки — сред-
ство повышения двигательной 
активности, укрепления опор-
но-двигательного аппарата, про-
филактики остеопороза, опти-
мизации работы гормональной 
системы. Чем  старше мы стано-
вимся, тем  активнее теряем мы-
шечную ткань. Поэтому для этой 
возрастной категории необхо-
димы умеренные силовые тре-
нировки и  поддержание общей 

выносливости. Только хорошее 
состояние сердечно-сосудистой 
системы позволит эффективно 
развивать и  другие физические 
качества. Я бы рекомендовал око-
ло половины тренировочного вре-
мени тратить на кардиотрениров-
ки с умеренной интенсивностью. 
Остальную половину я  бы рав-
номерно распределил между си-
ловыми тренировками и  упраж-
нениями на  развитие гибкости 
и координации.

Людям старшего возраста не-
обходимо исключить осевую 
нагрузку, упражнения с  резким 
изменением положений тела, 
упражнения с  задержкой дыха-
ния, статику, высокоинтенсивные 
тренировки и ударные нагрузки.

Фитнес-директор сети World 
Gym в России Кристина Лесни-
кова:

—  Возраст, с которого мы разре-
шаем самостоятельные трениров-
ки в тренажерном зале — 14 лет. 
Но если мы видим, что подросток 

еще не готов к силовым трениров-
кам, то будем настоятельно реко-
мендовать заниматься функцио-
нальными тренировками.

Кому‑то  в  16  лет противопо-
казана ударная нагрузка и  со-
ответственно степ-аэробика, 
а  кому‑то  и  в  60 не  противопо-
казана. В  целом, чем  старше 
человек становится, тем  боль-
ше нуждается в  разноплановых 
тренировках: силовых — так 
как  мышечная масса с  каждым 
годом снижается, стретчинг 
(растяжка) — так как  мышцы 
начинают терять эластичность, 
кардио — для  укрепления сер-
дечной мышцы. 

СПОРТХОББИ

КОНКУРС

Укрепляем тело и семью: 
фитнес всех поколений
Все чаще в тренажерных залах можно встретить людей всех возрастов. 
«Бабушки» и «дедушки» 70 лет, поднимающие штангу сотни раз за не-
сколько подходов и выглядящие на пару десятков лет моложе своих лет, 
их внуки-студенты атлетического сложения с родителями на других 
тренажерах — к счастью, такая картина уже мало кого удивляет.
Действительно, фитнес может стать прекрасным семейным заня-
тием, укрепляющим не только тело, но и отношения внутри «ячейки 
общества». Психологи уверяют, что при физической нагрузке организм 
испытывает те же «симптомы», что и во время влюбленности: уча-
щенный пульс, неровное дыхание, выброс эндорфинов. Общие интересы 
и цели (похудеть или набрать мышечную массу и т. д.) также работают 
на укрепление союза.
Как лучше заниматься в тренажерном зале в зависимости от возраста? 
Мы задали этот вопрос профессионалам.

«САМОЕ ВАЖНОЕ — 
НАША ЛЮБОВЬ ДРУГ К ДРУГУ»

Мы — семья Власовых из Вологды. Я, мама Поли-
на, любимый муж и папа Алексей, дочка-красавица 
Алиса и сынуля Дениска.

Мы очень любим праздники и  всегда отмечаем 
их всей семьей. Самый любимый праздник — Пас-
ха. Каждый год мы обязательно красим яйца и стара-
емся освоить новый стиль. Всегда приобретаем мно-
го наклеек, красителей, трафаретов. С утра на кухне 
кипит мини-лаборатория. Дети в конце концов пре-
вращаются в чумазых индейцев. Но столько радости 
доставляет процесс!

Еще наша ежегодная традиция — на день рожде-
ния детей (дни рождения летом и  очень близко) 
уезжать в  небольшие путешествия. В  зоопарк 
или  аквапарк в  соседних городах, поездка на  Ро-
дину Деда Мороза… Такие поездки незабывае-
мы. Конечно, дома тоже отмечаем с тортом, зовем 

друзей и родственников, сидим в беседке, пьем ду-
шистый чай.

Ежедневные ритуалы — поцелуи и  обнимашки 
перед сном. Вечером, когда все дела сделаны, так 
приятно всем вместе улечься на диван, болтать, смо-
треть мультики, впитывать запах любимых людей.

Но самая главная наша семейная ценность — это 
быть вместе, поддерживать друг друга и просто лю-
бить. Наша любовь друг к другу — это самое важное.

Наш читатель Павел Крупенников из  Чере-
повца вспоминает отдельную интересную исто-
рию, рассказанную ему в детстве.

«Мой дед Дмитрий был прекрасным печником. 
На  стекольном заводе возле села Устья-Кубенско-
го, что на Вологодчине, требовалось заменить вну-
треннюю футеровку варочной печи. Температура 
плавления бутылочного стекла около 1600 градусов. 
Чтобы печь остыла, требовалось несколько недель.

«Живодер-капиталист» Никуличев собрал ма-
стеров-печников, в их числе бы мой дед. Заводчик 

попросил мужиков как  можно раньше забраться 
в печь, сказал, что озолотит, иначе он потеряет мно-
го прибыли.

Работы были выполнены. Мой дед вернулся 
без бровей, волосы на голове поджарились. Хозяин 
сдержал, однако, слово: расплатился так, что можно 
было не  работать несколько месяцев. На  радостях 
дед купил сережки для  младшей дочери, моей бу-
дущей матери, и  перстенек из  червонного золота 
да и с красным камушком:

—  Носи, Санька, на здоровье!» 

«МЫ ЛЮБИМ ВЕСЕЛИТЬСЯ И БЫТЬ ВМЕСТЕ»
Я Макс Кабанов. Родился в Череповце. Учусь в 6 классе. Я люблю 

свой класс. А еще я люблю петь и плавать.
У меня есть мама, папа, бабушка, дедушка, тетя и сестра. Папу зовут 

Игорь, он родом из Башкирии. Папа любит слушать музыку, знает мно-
го песен, музыкантов и музыкальных групп. Мама Наташа родилась 
в Воркуте. Она обожает аквааэробику. Работает банкиром. Тетя Све-
та — папина сестра. Они двойняшки и очень дружат. Света веселая, 
любит танцевать и читать. Мою сестру зовут Настя. Она сейчас учит-
ся в Санкт-Петербургском университете на программиста. Она очень 
умная, закончила школу с  золотой медалью. Бабушка Галина умеет 
вкусно готовить. Мы всей семьей любим собираться вместе и кушать 
вкусные бабушкины пирожки, чебуреки, блинчики. Дедушка Леонид 
был шахтером и добывал уголь. Он лучше всех умеет разгадывать го-
ловоломки судоку. Мы любим веселиться и  отдыхать вместе. Ходим 
в аквапарк, катаемся зимой на коньках и «ватрушках».

Мы — семья путешественников. Побывали в Москве, Санкт-Петербур-
ге, Ярославле, Угличе, Мышкине, Тотьме, Кириллове, собираемся в Псков.

Мы любим друг друга.

«МОЯ СЕМЬЯ — МОЕ БОГАТСТВО»

СЛАУТЕНКО СВЕТЛАНА, 
ведущий специалист Операционного 

офиса № 9 СЕВЕРГАЗБАНКА  
в г. Саратов

Одна стихия — три увлечения.
Как  ни  странно звучит, но  мое увлече-

ние — это вода. Вода в трех разных ее со-
стояниях: лед, снег и, собственно, вода.

Лед. С детства я любила смотреть на фи-
гуристов и пыталась повторить разные эле-
менты на льду, ходила в школу фигурного 
катания. Недавно даже предложили пора-
ботать тренером. Дочку поставила на конь-
ки в три года, и сейчас мы с ней с удоволь-
ствием ходим на каток.

Снег. Несколько лет назад попробова-
ла кататься на  лыжах, и  так попробовала, 
что  все выходные проводила в  лесу — 
не  могла оторваться. К  началу текущего 
лыжного сезона у  меня за  плечами уже 
пять лыжных марафонов в городе Сарато-
ве, Тольятти, Самаре и Екатеринбурге.

Вода. Два года назад за  компанию 
с друзьями пришла в бассейн, даже не умея 
плавать. Вода меня заворожила, научи-
ла ее не  бояться, и  я  поплыла. В  августе 
2018  года я  участвовала в  заплыве через 
реку Волгу под названием «Река здоровья», 
преодолела 3,5 км за 1 час и 03 минуты.

Недавно также начала осваивать беговые 
дисциплины и велосипед. Принимаю уча-
стие в соревнованиях по зимнему и летне-
му триатлону.

Сколько интересного еще  впереди! 
Спорт закаляет характер, дарит здоровье 
и море позитива, что очень важно для моей 
работы. Призываю всех вести здоровый 
образ жизни и найти свою стихию!

ЗДОЙМА ОЛЬГА, 
начальник операционного офиса № 1 

в г. Великий Новгород

Наше общее семейное хобби — это лет-
няя рыбалка. Вместе с мужем и тремя на-
шими сыновьями мы любим ловить рыбу 
на реках Мсте, Волхов и Малый Волховец, 
на  озере Ильмень. Рыбалкой я  увлекаюсь 
с самого детства — у родителей была мо-
торная лодка и они меня часто брали с со-
бой рыбачить.

Больше всего мне нравится ловить 
на удочку и на донку. Донку я умею делать 
сама. Часто летом мы выезжаем всей семь-
ей на  несколько дней на  озеро или  реку 
и ночуем прямо в лодке в спальных меш-
ках, места там  достаточно. Муж ходит 
по берегу и бросает спиннинг. Я на резино-
вой надувной лодке отплываю на середину 
реки, якорюсь, и оттуда меня всегда сложно 
вернуть обратно, из‑за  того, что  сам про-
цесс меня затягивает, включается азарт. 
Должно быть тихо, вокруг красивая приро-
да, берега, гладь. Иногда мы просто рыба-
чим с берега, ловим окуней, щук, густеру.

Я по знаку зодиака Рыба и моя стихия — 
вода. Поэтому на воде чувствую себя хорошо, 

когда там нахожусь — отдыхаю. Совместные 
поездки укрепляют семейные отношения, 
а водная гладь и природа помогают отвлечь-
ся от повседневных проблем. Это увлечение 
приносит мне удовольствие и помогает вос-
становиться после трудовых будней.

МИХАИЛ ШУТИН, 
клиент СЕВЕРГАЗБАНКА, г. Череповец

Мое хобби — это полеты на  парапла-
не. Увлекся полетами я  еще  в  далеком 
1999  году, когда ехал на  поезде и  в  нем 
познакомился с ребятами, которые занима-
лись парапланеризмом.

Для  того, чтобы летать на  параплане, 
необходимо сначала пройти обучающие 
курсы и  сдать экзамен, только потом уже 
допускают до  полетов. Сейчас я  являюсь 
кандидатом в мастера спорта и занимаюсь 
для удовольствия. А также сейчас сам про-
вожу обучение.

Полеты обычно проходят на  полях. 
Выбираем красивое и  удобное место, 
там  и  летаем. Занимаюсь полетами в  ос-
новном в  Вологодской области, также ле-
тал в  Турции и  Армении. Очень красиво 
и интересно было летать на Черноморском 
побережье России. Еще летал в Архангель-
ской области, в Подмосковье, в Ленинград-
ской области.

Я  принимал участие в  чемпионате Рос-
сии и  чемпионате Вологодской области 
по  палапланерному спорту, где занимал 

призовые места. Мне удавалось набрать 
высоту 2,5 км в городе Устюжне.

Такое хобби очень дисциплинирует. На-
верху уже не  сможешь остановить полет, 
поэтому к  нему нужно тщательно гото-
виться на земле.

С  собой в  полеты я  беру фотоаппарат, 
получаются очень красивые фотографии 
с  высоты птичьего полета. С  этими рабо-
тами я даже участвовал в фотовыставках.

КОРОБИЦЫН НИКОЛАЙ, 
клиент СЕВЕРГАЗБАНКА,  г. Тотьма

Мое хобби – нумизмат,
Есть еще филателия,

Есть значков советских клад
И пишу стихи я.

Сам мотивы подбираю:
С юных лет с гитарою.
На гармошке я играю,

Пусть она и старая.
Песни, марши сочиняю,

Оды и поэмы,
Музе я не изменяю,
Бесконечны темы. 

Я люблю сажать цветы
И деревья, и кусты,

И кроить, и что-то шить – 
Только б этим делом жить...
Я, конечно, вам признаюсь
Что от дел сих заряжаюсь.

В седьмом номере газеты «О финансах и не только» мы 
предложили нашим читателям написать небольшой рас-
сказ о своих семейных ценностях и традициях. Мы благодар-

ны всем участникам. Вот присланные на конкурс рассказы, 
которые показались нам очень интересными.

Присылайте рассказы о своем хобби на адрес media@severgazbank.ru и, возможно, именно вы станете героями рубрики в следующем выпуске.
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О семье
Счастлив тот, кто счастлив у себя дома.

Л. Толстой

Любовь к родине начинается с семьи.
Фрэнсис Бэкон

Для создания семьи достаточно полюбить. А для сохранения — нуж-
но научиться терпеть и прощать.

Мать Тереза

Обеспечить нормальное течение своих семейных дел часто не легче, 
чем управлять провинцией.

Тацит

Ни один мужчина и ни одна женщина не знают, что такое настоя-
щая любовь, пока не проживут в браке четверть века.

Марк Твен

Семья, живущая в гармонии, будет процветать во всем.
Китайская пословица

Самое главное и ценное в жизни — это семья! Сначала, в которой 
ты рождаешься, а затем, которую создаешь.

Джонни Депп

КОНКУРС МЫСЛИ ВЕЛИКИХ

2019 год для СЕВЕРГАЗБАНКА — юбилейный, нам испол-
няется 25 лет! Год основания банка — Международный год 
семьи, и мы решили посвятить наш юбилейный год семейным 
ценностям. Объявляется конкурс на лучший рисунок о семей-
ных хобби и проведении семейного досуга. Чем вы любите за-
ниматься в свободное время? Может быть, вы вместе готовите 
или путешествуете? Или у вас есть ежегодная интересная тра-
диция? Каждый участник получит памятные призы.

Рисунки вы можете прислать на  электронную почту 
media@severgazbank.ru, а также передать в любой офис СЕ-
ВЕРГАЗБАНКА или направить почтой по адресу: 160001, г. 
Вологда, ул. Благовещенская, д. 3 с пометкой «Конкурс». В обращении не забудьте указать контактную 
информацию о себе: ФИО, город, номер телефона, электронную почту.
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ПОЛЕЗНОЕ

Вредные и полезные советы по финансовой грамотности
Там, где есть вайфай бесплатный,
Заходите в банк он-лайн.
Да вводите свой пароль
И забудьте про контроль.

Не стоит пользоваться интер-
нет-банком в местах с обществен-
ным бесплатным вайфаем. Хакеры 
совершенствуются в ногу со вре-
менем.

Все время пишите  
на карте пин-код.
Пусть знает его весь народ.
Это удобно, если забыл, то сразу припом-
нил — И тут же забыл… Про деньги свои.

Никогда не пишите пин-код на карте, если 
вы опасаетесь забыть его, то лучше вбить 
код в мобильный телефон. Также стоит 
следить за своими кредитными картами. 
Современный пластик с функциями pay-
pass позволяет оплачивать покупки просто 
прикладывая карту к терминалу.

Круто, если вам предложат в пирамидку поиграть — 
Ваши деньги под проценты поспешите отдавать.
Сто процентов в банке вам не станут обещать,
Но ведь зазывалы в интернете тоже вам не будут врать.

То, что пирамиды — зло, знает, наверное, каждый. Но не все могут распоз-
нать коварную финансовую конструкцию. Основные признаки пирамиды — 
бесконечность участников, завышенный доход и — главное — гарантия 
этого дохода. Уточним, что ни один брокер или представитель краудфан-
динговой платформы доходность вам не гарантирует. Любые инвестиции — 
это риск.

Деньги смолоду копить —  
неразумная идея. 
Лучше тратить, промотать. 
Ведь на старость государство, 
Вам отсыпет рублей дцать.

Если бы у нынешних пенсонеров 
было бы столько возможностей 
накопить на прибавку к пенсии, 
сколько рынок предлагает сегодня, 
они бы наверняка копили смолоду 
и не ожидали индексаций социаль-
ных выплат.

• • •
Не думайте про завтра, 
Живите одним днем. 
И лучше вместо инвестиций, 
Взять очередной заем.

Сегодня для тех, кто думает о бу-
дущем, есть программа накопи-

тельного или инвестиционного 
страхования жизни (НСЖ и ИСЖ), 
негосударственное пенсионное 
обеспечение (НПО), также можно 
отдавать часть средств в довери-
тельное управление для инвестиро-
вания на рынке ценных бумаг.

• • •
Не нужна нам ипотека, 
Есть всегда, где угол снять. 
Ведь хозяевам квартиры 
Надо кушать и гулять.

Что выгоднее: снимать квартиру 
или платить ипотеку? Каждый счи-
тает сам. Но обслуживание ипотеч-
ного кредита — это рассрочка 
на приобретение собственного 
жилья, а аренда — это финансовая 
поддержка постороннего чело-
века.

• • •
Чтобы быстро стать богатым, 
Надо акций накупить. 
Кто же будет виноватым, 
Если их потом с наценкой 
будет некому и сбыть?

Если возникнет желание торговать 
на рынке ценных бумаг, помните 
золотые правила инвестирования. 
Никогда не вкладывайте последние 
и заемные средства, а также деньги, 
которые могут вам понадобиться 
в ближайшее время. Акции предпо-
лагают длительный срок вложений.
Лучше не использовать кредитный 
рычаг, так называемое «плечо», осо-
бенно начинающим инвесторам.


