
Перекредитование (или рефи-
нансирование) становится все 
более востребованной услугой 
не только у частных клиентов 
банков, но и у предприятий. 
Она позволяет бизнесу сокра-
тить ежемесячные издержки, 
а сэкономленные средства направить на развитие.
Стр. 11

Для данной задачи существует 
несколько способов решения 
в зависимости от вида нало-
гообложения. Лизинг может 
быть оптимальным вариантом 
для обновления оборудова-
ния, автопарка, приобретения 
недвижимости, считает генеральный директор 
компании «СГБ-лизинг» Сергей Шутов. Стр. 10

О состоянии российской 
средней промышленности 
и ее специфике импортозаме-
щения, о том, как делать биз-
нес в этом непростом секторе 
российской экономики, мы 
беседуем с генеральным ди-
ректором ухтинского ООО «Завод высоковольт-
ных электронных компонентов «Прогресс» 
Олегом Кошкуром. Стр. 12

Сегодня российские 
военно-морские силы 
способны решать самые 
сложные задачи. Историк 
Семен Экштут считает, 
что во многом это заслуга 
вологжанина Николая 
Кузнецова, выдающегося флотоводца 
середины 20 века. Стр. 14

ЧИТАЙТЕ В НОМЕРЕ:

ДОСТУПНАЯ 
ИПОТЕКА

КАК СТАТЬ 
РАНТЬЕ?

АНТОН И ВИКТОРИЯ 
МАКАРСКИЕ

10 способов, как повысить шансы 
одобрения ипотечной заявки, из-
бежать ошибок и провести сделку 
купли-продажи жилья эффективно 
и безболезненно.

Как жить на проценты 
и сделать индивидуальную 
пенсию больше 
государственной?

НЕ РЕФЛЕКСИРУЙТЕ — 
РЕФИНАНСИРУЙТЕ

ОБНОВЛЯЕМ ОСНОВНЫЕ 
СРЕДСТВА ПРЕДПРИЯТИЯ 

ОЛЕГ КОШКУР:  
«БУДУЩЕЕ ЗАВОДА —  
В МЕЖОТРАСЛЕВОМ РАЗВИТИИ»

НЕПРЕВЗОЙДЕННЫЙ 
АДМИРАЛ

«�Достаток – это когда тебе 
всего достаточно, независимо 
от количества денег»

КРЕДИТЫ

ЦИФРОВЫЕ ДЕНЬГИ

СТР. 5 СТР. 3СТР. 8
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Что должен знать каждый о криптовалютах

Как покрыть все 
финансовые потребности

Новости о  криптовалютах — новых «цифро-
вых деньгах» — появляются буквально каждый 
день. Свое отношение к ним регулярно выража-
ют не только представители бизнеса и ИТ-инду-
стрии, но  и  государственные деятели. Сегодня 
можно увидеть даже объявление о  продаже ма-
шины или квартиры с указанием цены в биткой-
нах, самой популярной криптовалюте, счета в ко-
тортой открывают солидные благотворительные 
фонды. Что нужно знать об этом новом явлении, 
как можно использовать открывающиеся возмож-
ности и не обжечься? 

Овердрафт, кредитная карта, потребительский кредит — как выгоднее пользо-
ваться многообразием банковских продуктов? Чтобы лучше разобраться, рассмо-
трим, для каких финансовых целей они предназначены и на примере Севергазбанка 
выясним, в чем преимущества и особенности каждого из них.

Продолжение на 6‑й стр.

Продолжение на 2‑й стр.
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КРЕДИТЫ

Как покрыть все финансовые потребности
ОВЕРДРАФТ:  
МИНИКРЕДИТ —  
МИНИСТРАХОВКА

У всех возможны ситуации, ког-
да на  несколько дней, буквально 
до зарплаты, требуется небольшая 
денежная сумма из‑за  возник-
ших непредвиденных расходов. 
Кто‑то не рассчитал предстоящие 
траты и  потратил больше воз-
можного, кто‑то  хочет восполь-
зоваться горячим предложением 
скидки и  приобрести с  выгодой 
подешевевший товар и т. д. Чтобы 
лишний раз не  тревожить близ-
ких и  друзей просьбами занять 
денег, можно воспользоваться ин-
тересным банковским продуктом 
с  не  менее интересным названи-
ем — овердрафт.

Овердрафт подключается к зар-
платной дебетовой банковской 
карте, и, когда необходимо, кли-
ент банка может потратить сум-
му, превышающую количество 
оставшихся на  счету средств. 
Максимальная сумма, которой 
можно воспользоваться, состав-
ляет в основном до половины зар-
платы. Но это не значит, что кре-
дитный лимит нужно выбирать 
полностью или  пользоваться 
овердрафтом постоянно — эту 
опцию можно рассматривать про-
сто как запасной кошелек.

Большим преимуществом 
овердрафта является форма его 
погашения — оно происходит ав-
томатически. Поступающая зара-
ботная плата сразу направляется 
на  восстановление лимита кре-
дитования и  уплату процентов, 
а  оставшаяся сумма считается 
уже непосредственно зарплатой.  
В  связи с  этим клиенту не  тре-
буется специально гасить кре-
дит через банкоматы, переводить 
средства с  карты на  карту и  т. д. 
Проценты за пользование кредит-
ными средствами начисляются 
только за  время их фактического 
использования.

В  связи с  тем, что  заработная 
плата по  российскому законода-
тельству, как  правило, начисля-
ется два раза в  месяц, фактиче-
ский срок, на  который берется 
овердрафт, составляет не  более 
15‑16 дней (хотя формально мак-
симальный срок оборачиваемо-
сти средств равняется 90 дням).

Так как  овердрафт предостав-
ляется только зарплатным клиен-
там, то при подаче на него заявки 
в банке не требуется справка о до-
ходах, а достаточно лишь паспор-
та. При подключении овердрафта 
к  карте возможность воспользо-
ваться им существует постоянно 
на протяжении двух лет, после ис-
течения которых возможна повто-
рая подача заявки на овердрафт.

КРЕДИТНАЯ КАРТА:  
ПРАВИЛЬНО —  
ЗНАЧИТ ВЫГОДНО

Кредитные карты являются бо-
лее сложным банковским продук-
том, поэтому требуют от заемщика 
более тщательного планирования 
расходов и  более ответственного 
финансового поведения. Сумма 
кредитного лимита обычно выше, 

чем  по  овердрафту. В  среднем 
она может равняться двум-трем 
зарплатам, максимально до  750 
тыс. рублей. Соответственно 
кредитная карта предназначена 
для  более крупных трат, кото-
рые оказались непредвиденными 
или на которые не успевают нако-
пить сбережения — ремонт, пода-
рок, отдых, лечение и пр.

Карта с овердрафтом изначаль-
но предназначена для  хранения 
личных денег, предоставление 
кредитных является ее второсте-
пенной функцией. Кредитная кар-
та, наоборот, служит источником 
получения кредитных денег и уже 
второстепенно дает возможность 
держателю хранить на карте соб-
ственные средства.

Самым большим преиму-
ществом кредитных карт яв-
ляется беспроцентный период 
кредитования (он  же льготный 
или  грейс-период). Например, 
максимальный грейс-период в Се-
вергазбанке составляет 62 дня. 
Если клиент полностью вернул 
потраченную сумму до истечения 
данного периода, он не  платит 
никаких процентов по  кредиту. 

Поэтому и  выгодное использова-
ние карты значит, что  заемщику 
нужно уложиться в этот льготный 
период.

Конечно, погашать кредит мож-
но в течение более длительного 
времени, но  тогда придется пла-
тить проценты. Максимальный 
срок действия карты составляет 
пять лет, но, как  правило, расхо-
ды по  кредитным картам пога-
шаются максимум за  несколько 
месяцев. Иначе, если требуется 
долгосрочный кредит, то  лучше 
использовать классический пот
ребительный кредит наличными 
на неотложные нужды.

Кстати, в  отличие от  потреби-
тельского кредита, у  кредитных 
карт нет обычного графика плате-
жей, а  есть только дата, до кото-
рой нужно внести минимальный 
платеж и  начисленные процен-
ты. Поэтому в  прогнозировании 
окончательной даты погашения 
и размере ежемесячных платежах 
есть нюанс. Минимальная сумма 
ежемесячного платежа, присыла-
емая в  смс-сообщениях от  бан-
ка, исчисляется, как, например, 
5 % от оставшейся на тот момент 

задолженности плюс процен-
ты. Со  временем основной долг 
уменьшается, поэтому сокра-
щается и  минимальный ежеме-
сячный платеж. И  если вносить 
только его, то  погашение может 
растянуться на  годы. Поэтому 
вносить ежемесячные платежи 
правильнее значительно бόльши-
ми суммами, чем требуется.

ПОТРЕБИТЕЛЬСКИЕ  
КРЕДИТЫ: СВОИ ПЛЮСЫ

Описанная выше схема требует 
самодисциплины. Если самокон-
троль дается нелегко, то  стоит 
рассмотреть получение потреби-
тельского кредита для погашения 
кредитной карты, то  есть осуще-
ствить рефинансирование. Так 
у вас будет четкий график плате-
жей и полное представление сро-
ков. Учитывая, что ставки по по-
требительским кредитам всегда 
ниже, чем  по  картам, проценты 
по  первым набегут в  меньшем 
объеме.

Изначальное предназначение по-
требительских кредитов — финан-
сирование крупных приобретений: 

масштабный ремонт, покупка ав-
томобиля, возможно, отдых и т. д., 
то  есть тех вещей, на  которые 
иначе пришлось  бы долго откла-
дывать. Плюсы этих кредитов на-
лицо по  сравнению с  двумя опи-
санными выше продуктами: самые 
низкие процентные ставки и, соот-
ветственно, ежемесячные плате-
жи, длительные сроки (до  7  лет), 
большие суммы (до 3 млн рублей), 
выдача в форме наличных, четкий 
график погашения.

И ТО,  
И ДРУГОЕ

Ни один из этих трех продуктов 
полностью не заменяет друг друга, 
так как они разные по своей при-
роде. А  так как  данные продукты 
предназначены под  различные 
финансовые потребности, то  ими 
можно пользоваться одновремен-
но. Только, как считают независи-
мые финансовые советники, необ-
ходимо адекватно оценивать свои 
финансовые возможности и  кон-
тролировать расходы. 

Текст: Евгений Андреев

Цели Срок
Процентная 

ставка, % 
годовых

Сумма

Снятие 
наличных 

в банкоматах 
Севергазбан-
ка и партне-

ров

Кому 
выдается

Погашение
Другие рас-

ходы

Документы 
для оформле-

ния

Овердрафт

Мелкие 
незапланиро‑

ванные расходы 
(«до зарплаты») 

Две недели (срок 
траншей (оборачи‑
ваемости средств) 

— до 90 дней). 

26 %
До половины 

зарплаты
Бесплатно

Зарплатным 
клиентам 

и привязывается 
к зарплатной 

карте

Происходит 
автоматически 

при поступлении 
зарплаты

 — Только паспорт

Кредитная 
карта

Небольшой 
ремонт, отдых, 

подарок.

Лучше уложиться 
в беспроцентный 

период до 62 
дней. Максималь‑
ный срок кредито‑

вания — 5 лет.

Беспроцентный 
период до 62 

дней. 
После — от 20 % 

годовых**

Максимально 
– 750 000 руб. 
в зависимости 
от типа карты. 

В среднем до 2‑3 
зарплат.

Комиссия 
3,5‑4,5 % 

(минимум 300 
рублей) от суммы 

операции. Всем*

Осуществляется 
самостоятельно 
до конца месяца

Выпуск и годо‑
вое обслужи‑
вание карт, 

как правило, 
платно

Для зарплатных 
клиентов — 

только паспорт. 
Для других 

— паспорт и до‑
полнительные 

документы (воз‑
можно, трудовая 
книжка, справка 
о доходах и пр.) 

Потребитель-
ский кредит

Крупные рас‑
ходы. Ремонт, 
автомобиль, 

обучение и пр.

До 5‑7 лет От 11‑14 %

Не зависит 
напрямую 

от зарплаты. 
До 3 млн руб.

Получение 
и обслуживание 

без комиссии

Самостоятельно 
согласно графи‑

ку погашения
 — 

* Потребительские кредиты и кредитные карты выдаются работникам бюджетной сферы, пенсионерам, сотрудникам предприятий-партнеров Севергазбанка, держателям зарплатных карт 
Банка, клиентам, имеющим кредитную историю в Банке. Потребительский кредит выдается в рамках рефинансирования кредита другого банка или ипотечным заемщикам других банков.  
Подробнее по телефону бесплатной горячей линии 8 800 700 25 52 или в офисах Банка.  
** Диапазон ставок: от 20 до 28% годовых . Процентная ставка зависит от типа карты и наличия зарплатной карты Банка.

ПРЕДНАЗНАЧЕНИЕ И ОСОБЕННОСТИ РАЗЛИЧНЫХ ВИДОВ КРЕДИТОВ (НА ПРИМЕРЕ УСЛОВИЙ В СЕВЕРГАЗБАНКЕ)

ЛЬГОТНЫЙ ПЕРИОД ПО КРЕДИТНОЙ КАРТЕ

3 марта 31 марта 30 апреля5 марта 17 марта

Покупка по кредитной карте 
Севергазбанка на сумму  
9 000 руб.

Покупка по кредитной карте 
Севергазбанка на сумму  
5 000 руб.

Внесение суммы задолженности 
14 000 руб. Проценты за пользо-
вание средствами не взимаются

Выпуск 
кредитной карты

Крайняя дата погашения суммы 
задолженности без процентов

ПЕРИОД СОВЕРШЕНИЯ ПОКУПОК

ДО ДВУХ МЕСЯЦЕВ — 0% ЗА КРЕДИТ

ПЕРИОД ПОГАШЕНИЯ ЗАДОЛЖЕННОСТИ

ОВЕРДРАФТ

2 марта 1 апреля16 марта 27 марта

Поступление аванса 
по зарплате

Покупка на 6000 руб. 
с использованием овердрафта

Поступление второй части зарплаты 
и полное погашение задолженности 
по овердрафту с процентами (6015 руб). 

Подключение овердрафта 
по зарплатной карте
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Проверьте, не  числит-
ся  ли за  вами задолжен-
ность перед государствен-

ными органами.
Даже если вы уверены, что ни-

чего не должны государству, луч-
ше перепроверить, так как  усле-
дить за всеми платежами бывает 
непросто, фактор ошибки тоже 
исключать не стоит. Прежде все-
го, это задолженность по  нало-
гам, штрафам ГИБДД, алимен-
там, жилищно-коммунальным 
услугам и любые из перечислен-
ных задолженностей, которые 
уже находятся на стадии взыска-
ния Федеральной службой судеб-
ных приставов (ФССП). Часть 
данных в  последнее время уже 
стала доступна в  свободном до-
ступе на официальных сайтах со-
ответствующих госорганов, либо 
содержится в  кредитной исто-
рии, которую банки запрашива-
ют при  проверке задолженности 
в бюро кредитных историй.

Всю выявленную задолжен-
ность необходимо погасить. Это 

касается как основного заемщика, 
так и  созаемщиков при  наличии 
таковых. Но  чтобы банки увиде-
ли, что  задолженность погашена, 
базы данных должны обновиться. 
На  это может уходить несколько 
дней. Поэтому дождитесь этого 
обновления и  только потом пода-
вайте заявку.

2 Проверьте свою кредит-
ную историю.
Если у вас был хоть один 

кредит, пусть и  давно, важ-
но убедиться, что  в  кредитной 
истории ваши платежи и  пога-
шение кредита отражены кор-
ректно. Случаев, когда погашен-
ные кредиты могут отражаться 
как  действующие, немало, осо-
бенно если ранее кредиты пере-
давались одним банком другому. 
Конечно, банк, рассматриваю-
щий ипотеку и  нашедший не-
понятные записи в  кредитной 
истории, наверняка расскажет 
об  этом потенциальному заем-
щику и  попросит его дать по-
яснения их, но, тем  не  менее, 
лучше это знать самому заранее.

Получить отчет можно, об-
ратившись в  бюро кредитных 
историй или  их  банки-партнеры. 
Узнать, в  каком бюро находится 
ваша история, можно на  сайте 
Центрального Банка России. Под-
робнее об этом вы можете прочи-
тать в  одном из  наших предыду-
щих выпусков газеты (№ 2), в том 
числе на  сайте Севергазбанка  
www.severgazbank.ru.

3 Воздержитесь от  подачи 
заявки на  другие креди-
ты.

Не стоит подавать заявку на по-
лучение нового потребительско-
го кредита или  кредитной кар-
ты в  преддверии подачи заявки 
на ипотеку. Даже если вы не возь-
мете кредит, в  вашей кредитной 
истории будет зарегистрирован 
этот запрос. У банка-кредитора мо-
жет сложиться впечатление, что вы 
отчаянно ищете деньги, что станет 
мотивом отказать вам в  ипотеке. 
В  дальнейшем, после получения 
одобрения ипотеки перед сдел-
кой брать другие кредиты также 
не стоит, иначе может измениться 
расчет платежеспособности клиен-
та, и банки могут отказать в сделке.

4 Избавьтесь от  других 
долгов для  получения 
большей суммы денеж-

ных средств.
Если у  вас есть непогашенные 

потребительские кредиты, кре-
дитные карты, другие мелкие 
кредиты — постарайтесь их  за-
крыть. Полное погашение ранее 
взятых кредитов также лучше 
перепроверить. Возьмите справ-
ку об  отсутствии задолженности 
или выписку по счету, свидетель-
ствующую о  положительном ба-
лансе, — специалист приобщит 
бумаги к вашему делу, которое бу-
дет рассматриваться банком. По-
гашение мелких кредитов позво-
лит получить одобрение большей 
суммы ипотеки.

5 Привлеките созаемщи-
ков и / или поручителей.
Исходя из  размера ваших 

доходов и  расходов, банки рас-
считывают максимально возмож-
ную сумму кредита. Если этой 
суммы не  хватает, привлеките 
к  получению кредита родствен-
ников (супруг / супруга автомати-
чески становятся созаемщиками). 
Главное, чтобы у них, как и у вас, 
была хорошая кредитная история.

6 Будьте реалистичны.
Все мы хотим купить квар-
тиру побольше или  дом 

получше. Но надо быть реалиста-
ми — если средств «впритык», 
лучше начать с  более скромно-
го жилья, покупку которого вам 
точно одобрят. Если у вас не по-
лучится оценить, что  вы можете 
себе позволить, а что нет, банк это 
сделает за вас.

К тому же у вас всегда должна 
быть «подушка безопасности». 
Не  выгребайте все ваши сбере-
жения подчистую, сохраните де-
позит и другие активы на всякий 
случай.

7 Рассчитайте заранее всю 
сумму разовых расходов, 
связанных со  сделкой 

купли-продажи недвижимости.
Покупка квартиры — это 

не  только ипотека. Посчитайте, 
сколько вы потратите на  стра-
хование жизни и  имущества, 
расходы на  переезд, оплату ус-
луг риэлтора, оценку недвижи-
мости, последующий ремонт. 
Возможно, эти суммы стоит из-
начально учесть при расчете не-
обходимого вам размера ипотеч-
ного кредита.

8 Дисциплина выплат дает 
возможность рефинанси-
рования в будущем.

Помните: очень важно сохранять 
кредитную историю «чистой». 
Спланируйте ваши расходы и  до-
ходы так, чтобы не допускать про-
срочек по  ипотечным платежам. 
В  случае снижения процентных 
ставок это позволит вам через ка-
кое‑то  время претендовать на  ре-
финансирование (перекредитова-
ние), а значит, сэкономить деньги.

Некоторые банки предоставля-
ют клиенту право выбора даты 
наступления очередного срока 
платежа. Соотнеся это со време-
нем получения зарплаты, можно 
сделать ежемесячные выплаты 
максимально комфортными.

9 Используйте дополни-
тельные возможности 
банка.

Изучите предложения потенци-
ального банка-кредитора помимо 
ипотеки. Так, в  Севергазбанке 
для  ипотечных заемщиков дей-
ствует специальное предложе-
ние потребительского кредита 
на льготных условиях. Эти деньги 
пригодятся на  ремонт и  компен-
сацию других расходов. Только 
не забывайте при этом о финансо-
вом планировании (см. п.7).

10 Выбирайте риэлто-
ра, который имеет 
опыт сделок с ипоте-

кой.
Зачастую именно от  вашего 

риэлтора зависит успех сделки 
купли-продажи и  то, насколько 
оптимальным для  вас будет ва-
риант жилья. Поэтому риэлтор, 
которому вы доверяете, должен 
разбираться в  тонкостях ипотеч-
ных продуктов, иметь хороший 
опыт организации таких сделок 
и  уметь находить общий язык 
с ипотечным менеджером банка. 

Текст: Андрей Загородний

ИПОТЕКА

ИПОТЕКА 
ДОЛЖНА БЫТЬ ЛЕГКОЙ!

9,5%
9,7%

КВАРТИРА В НОВОСТРОЙКЕ
ГОТОВОЕ ЖИЛЬЕ
РЕФИНАНСИРОВАНИЕ

Процентная ставка 9,5% действительна при наличии личного страхования и применения скидки в соответствии 
с «Календарем праздников». Процентная ставка 9,75% действительна по кредитам, не превышающим размер 
имеющейся задолженности, при наличии личного страхования, регистрации ипотеки в пользу Банка и применения 
скидки в соответствии с «Календарем праздников». Диапазон ставокот 9,5 % до 11,75%. Срок кредита: от 3 до 25 
лет. Сумма кредита: от 300 тыс. до 20 млн рублей (в зависимости от региона). При отсутствии личного страхования 
ставка повышается на один процентный пункт.

Публичное акционерное общество «СЕВЕРГАЗБАНК» (ПАО «БАНК СГБ»).
Генеральная лицензия Банка России №2816 от 13.01.2017. Реклама

Ипотека без проблем: 
как получить одобрение в банке
10 СПОСОБОВ УВЕЛИЧИТЬ СВОИ ШАНСЫ НА ПОЛУЧЕНИЕ ИПОТЕКИ

Вы хотите купить квартиру и готовы взять ипотечный кредит?  
Это ответственное решение, но одного желания недостаточно. Ипо-
тека — довольно сложный банковский продукт, и лучше подготовиться 
к визиту в банк заранее. Мы расскажем, как повысить шансы одобрения 
ипотечной заявки, избежать возможных ошибок и провести сделку куп-
ли-продажи жилья эффективно и безболезненно.

1

САЙТЫ, ГДЕ МОЖНО ПОСМОТРЕТЬ 
СВОИ ЗАДОЛЖЕННОСТИ

www.nalog.ru — Федеральная 
налоговая служба
www.gibdd.ru — ГИБДД
www.fssprus.ru — Банк данных 
исполнительных производств 
Федеральной службы судебных 
приставов
www.gosuslugi.ru — Общий сайт, 
куда стекается информация со всех 
госорганов

от

от
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ИНВЕСТИЦИИ 

ИНДИВИДУАЛЬНЫЙ ИНВЕСТИЦИОННЫЙ СЧЕТ  
ИЛИ ПАЕВОЙ ИНВЕСТИЦИОННЫЙ ФОНД

№ НАЗВАНИЕ ТИКЕР РОСТ ЗА 1 ГОД (%) РОСТ ЗА 3 ГОДА (%)

1 Татнефть (прив.) TATN_p 55.32 172,18

2 РУСАЛ RUAL 54.59 0

3 Яндекс YNDX 51,82 84,78

4 Сбербанк (прив.) SBER_p 45.66 401,33

5 Сбербанк SBER 29,99 310,2

6 НЛМКОАО NLMK 28,04 120,42

7 ММКОАО MAGN 25,84 286,84

8 НМТП ОАО NMTP 19,21 576,72

9 ДИКСИ Групп DIXY 16,11 -9.62

10 Группа компаний ПИК PIKK 12.59 74,32

...

1 РусГидро HYDR -21,28 34,61

2 АКАЛРОСА ALRS -22,96 19,14

3 Ростелеком RTKM -23,93 -26,56

4 Роснефть ROSN -27,63 48,88

5 Россети RSTI -28,28 97,64

6 РОС АГРО ПЛС AGRODR -29,35 102,86

7 Lenta Ltd LNTADR -31,71 -7,69

8 Банк ВТБ VTBR -36,08 -29,40

9 Магнит MGNT -42,36 -34,65

10 Система AFKS -47,32 6,05

ЛИДЕРЫ И АУТСАЙДЕРЫ РОССИЙСКОГО РЫНКА АКЦИЙ В 2017 ГОДУ

Источник: Московская биржа

СОВЕТЫ НАЧИНАЮЩЕМУ ИНВЕСТОРУ

Паевой инвестиционный фонд 
или индивидуальный инвести-
ционный счет? Какой выбор 
лучше сделать начинающему 
инвестору?

Доходность банковских вкладов 
постепенно снижается: инфляция 
становится все меньше, Центро-
банк неуклонно уменьшает клю-
чевую ставку, а за ней сокращают-
ся и проценты по депозитам. Куда 
в  этих условиях вложить свои 
средства, чтобы не  только сохра-
нить, но и приумножить их?
Проверка временем

История паевых инвестицион-
ных фондов в  России насчиты-
вает более двадцати лет. За  это 
время они успели хорошо зареко-
мендовать себя и  доказали свою 
инвестиционную эффективность. 
Согласно экспертной оценке, 
2017  год стал для  российских 
ПИФов одним из  лучших — об-
щее число их  клиентов достигло 
1,5 млн человек. Растет и  объем 
инвестиций: только в  открытые 
фонды пайщики принесли за  год 
более 57 млрд руб.

Что  касается индивидуальных 
инвестиционных счетов (ИИС), 
то возможность открывать их поя-
вилась у граждан России три года 
назад. За  это время было открыто 
почти 300 тыс. счетов, то есть тем-
пы прироста их численности выше, 
чем темпы прироста паев в ПИФах. 
Причем популярность ИИС посто-
янно увеличивается — по данным 
Московской биржи, в  2017  году 
их число выросло на 40 %.

Ограничения по сумме
У  ПИФов нет ограничений 

на количество вкладов или мак-
симальный размер вложения. 
Поэтому можно покупать любое 
количество паев на любую сум-
му.

А  вот индивидуальный инве-
стиционный счет у  одного че-
ловека может быть только один. 
И  сумма, зачисляемая на  него, 
не должна превышать 1 млн руб. 
в год. При этом зачисленные сред-
ства можно как  инвестировать 
в фондовый рынок, так и просто 
держать на счету.
Выбор стратегий

Паевых инвестиционных фон-
дов в  России много, и  они пред-
лагают своим клиентам широкий 
выбор стратегий. А если инвестор 
захочет, то  он может поменять 
паи одного ПИФа на  паи друго-
го ПИФа той  же управляющей 
компании, но  с  иной стратегией 
(обычно это предусмотрено усло-
виями управляющей компании). 

В  случае с  ИИС выбор бо-
лее ограничен — например, его 
владелец не  имеет возможно-
сти приобретать ценные бумаги 

на  иностранных биржах. Зато 
счет позволяет ему реализовать 
целый ряд индивидуальных стра-
тегий, которые он может разра-
ботать самостоятельно, приобре-
тая различные акции, облигации 
и  валюту. Кроме того, средства 
можно передать в  доверительное 
управление.
Налоговый вычет

Клиенты открытых паевых ин-
вестиционных фондов, владею-
щие паями более трех лет, имеют 
право получить налоговый вы-
чет с  полученной ими прибыли. 
Для  вычета установлен макси-
мальный предел, который равен 
произведению 3 млн руб. на  ко-
эффициент, равный периоду вла-
дения бумагами в целых годах.

Возврат налога на доходы физи-
ческих лиц с суммы взноса может 
составлять до 52 000 рублей в год 
(13 % от 400 тыс. рублей). Мини-
мальный срок инвестирования 
по ИИС — 3 года, при этом срок 
отсчитывается с даты заключения 
договора. 
Затраты на обслуживание

Приобретая пай ПИФа, клиент 
должен оплатить несколько ко-
миссий — при покупке пая и его 
продаже, а  в  ряде случаев  — 
еще  и  комиссии за  управление 
и услуги инфраструктурных орга-
низаций.

Основные  же затраты владель-
ца ИИС связаны лишь с  покуп-
кой и  продажей бумаг на  рынке, 
что  заметно снижает стоимость 
обслуживания счета.

Возможность заработать
Деятельность паевых инвести-

ционных фондов контролируется 
государством, поэтому они при-
держиваются преимущественно 
умеренных или  консервативных 
стратегий инвестирования — 
для  того, чтобы снизить возмож-
ные риски. Минусом такой осто-
рожности являются не  слишком 
высокие доходы пайщиков.

Владельцы же индивидуальных 
инвестсчетов могут осуществлять 
инвестирование самостоятельно 
(что невозможно в случае с ПИФ
ом). Это позволяет им вклады-
ваться в  более рисковые активы, 
за счет чего получать более высо-
кие доходы.

Кроме того, при желании мож-
но выбрать ИИС с  доверитель-
ным управлением. В этом случае 
держателю счета не нужно ничего 
делать самому, поскольку приоб-
ретается уже готовый финансо-
вый продукт (в  том числе и  пай 
любого ПИФа) с  определенной 
стратегией, и деньги для клиента 
зарабатывают профессионалы. 

Текст: Дмитрий Катаев

ПРИМЕЧАНИЯ:
Депозит в банке — базовый уровень доходности вкладов физлиц (%), срок — до года, в декабре 2016‑го, данные ЦБР. ОФЗ — доходность 
облигаций федерального займа в декабре 2016‑го. Все данные представлены в рублях с учетом падения доллара.

Криптовалюта Эфир

Криптовалюта Биткойн

Индекс Nasdaq

Нефть (Brent)

Депозит в банке в рублях

Золото

Облигации ОФЗ

Индекс РТС

Наличный рубль

Квартира в Москве

Депозит в банке в долларах

Наличный доллар

Индекс ММВБ

СРАВНИТЕЛЬНАЯ ДОХОДНОСТЬ ИНВЕСТИЦИЙ В 2017 ГОДУ (%)
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Банковские вклады становятся все 
менее выгодными. ПИФы и ИИС 
позволяют не только сохранить ваши 
деньги, но и приумножить их.
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ПЕНСИИ

Индивидуальная пенсия 
может быть больше государственной
СЕВЕРГАЗБАНК ПРЕДЛОЖИЛ ИНВЕСТИРОВАТЬ 
В ДОПОЛНИТЕЛЬНУЮ НЕГОСУДАРСТВЕННУЮ ПЕНСИЮ 
ОТ НПФ ГАЗФОНД ПЕНСИОННЫЕ НАКОПЛЕНИЯ

Севергазбанк предложил частным клиентам 
новый продукт — создание собственного пен-
сионного капитала, что позволит получать 
дополнительную негосударственную пенсию 
и сохранить достойный уровень жизни после 
окончания трудовой деятельности. Для этого 
необходимо оформить индивидуальный пенси-
онный план партнера банка, одного из ведущих 
негосударственных пенсионных фондов стра-
ны, — НПФ ГАЗФОНД пенсионные накопления.

Размер дополнительной него-
сударственной пенсии будет за-
висеть от  размера первого и  по-
следующих взносов клиента, 
периода накопления и инвестици-
онного дохода, который обеспечи-
вает негосударственный пенсион-
ный фонд. Первоначальный взнос 
составляет 30 000 рублей. Период 
выплаты пенсии устанавливается 
по выбору клиента.

В  отличие от  банковских вкла-
дов у  индивидуальных пенсион-
ных планов есть ряд преимуществ 
и  особенностей. Благодаря госу-
дарственной поддержке клиентам 
доступен социальный налоговый 
вычет в  размере 13 % на  сумму 
взносов (но  не  более 120 000 ру-
блей в год). Средства плана, вклю-
чая инвестиционный доход, насле-
дуются в полном объеме на этапе 
накопления и выплат (за исключе-
нием этапа пожизненных выплат). 
Они не входят в состав совместно 
нажитого имущества. На  сред-
ства плана не  может быть нало-
жено взыскание, арест по  требо-
ваниям третьих лиц. Пенсионные 
выплаты по  договорам, заклю-
ченным в свою пользу, не облага-
ются НДФЛ, независимо от разме-
ра полученного инвестиционного 

дохода. Ежегодный инвестицион-
ный доход может быть существен-
но выше, чем доходность депозита.

Оформить договор индивиду-
ального пенсионного плана и сде-
лать первый взнос можно в любом 
офисе Севергазбанка. Пополнять 
счет можно через онлайн-банк 
или  мобильное приложение Се-
вергазбанка без комиссий.

«Индивидуальный пенсионный 
план — это инструмент, позволя-
ющий любому желающему за счет 
личных средств и налоговых льгот 
сформировать дополнительный 
капитал для  себя и  своих близких 
независимо от государственной си-
стемы обязательного пенсионного 
страхования. Чем  раньше человек 
начинает пользоваться этим про-
дуктом, тем  больше затем будет 
личная пенсия, — комментирует 
Сергей Тишко, заместитель пред-
седателя правления Севергазбан-
ка. — Многолетний опыт работы 
нашего партнера НПФ ГАЗФОНД 
пенсионные накопления в сфере не-
государственного пенсионного обе-
спечения дает возможность пред-
ложить один из лучших продуктов 
на рынке финансовых услуг». 

Текст: Инна Скоробогатько

О ФОНДЕ
АО «НПФ ГАЗФОНД пенсионные накопления» создан в 2014 году в результате реорганизации НПФ «ГАЗФОНД» 
и является преемником его прав и обязанностей по обязательному пенсионному страхованию (ОПС). В 2017 году 
Фонд завершил процедуру реорганизации в форме присоединения КИТФинанс НПФ, НПФ Наследие, НПФ Про-
магрофонд. Фонд одним из первых прошел процедуру акционирования и проверку Банком России для вступле-
ния в систему гарантирования прав застрахованных лиц, включен в Реестр НПФ — участников системы под № 1. 
Обладает наивысшими рейтингами надежности от ведущих национальных рейтинговых агентств: ruААА от «Экс-
перт РА» и ААА от «Национального Рейтингового Агентства».

6,2 млн человек являются клиентами фонда, объем пенсионных накоплений превышает 450 млрд руб., объем 
пенсионных резервов — 17 млрд руб. По итогам 2016 года доходность инвестирования пенсионных накопле-
ний составила 13,16%, по негосударственному пенсионному обеспечению — 10,52 %.  
Лицензия ЦБ РФ № 430 от 30.04.2014

Клиент заключает договор 
и перечисляет первый взнос

Фонд передает денежные  
средства клиента  

в управляющую компанию

Управляющая компания 
организует инвестирование

Фонд начисляет доход от инвестиро-
вания на именной пенсионный счет 

по итогам каждого года

Фонд выплачивает пенсию 
при достижении клиентом пенси-

онного возраста

Фонд учитывает денежные средства 
клиента на именном пенсионном счете

Клиент контролирует процесс 
через Личный кабинет

1 2 3
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РАСЧЁТ ПЕНСИИ, СФОРМИРОВАННОЙ ПЕНСИОННЫМИ 
ВЗНОСАМИ В ЖЕЛАЕМОМ РАЗМЕРЕ

ИСХОДНЫЕ ДАННЫЕ ПЕРСОНАЛЬНЫЙ РЕЗУЛЬТАТ РАСЧЕТА

Периодичность взносов:	 Ежегодно

Продолжительность внесения взносов:	 10 лет

Дата внесения первого взноса:	 01.01.2018

Выход на пенсию предполагается 01.01.2042 г. в возрасте 60 лет

Периодичность выплаты пенсии:	 Ежемесячно

Продолжительность выплаты пенсии:	 пожизненно

Размер первого единовременного взноса:	 100 000 руб

Размер последующих ежегодных взносов:	 50 000 руб

Доходность на этапе накопления*:	 10% годовых

Вкладчик (Участник): 	 Иванов Иван Иванович
Пол:	 мужской
Дата рождения:	 01.01.1982

Продолжительность внесения взносов: 	 10 лет
Период накопления:	 24 года
Сумма внесённых взносов за весь период накопления:	 550 000 руб
Накопления к моменту назначения пенсии:	 3 328 729 руб
в т.ч. начисленный инвестиционный доход	 2 778 729 руб
Размер ежемесячной пенсии при ее назначении,
выплачиваемой пожизненно:	 17 472 руб
Назначенная пенсия будет индексироваться на фактическую доходность

* Расчет используется для получения примерного представления о возможных результатах формирования негосударственной пенсии в фонде. 
Не является офертой. Использованный в расчете инвестиционный доход фонда не является прогнозом относительно результатов будущей 
инвестиционной деятельности фонда и применяется исключительно с целью наглядности примера. Доход от размещения пенсионных резервов 
может увеличиваться или уменьшаться, результаты инвестирования в прошлом не определяют доходы в будущем. Государство не гарантирует 
доход от размещения средств пенсионных резервов. Перед заключением пенсионного договора необходимо внимательно ознакомиться с уставом 
фонда и его пенсионными правилами.

• Выпуск карты
• Годовое обслуживание за первый год*
• Предоставление сервиса sms-информирования
• �Пополнение счета карты безналичным путем: 

переводы с карты на карту на сайте Банка, через 
банкоматы и терминалы

• �Пополнение счета карты наличными средствами 
в устройствах и отделениях Банка

• �Бесплатное снятие наличных денежных средств 
в банкоматах и пунктах выдачи наличных Банка**

• �Бесплатное снятие наличных денежных средств 
в банкоматах стороннего банка по России*** (до 2‑х 
операций в пределах календарного месяца). 

ПЕРЕЧИСЛЕНИЕ ПЕНСИОННЫХ
ВЫПЛАТ НА СЧЕТ КАРТЫ

УПРАВЛЕНИЕ СЧЕТОМ КАРТЫ, 
СОВЕРШЕНИЕ ПЛАТЕЖЕЙ ЧЕРЕЗ 
УДАЛЕННЫЕ СЕРВИСЫ SGB-
ONLINE И СГБ-МОБАЙЛ, БАНКОМА-
ТЫ И ТЕРМИНАЛЫ БАНКА

ЕЖЕМЕСЯЧНОЕ НАЧИСЛЕНИЕ 
ПРОЦЕНТОВ НА ОСТАТОК ДЕНЕЖ-
НЫХ СРЕДСТВ НА СЧЕТЕ КАРТЫ – 
5% ГОДОВЫХ

ОСУЩЕСТВЛЕНИЕ БЕЗНАЛИЧНЫХ 
РАСЧЕТОВ

* �Последущие годы –бесплатно при услвоии перечисления 
пенсии на данную карту. 

** до 50 000 руб. в день 
***без учета комиссии стороннего банка

БЕСПЛАТНО:ПРЕИМУЩЕСТВА,  
КОТОРЫЕ ВЫ ПОЛУЧАЕТЕ:
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ЦИФРОВЫЕ ДЕНЬГИ

Что должен знать каждый 
о криптовалютах

«Электронные деньги» для мно-
гих конечно, не  новость: мы уже 
привыкли к  платежным системам 
типа «Яндекс.Деньги», Web Money 
или PayPal. Но о сути криптовалют, 
несмотря на  обилие разговоров 
о них, мало что известно.

ЗАГАДКА  
РОЖДЕНИЯ

Впервые термин «криптовалюта» 
начал использоваться после появле-
ния платёжной системы под назва-
нием «Биткойн». До сих пор непо-
нятно, кто является ее основателем, 
известен лишь его псевдоним — 
Сатоши Накомото. Однако было бы 
неправильным считать создателем 
«новых денег» некоего загадочно-
го человека. Их базис — это деся-
тилетия кропотливых исследова-
ний в  области криптографии (см. 
наш словарь — прим. ред.), труд 

тысяч лучших специалистов со все-
го мира. К  слову, еще  в  1983  году 
ученые Девид Чаум и  его коллега 
Стефан Брендс предложили миру 
первые версии протоколов циф-
ровой валюты. И  заслуга некоего 
гения заключается в  том, что  он 
сумел объединить и  использовать 
весь этот потенциал.

ИГРА  
НА ПОВЫШЕНИЕ

В  конце 2000‑х биткойны рас-
пространялись весьма медлен-
но. Пользователи могли лишь 
генерировать виртуальные мо-
неты при  помощи мощностей 
своих компьютеров и  отправлять 
их  другим участникам напря-
мую. Весной 2011  года образо-
валась биржа MtGox. Здесь уже 
можно было обменивать бит-
койны на  традиционные деньги 

и наоборот. MtGox довольно бы-
стро обрела мировую популяр-
ность и сохраняет ее до сих пор.

Первоначально биткойны сто-
или всего по  5‑6 американских 
центов за  штуку, но  к  ноябрю 
2011 года их цена возросла до 50 
центов, а общий объем рынка до-
стиг миллиона долларов. К концу 
следующего года любой пользо-
ватель при помощи криптовалют-
ных бирж, которых на тот момент 
было уже немало, мог приобрести 
один биткойн уже за 10‑12 долла-
ров. В  дальнейшем курс продол-
жал неуклонно расти, а в ноябре 
2013  года цена одного биткойна 
перевалила за  тысячу долларов, 
что  во  многом объяснялось все 
более возрастающим вниманием 
к  новому явлению со  стороны 
СМИ и  спекулятивным интере-
сом покупателей.

Китай, главный мировой центр 

оборота биткойнов сегодня, стал 
первым государством, которое 
осознало угрозу национальной 
валюте со  стороны «цифровых 
денег». Центробанк КНР настоя-
тельно рекомендовал своим струк-
турам не использовать их для про-
ведения каких‑либо операций. 
А крупнейшие сайты Китая были 
вынуждены убрать со своих стра-
ниц ссылки на основные ресурсы, 
относящиеся к  криптовалютам. 
Во  многом из‑за  этого курс бит-
койна пошел на убыль и к апрелю 
2014 года понизился до 450 долла-
ров за единицу.

Вскоре пользователей сети 
решило «припугнуть» и  Евро-
пейское банковское управление, 
объявив, что  курс биткойна мо-
жет упасть до  нуля, а  компенса-
ции никто получить не  сможет. 
Из-за  подобных заявлений курс 
критовалюты еще долго держался 
на  довольно незначительной от-
метке в 200‑500 долларов. Однако 
преодолев своеобразный пери-
од кризиса в  середине 2016  года 
он вновь стал набирать обороты. 
Медленно, нестабильно, но все же 
продолжал расти вверх — подоб-
но тому, как  росла популярность 
всех криптовалют в целом и само-
го биткойна в частности.

Новый резкий скачок курса про-
изошел в сентябре 2017 года. Когда 
за один биткойн давали уже 5 тыс. 
долларов, в  Китае вышло поста-
новление, требующее закрыть 

в кратчайшие сроки все биржи, тор-
гующие ими — за считанные дни 
криптовалюта потеряла более тре-
ти своей стоимости, но  оказалась 
несломленной. К  ноябрю биткойн 
поднялся в  цене до  8 тыс. долла-
ров за штуку и двинулся к психо-
логически важной отметке в  10 
тыс. долларов. В середине декабря 
2017 года он достиг своего рекорд-
ного курса, 20 тыс. долларов, после 
чего произошла коррекция вниз — 
в середине января за один биткойн 
снова давали 10000$.

БИТВА  
ЗА КРИПТОВАЛЮТЫ

В период прошлогоднего ажи-
отажа российские денежные 
власти не стали стоять в сторо-
не. Банк России выпустил офи-
циальное заявление, в  котором 
перечислил все основные риски 
совершения каких‑либо опера-
ций с «электронными деньгами»: 
«Криптовалюты выпускаются 
неограниченным кругом аноним-
ных субъектов. В силу анонимно-
го характера деятельности по вы-
пуску криптовалют граждане 
и  юридические лица могут быть 
вовлечены в противоправную де-
ятельность, включая легализацию 
(отмывание) доходов, получен-
ных преступным путем, и финан-
сирование терроризма. Операции 
с  криптовалютами несут в  себе 
высокие риски при  проведении 

КРИПТОВАЛЮТЫВ январе Министерство финансов РФ презентовало законопроект о ре-
гулировании рынка криптовалют, к которому Министерство экономиче-
ского развития РФ в свою очередь оперативно подготовило ряд попра-
вок. Суть дискуссии сводится к тому, насколько жестко закон должен 
ограничивать оборот цифровых активов. С одной стороны, в этой пока 
абсолютно нерегулируемой сфере необходимо навести порядок и уста-
новить правила игры, сделать этот сегмент в определенной степени 
подконтрольным государству. С другой стороны, в случае излишнего ре-
гулирования, например, при введении запрета на перепродажу, крипто-
валюты будут лишены инвестиционной привлекательности. Однако для 
начала разберемся более детально в феномене криптовалют.

16 декабря курс 
биткойна достиг 
максимальной 
на данный момент 
отметки в 19 000$

2011

5000$

15000$

10000$

2018201720162015201420132012

ЭВОЛЮЦИЯ БИТКОЙНА

В октябре 2008 
года была осу-
ществлена пер-
вая транзакция 
по технологии 
блокчейн.

В начале 
2013 года 
появились пер-
вые машины 
для майнинга 
(ASIC), пришед-
шие на смену 
обычным 
видеокартам. 
Курс биткойна 
начал медлен-
но, но верно 
расти.

В октябре 
и декабре 
2013 года 
произошли 
первые 
серьезные 
скачки курса 
биткойна. 
Падения были 
вызваны аре-
стом торговой 
платформы 
Silk Road 
и запретом 
ЦБ Китая 
принимать 
криптовалюту 
к оплате 
в магазинах.

2014‑й стал 
для биткой-
на годом 
затяжного 
«кризиса» 
— его курс 
колебался 
в диапазоне 
200‑500 
долларов. 3 января 

2017 года 
биткойн 
пробил от-
метку в 1000 
долларов 
(впервые 
за три года). 

28 марта биткойн 
рухнул ниже 1000 
долларов на фоне 
новостей о пере-
ходе на новый 
протокол.

1 апреля Япо-
ния признала 
биткойн офи-
циальным 
платежным 
средством.

14 сентября 
биткойн упал 
ниже 3 500$ 
после того, как 
Китай запретил 
ICO.

1 декабря биткойн про-
бил отметку 10 000$
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обменных операций, в том числе 
из‑за резких колебаний обменно-
го курса. Существуют также тех-
нологические риски при выпуске 
и  обращении криптовалют и  ри-
ски фиксации прав на «виртуаль-
ные валюты». Это может привести 
к  финансовым потерям граждан 
и  к  невозможности защиты прав 
потребителей финансовых услуг 
в случае их нарушения».

Именно высокая волатильность 
(нестабильность) курса биткойна 
и других криптовалют заставляет 
многих авторитетных участников 
финансового рынка выражать от-
кровенный скепсис. Тем не менее 
в  мире к  криптовалютам серьез-
но присматриваются. Так, в  Япо-
нии и Австралии они уже обрели 
статус официальных платежных 
средств. Эстония объявила о том, 
что готова провести первое в мире 
государственное первичное раз-
мещение (ICO) криптовалюты 
с  госгарантиями — Estcoin. Пре-
зидент Беларуси в конце 2017 года 
подписал декрет, который раз-
решает криптовалютную дея-
тельность на  территории страны. 
Однако все это осуществляется 
в рамках развития ИТ-технологий, 
а не в рамках финансовой деятель-
ности.

На  этом фоне вполне законо-
мерными выглядят заявления 
отдельных высших российских 
чиновников о необходимости раз-
работки «крипторубля». «Крипто-
валюты закрыть в сундук и спря-
тать под  замок не  удастся. Эта 
тема будет развиваться. Но  раз-
виваться она должна так, чтобы 
национальную экономику не под-
ставить под  удар, а  сделать ее 

более сильной», — заявил первый 
вице-премьер Игорь Шувалов. 
По  словам министра финансов 
Алексея Моисеева, выступивше-
го в  январе 2018 года на  Гайда-
ровском форуме, законопроект 
о  криптовалютах в  ближайшее 
время будет внесен в  Госдуму. 
Он отметил, что  «это очередная 
игрушка, которая найдет свою 
нишу через некоторое время», 
но не станет массовым являением.

СРЕДСТВО ПЛАТЕЖА 
И ИНВЕСТИЦИОННЫЙ 
ИНСТРУМЕНТ

Пока статус биткойна в России 
не  определен — его использова-
ние не разрешено, но и не запре-
щено. А  значит, частные лица 
могут продавать, покупать, хра-
нить криптовалюту. Другое дело, 
что  из-за  отсутствия правовой 
практики и  правового регулиро-
вания биткойны нельзя офици-
ально потратить. Впрочем, это 
можно сделать на зарубежных он-
лайн-площадках.

Таких, по  данным ресурса 
99bitcoins, более чем достаточно. 
Биткойнами, например, можно 
расплатиться в онлайн-магазинах 
Microsoft и множестве магазинов 
бытовой электроники. В  помощь 
владельцам биткойнов существу-
ют различные интернет-ресурсы, 

где собрана информация о  про-
давцах товаров и  услуг, прини-
мающих к  оплате виртуальные 
деньги. Один из  них — сайт 
Usebitcoins.info. В  нем зареги-
стрировано 4864 компании, про-
дукцию которых можно оплатить 
криптовалютой.

Кроме того, существует масса 
способов конвертировать «элек-
тронные деньги» в  рубли: с  этой 
целью в  сети созданы десятки 
обменников (наиболее выгодный 
курс можно найти, к  примеру, 
на www.bestchange.ru).

Стать хозяином криптовалюты 
также несложно. Для  этого есть 
специальные биржи — их сегодня 
в  мире насчитывается около двух-
сот. Из  тех, что  входят в  топ-10 
и  поддерживают русский язык, — 
BTC-e, LiveCoin, LocalBoitCoins, 
Cex.io и  IndaCoins. Пользователь 
регистрируется на  бирже, заводит 
туда часть своих денег и осущест-
вляет обмен. Причем купить можно 
только часть биткойна, что  делает 
его доступным.

Апологеты «цифровых» денег, 
впрочем, уверены, что  криптова-
лютный «пузырь» (или «пирами-
да») если и есть, то только форми-
руется, а  значит, биткойну и  его 
собратьям еще  есть куда расти. 
Однако лучше воспринимать по-
добного рода вложения как  игру 
и  не  рассчитывать на  сказочные 
богатства. Криптовалюта — это 
достаточно рискованный ин-
струмент для инвестиций, поэто-
му, если и  инвестировать в  нее, 
то  лучше небольшую часть соб-
ственных свободных средств. 

Текст: Антон Кузнецов

КРИПТОСЛОВАРЬ
Криптография — наука о  шифровании, изучающая методы обеспечения конфиденциальности 

(как сделать так, чтобы посторонний не мог прочитать определенную информацию), целостности данных 
(как не допустить незаметное изменение информации) и аутентификации (как проверить подлинность 
авторства информации). Криптография — одна из старейших наук, её история насчитывает несколько 
тысяч лет.

Блокчейн — технология, которую можно сравнить с «учетной книгой», которая постоянно обновляет-
ся и имеется у каждого участника события. Другими словами, это распределенная база данных, и устрой-
ства хранения этих данных не подключены к общему серверу. Она хранит постоянно растущий список 
упорядоченных записей (блоков), содержащих метку времени и ссылку на предыдущий блок. Потенци-
ал использования данной технологии весьма широк: от криптовалютных транзакций и торговых сделок 
до заключения сложных контрактов и создания различных ИТ-систем.

Криптовалюта — это цифровые счётные единицы, выпуск и учёт которых децентрализован. Функ-
ционирование криптовалютных систем основано на технологии блокчейн и предполагает использование 
криптографии (в частности, электронной подписи). В мире существует несколько тысяч криптовалют.

Биткойн (BitCoin) — это первая и самая популярная на сегодняшний день криптовалюта. Иногда тер-
мин используется как обозначение всех криптовалют.

Майнинг — деятельность по  поддержанию распределенной платформы и  созданию новых блоков 
с возможностью получить вознаграждение в форме новых единиц и комиссионных сборов в различных 
криптовалютах. Скорость «добычи монет» зависит от мощности используемого оборудования.

ICO (Initial Coin Offering) — форма привлечения инвестиций граждан в  виде выпуска и  продажи 
инвесторам новых криптовалют. Создана по аналогии с первичным размещением акций на бирже (initial 
public offering, IPO), однако законодательно она пока никак и никем не регулируется.

PayPal — крупнейшая дебетовая электронная платёжная система. Она позволяет клиентам оплачивать 
счета и покупки, отправлять и принимать денежные переводы. С октября 2002 года является подразделе-
нием известного онлайн-магазина eBay.

Первый обмен криптовалюты 
на реальный физический товар 
состоялся в мае 2010 года: 
американец по имени Ласло Хенч 
купил за сумму в 10 000 биткоинов 
две пиццы.

Проблема с правовым регулированием криптовалют заклю‑
чается в том, что это «виртуальные деньги». В отличие 
от них, «реальные деньги» связаны непосредственно со стои‑
мостью товаров и услуг, которые создаются в той или иной 
стране. Регулирование национальной валюты всегда счита‑
лось прерогативой государства и даже его атрибутом, сим‑
волом. Криптовалюта стала альтернативой традиционным 
платежным средствам именно благодаря своей децентра‑
лизованности и наднациональности. Но в этом же кроется 
и ее уязвимость: если вы вложились в биткойны, государство 
не сможет гарантировать защиту ваших прав.

Екатерина Костерина, домохозяйка:

—  Я криптовалютами заинтересовалась в январе 2017 года. 
До этого я, конечно, уже слышала то тут, то там непонятные 
для меня тогда слова «биткоин» и «майнинг», но не придавала 
им особого значения.

Когда находишься в декрете (моему второму сыну на тот мо‑
мент было чуть больше года), временами очень хочется почув‑
ствовать себя полезной не только в качестве мамы и хозяйки, 
но  и  вносить какой‑то  свой посильный вклад в  формирование 
бюджета семьи. И я стала искать источники дополнительного 
дохода в Интернете. На какие только бизнес идеи я не наталки‑
валась, но все они меня не цепляли. В то же время все чаще в но‑
востных лентах я стала встречать заметки о криптовалютах. 
В какой‑то момент меня это заинтересовало, и  я решила изу‑
чить эту тему. Информации оказалось очень много: это и видео 
на YouTube, и различные группы в ВК, и каналы в Telegram. Много 
интересного и полезного я почерпнула на сайте bitnovosti.com.

Купить криптовалюту оказалось совсем нетрудно. Де‑
лаю я  это в  основном на  сайте мониторинга обменников 
www.bestchange.ru или  в  специальном боте Telegram. Проще 
всего биткоины покупать именно через Telegram. Плюс это 
еще и удобно, так как там же есть кошелек, на котором мож‑
но хранить денежные средства. Делается это так: заходите 
по указанной выше ссылке, принимаете условия бота, выбирае‑
те нужную вам функцию (в данном случае — обмен), далее выби‑
раете купить или продать биткоины, указываете необходимую 
сумму и платежную систему (банковская карта, QIWI, «Яндекс.
Деньги» и другие), после чего вам будет предложен список тор‑
говцев, у каждого из которых свой курс. Выбранный вами тор‑
говец высылает вам реквизиты для перевода, и вы совершаете 
сделку.

Конечно, были сомнения, боязнь быть обманутой, так как пе‑
ревод через обменник совершается конкретному человеку (мо‑
дератору обменника). К  сожалению, случаи обмана нередки. 
Но на  самом деле вычислить мошенника не так уж и трудно. 
Вот его основные признаки: торговец появился недавно; количе‑
ство совершенных через него сделок (такая статистика в сво‑
бодном доступе) минимально; чаще всего он предлагает самый 
выгодный курс; курс биткоина у «левого» торговца обычно редко 
меняется или не меняется вовсе, в то время как биткоин — са‑
мая нестабильная валюта. Поэтому очень рекомендую покупать 
криптовалюту только на  проверенных обменниках с  высоким 
рейтингом и хорошими отзывами.

Заработанные денежные средства я  регулярно вывожу. Де‑
лаю я  это через те  же обменники. Все транзакции проходят, 
как  правило, в  течение двух часов. Время транзакции зависит 
от загруженности сети блокчейн, поэтому иногда бывают за‑
держки в поступлении средств до трех дней.

Александр Бояринцев, CEO Crypto-fund.org:

—  Первый свой биткоин я купил еще в далеком 2013 году, про‑
читал тогда статью в журнале Forbes и понял, что эта тех‑
нология изменит будущее. Немного покопавшись в  интернете, 
я нашел обменник и перевел с банковской карты около 10 тыс. 
рублей, предварительно открыв кошелек на  сайте «Блокчейн.
инфо». Минут через 20 транзакция подтвердилась и платеж по‑
ступил. Спустя два года я его благополучно продал, уже дороже.

К этой теме я вернулся в 2016 году, когда биткоин снова начал 
расти. Появился сервис для  покупки и  продажи криптовалют 
«локалсбиткоин» — абсолютно безопасный и удобный. Работа‑
ет очень просто: там есть рейтинги продавцов, вы выбираете 
любого. Если у продавца есть от 5 тысяч сделок, значит, с репу‑
тацией все в порядке. После этого вы переводите на счет про‑
давца денежные средства, в этот момент биткоины депониру‑
ются, и вы ждете поступления.

В настоящее время я управляю своим криптопортфелем, до‑
ходность составила более 1000 % годовых. Он состоит из  не‑
скольких криптовалют: биткоин, эфириум, даш и еще несколь‑
ко. В криптовалюты я рекомендую вкладывать не более 10‑15 % 
дохода, так как при инвестировании существуют риски — это 
не вклад в банке.
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—  Ваш последний нашу-
мевший проект — «Живой 
концерт». Расскажите нашим 
читателям, как  он родился? 
Чем вдохновлялись при ее фор-
мировании?

Виктория:
—  Верное слово вы сказали 

— «родился»! Наш «Живой кон-
церт» именно рожден от большой 
и бескорыстной любви! К людям, 
к жизни, к музыке, друг к другу! 
Не было никакой изначальной за-
дачи сделать коммерческий про-
ект и  заработать денег. Первый 
концерт состоялся в  Московском 
международном доме музыки, 
никаких «обкатов» концертной 
программы по  провинции, сразу 
— высочайшая планка престиж-
ного концертного зала Москвы. 
Поэтому изначально Антон был 
настроен скептически: «Если 
в Москве не получится — больше 
на сцену не выйдем!».

Но  к  нашему огромному удив-
лению билеты были раскуплены 
за месяц до концерта, руководство 
Московского международного 
Дома Музыки (ММДМ) постави-
ло «Концерт на бис», а наши зри-
тели после премьеры всем залом 
пошли в  кассу покупать билеты 

на  следующий концерт. В  общей 
сложности мы отработали 14 кон-
цертов в  ММДМ! С  перерывами 
на беременности и роды. 22 апре-
ля состоится 15‑й, юбилейный 
концерт! Там же.

Антон:
—  Я  ещё  со  времён обучения 

в театральном институте заметил: 
зрителю всегда интересно, когда 
что‑то пошло не так, как было за-
планировано. Ну, идёт себе спек-
такль или  концерт, всё гладко, 
ровно, но  тут на  сцену выбегает 
кошка, или  начинает крениться 
декорация, или партнёр текст за-
был… Вот здесь и  возникает та-
кая тишина, что слышно, как муха 
жужжит! Всем интересно, как ак-
тёр выйдет из  данной ситуации. 
На  этом принципе и  построен 
наш концерт.

Поэтому мы и назвали его «жи-
вым». У  нас огромный реперту-
ар, и в зависимости от того, куда 
заведёт нас разговор или  обще-
ние с залом, мы решаем спеть ту 
или иную песню. И эта импрови-
зация всегда проходит «на ура»!

—  Как  и  любая творческая 
программа, «Живой концерт» 
наверняка менялся с  годами. 
В какую сторону?

Антон:
—  В ту же, что и мы. Мы меня-

емся, и темы, которые возникают, 
меняются вместе с нами. Хочется 
надеяться, что в лучшую сторону. 
Но однозначно, в программе ста-
ло больше песен с сильной смыс-
ловой нагрузкой.

Виктория:
—  У  нас изначально не  было 

никакого режиссерского плана. 
Мы просто вышли на сцену с вир-
туозными музыкантами, благодар-
ностью и  огромным уважением 
к людям, которые вместо нужных 
в  хозяйстве вещей вдруг решили 
приобрести билеты на  наш кон-
церт, чтобы посмотреть на  нас 
и  послушать, как  мы поем. Кон-
церт стал жить своей особенной 
жизнью! Каждая шутка, каждая 
реприза, даже стихийно возник-
шие в  концерте танцы  — все 
это не  написано сценаристами 
и  не  поставлено режиссерами. 
Они жизненные, настоящие, 
рожденные при  живом общении 
со зрителями и в смешных супру-
жеских перепалках друг с  дру-
гом. Концерт развивается вместе 
с  нами. Все наши переживания 
и  опыт — в  песнях, которые мы 
поем, и  в  слове, которое несем 
зрителям.

—  Как  вы относитесь к  со-
временной эстраде, шоу-биз-
несу? С  кем из  коллег по  цеху 
поддерживаете дружеские отно-
шения?

Антон:
—  Слушайте, да  всё в  поряд-

ке. Мы не  из  разряда тех людей, 
которые будут брюзжать по пово-
ду, что  «молодёжь нынче не  та» 
и «куда катится этот мир». И так 
ясно, куда. В  Евангелии всё ска-
зано по  этому поводу. И  каждый 

решает для  себя, что  ему смо-
треть и  какую информацию по-
треблять. Осуждать — не  наш 
«конёк», с собой бы разобраться. 
Да и некогда просто, столько все-
го ещё надо сделать!

Виктория:
—  У  нас лет десять как  вы-

брошен телевизор, и  мы вооб-
ще не  слушаем российские му-
зыкальные радиостанции. Мы 
живем в  своем мире, много га-
стролируем, редко снимаемся 
в  телевизионных программах. 
Наших песен, наверное, практи-
чески и нет на радио, мы не зна-
ем и  не  испытываем интереса 
к тому, кто что поет, но стараем-
ся хорошо относиться ко  всем 
людям. И  неважно, где работает 
человек, в  шоу-бизнесе или  нет. 
Каждый достоин любви. А по по-
воду дружбы… Я с мужем дружу 
и  с  нашими любимыми музы-
кантами. А  ещё  я  как‑то  сказала 
Антону: «Друзей мы себе наро-
жаем!»

Антон:
—  Ну, а  кроме тех, кого уже 

нарожали, у  нас есть несколько 
настоящих друзей, проверенных 
не одним десятилетием.

—  Есть  ли у  вас ориентиры 
в  творчестве — в  отечествен-
ной культуре, на Западе?

Виктория:
—  Вся мировая индустрия шоу-

бизнеса никогда не была ориенти-
рована на настоящие, вечные цен-
ности. На смертные грехи — о да! 
Тщеславие, гордыня, прелюбодея-
ние, сребролюбие… Я категориче-
ски не хочу быть «звездой» и геро-
ем. Я просто пою, люблю и точно 
знаю, что смерти нет. Эти знания 
не  позволяют мне сотворить себе 
кумира из людей.

Антон:
Но, однозначно, есть люди, 

творчество и мнение которых мы 
очень уважаем. Если говорить 
об  актёрской среде, то  для  меня 
было абсолютным счастьем сни-
маться вместе с  Алисой Брунов-
ной Фрейндлих. Я  про  неё буду 
своим внукам рассказывать! Это 
колоссальная школа — и профес-
сиональная, и человеческая.

—  Антон, возможно, мы оши-
баемся, но массовый зритель ас-
социирует вас с двумя героями 
— офицером из «Бедной Насти» 
и  «одним из  троицы «Нотр-
Дам‑де-Пари». Что для вас зна-
чат сейчас эти роли?

Антон:
—  Абсолютно верно, с  этих 

двух проектов и началась моя ак-
тивная творческая жизнь. Причём 
я сыграл в них абсолютно разных 
персонажей. В  «Нотр-Дамм» — 
настоящий герой, капитан коро-
левских стрелков, а  в  «Бедной 
Насте» — рефлексирующий ин-
теллигент в  очках и  с  голубыми 
глазами. Но оба — запутавшиеся 
в  своих чувствах к  двум женщи-
нам. И  благодаря этой разнице, 
впоследствии меня начали при-
глашать на  совершенно разные 
роли.

—  Кстати, именно по  этим 
ролям сложился образ такого 
романтичного молодого чело-
века. Вы целенаправленно его 
выстраивали? Вы в жизни тоже 
романтик?

Антон:
—  Вот уж нет! Скорее, праг-

матик. Романтизма мне хватает 
на съёмочной площадке. А в жиз-
ни хочется быть максимально 
объективным и  к  себе, и  к  дру-
гим, особенно к близким и люби-
мым людям.

—  Виктория, у  вас необыч-
ная профессия — продюсер. 
Да  еще  и  собственного мужа. 
Расскажите, как это у вас полу-
чается?

Виктория:
—  Продюсер — это хобби, 

которое однажды стало профес-
сией! Просто не  нашлось в  свое 
время более ответственного че-
ловека, который мог бы все свои 
таланты и  время посвятить раз-
витию творческого пути Анто-
на. А  мне как  раз в  тот момент, 
когда Антон спел в  мюзикле 
«Нотр-Дамм‑де-Пари», вырезали 
узлы на голосовых связках. Петь 
я  на  долгих семь лет перестала, 
зато была проведена грандиозная 
работа для того, чтобы артист Ан-
тон Макарский остался абсолют-
но независимым, имел возмож-
ность развивать свое творчество 
и жить так, как лично он считает 
нужным. Свобода для  мужчины 
— это огромное счастье и  боль-
шая редкость.

—  Любите  ли вы путеше-
ствовать? Как  проводите Но-
вый год?

Антон:
—  Наша работа — сплошное 

путешествие! Так что лучший 

ЗВЕЗДЫ

Антон и Виктория Макарские:
«Семья – это школа обучения любви»

Антон и Виктория Макарские не связывают себя 
с миром современного российского шоу-бизне-
са, предпочитая светским тусовкам общение 
с детьми и путешествия. Но это вовсе не ме-
шает их «Живому концерту» собирать полные 
залы благодарных зрителей по всей стране. 
Мы поговорили с незвездной «звездной» парой 
о творчестве, семейном счастье и отношении 
к финансам.

Антон и Виктория Макарские  
с дочкой Марией и сыном Иваном
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отдых — это когда мы всей семьёй 
собираемся в нашем доме в Сер-
гиевом Посаде. Раньше все празд-
ники, включая Новый год, мы 
проводили на сцене, а теперь…

Виктория:
—  Теперь, после рождения 

деток, Новый год мы отмечаем 
только дома! А  по  поводу по-
ездок и  гастролей, вы не  пред-
ставляете, какое это счастье 
— путешествовать по  России! 
Романтика! На гастролях мы и от-
дыхаем, пока наши мамы или моя 
сестра остаются с детками (няни 

«со стороны» у нас принципиаль-
но нет). Никогда не  забуду виды 
из  окна поезда под  Петрозавод-
ском или  Улан-Удэ, вид с  само-
лета над  Владивостоком или  Ха-
баровском, черный искрящийся 
океанский песок Камчатки! Наша 
страна уникальная, красивая и не-
вообразимо большая. А люди ка-
кие нас везде встречают — это же 
отдельное интервью писать надо! 
А лучше — сразу книгу!

—  Как  изменились ваши 
привычки проводить свободное 
время с появлением детей?

Антон:
—  Свободное время? А что это 

такое?.. А  если серьезно, то, на-
верное, только в  самолёте меня 
не  мучает совесть, что  я  что‑ли-
бо не  делаю. Всё остальное 
время есть много чем  заняться, 
но  в  приоритете всегда наши 
дети. Это самая главная работа 
в  нашей жизни — стать настоя-
щими родителями и  воспитать 
новых людей. Именно людей, 
а не эгоистичных человекообраз-
ных существ.

Виктория:
—  Дети хотят резвиться и раз-

виваться. И  все наши привычки 
вдруг стали совершенно неакту-
альны, когда мы стали родите-
лями. Дети долгожданные, и нам 
совершенно не жалко расставать-
ся с  прежним образом жизни. 
Мы даже концерты сейчас пла-
нируем так, чтобы была возмож-
ность как можно больше времени 
проводить с  детьми. Всех денег 
не  заработаешь. С  возрастом 
мне стало жизненно необходимо 
как  можно больше оставшегося 
на  этой земле времени тратить 
на общение с любимыми и близ-
кими людьми.

—  В каких традициях, систе-
ме ценностей вы воспитываете 
своих детей?

Антон:
—  У каждой семьи свои тради-

ции. Хотелось бы, чтобы в нашей 
эта система ценностей была  бы 
максимально приближена к  пра-
вославной. Не  формально, а  ис-
тинно христианской! Но  тут нам 
самим ещё расти и расти. И наши 
дети в этом нам помогают. Можно 
сказать, мы взаимно воспитываем 
друг друга. А вообще, как бы мы 
их  не  нравоучили, какие  бы вы-
сокие и  красивые слова не  гово-
рили, наши дети всё равно будут 
похожи на нас. Поэтому, если мы 
хотим, чтобы они выросли поря-
дочными людьми, надо начинать 
воспитывать себя.

—  Как вы относитесь к день-
гам? Кто в семье ведет бюджет?

Антон:
—  О, это вопрос к  моей жене. 

Я  «чистый гуманитарий», счи-
тать до сих пор так и не научился, 
да и вряд ли когда‑нибудь научусь. 
У меня общежитское воспитание: 
есть у меня — значит, есть у всех. 
Поэтому все заработанные деньги 
автоматически переходят к Вике.

Виктория:
—  Мы легко относимся 

к  деньгам. Все распределение 
бюджета как‑то  автоматически 
стало моей семейной обязанно-
стью, но, естественно, я во всем 
советуюсь с Антоном. Планиро-
вать доходы и  расходы в  нашей 
профессии очень сложно: «то гу-
сто, то пусто». Поэтому мы жи-
вем просто и  без  кредитов. До-
статок — это когда тебе всего 
достаточно, независимо от  ко-
личества денег. Нам с  Антоном 
повезло: в наших семьях деньги 
никогда не играли главную роль. 
В песне, которую мы посвятили 
новорожденной Маше, есть та-
кие слова: «Деньги не  главное 
в жизни, Маша!»

—  Где предпочитаете хра-
нить деньги?

Антон:
—  В  правом заднем кармане 

моих брюк.
Виктория:
—  Мы предпочитаем деньги 

тратить. Всегда кому‑то  помога-
ем. Мы люди взрослые, много раз 
уже убеждались, что в чем бы ты 
деньги не  хранил, они все равно 
регулярно «сгорают»…

—  Что  для  вас надежный 
банк?

Виктория:
—  Надежный банк, по‑моему, 

это хотя  бы гарантированное со-
хранение того, что  ты в  него от-
нес. Хороший банк не  обещает 
нереальных процентов, он просто 
помогает сохранить честно зара-
ботанные деньги.

—  Взвешенный подход, аб-
солютно с  вами в  этом соглас-
ны. Следите  ли вы за  курсом 
валют и  экономической ситуа-
цией в стране? Влияют ли про-
исходящие события и  новости 
на ваше отношение к семейным 
и личным финансам?

Виктория:
—  У нас давно нет ни долларов, 

ни  евро. Нет уже желания и  сил 
следить за их метаниями. Пропало 
желание ездить в  Европу: Париж 
и  Милан уже давно не  те, у  нас 
в России по всем фронтам всё ста-
ло намного круче. Рубли на счету 
нас вполне устраивают, а новости 
мы не смотрим, бережем здоровье.

—  Ну, и  в  завершение клас-
сический, но  всегда актуаль-
ный вопрос: каков ваш секрет 
семейного счастья?

Антон:
—  Секрет простой, да  и  не  се-

крет это вовсе. Научиться любить 
по‑настоящему! Любовь — это 
не  когда «мне», а  когда я  макси-
мально готов отдать всего себя 
любимому человеку. И  семья — 
это школа обучения этой самой 
истинной любви, где, к  сожале-
нию, можно остаться на  второй 
год или «вылететь» совсем, а мож-
но сдавать экзамен за  экзаменом 
и  продвигаться вверх, становясь 
счастливее с  каждым годом. И, 
в  отличие от  общеобразователь-
ной, обучение в  этой школе про-
должается всю нашу жизнь.

Виктория:
—  А  ещё  очень важно уметь 

простить и  оправдать. Мы  же 
сами себе любой свой личный 
поступок оправдываем. Поэтому 
и мужа я всегда и во всем оправ-
дываю. И  несмотря на  его не-
выносимый характер, искренне 
считаю, что я гораздо несноснее, 
чем  он (улыбается). Наверное, 
это и есть Любовь! 

Интервью подготовила  
Евгения Громова

Виктория Макарская: Я категори‑
чески не хочу быть «звездой» и ге‑
роем. Я просто пою, люблю и точно 
знаю, что смерти нет. Эти знания 
не позволяют мне сотворить себе 
кумира из людей.

С Ольгой Семиной  
в сериале «Бедная Настя»

С актером П. Гару (Квазимодо) 
в мюзикле «Нотр-Дам де Пари»

Антон и Виктория Макарские  
во время «Живого концерта»
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ФИНАНСИРОВАНИЕ БИЗНЕСА 

Выбираем оптимальный вариант  
обновления основных средств
Вы — владелец компании или индивидуальный 
предприниматель, и наступил период, когда 
обновление основных средств стало крайне 
необходимо. Это может быть и служебный 
автомобиль, и оборудование для производства, 
и дополнительное складское помещение, и др. 
Для данной задачи существует несколько вари-
антов решения, которые варьируются в зави-
симости от предусмотренного при них вида на-
логообложения. Взвешивая все «за» и «против», 
следует тщательно продумать, какой из этих 
вариантов подходит именно вам.

Автор: Генеральный директор 
«СГБ-лизинг» Сергей Шутов

Для  удобства расчетов предпо-
ложим, что в каждом случае у вас 
есть 1 млн рублей «свободной» 
выручки, которую вы намерены 
потратить на  приобретение авто-
мобиля, и  попробуем посчитать, 
сколько денег у  вас останется 
на его покупку после уплаты всех 
налогов.

1. �АВТОМОБИЛЬ  
НА ЗАРПЛАТУ

Наверное, самый очевидный 
и простой вариант. В этом случае 
вы, как владелец бизнеса, можете 
заплатить самому себе зарплату 
в  размере стоимости нужного ав-
томобиля. На  первый взгляд, все 
очевидно — руководитель решает 
приобрести автомобиль и  сам  же 
его покупает. Но  есть несколько 
моментов, о которых нужно заду-
маться. Главный вопрос — налоги.

Считаем: страховые взносы 
в пенсионный фонд (22 %) и фонд 
социального страхования (2,9 %), 
несчастный случай на  производ-
стве 0,2 %, обязательное меди-
цинское страхование (5,1 %) плюс 
налог на доходы физических лиц, 
равный 13 %. Также необходимо 
иметь в виду, что вы не сможете 
поставить затраты на  приобрете-
ние в  расходы компании (запла-
тив тем самым еще 20 % налога 
на прибыль) и  поставить НДС 
к  возмещению с  покупки, а  это 
еще 18 %.

В  итоге мы имеем переплату 
в  81,2 % от  стоимости необходи-
мого автомобиля!

2. �АВТОМОБИЛЬ  
НА ДИВИДЕНДЫ

Другой сценарий — диви-
денды. Вы выплачиваете себе, 

как  участнику общества, диви-
денды из  чистой прибыли пред-
приятия. Здесь вы платите налог 
на  прибыль (20 %), налог на  ди-
виденды (13 %) и  теряете НДС 
18 %. Как  мы видим, результат 
стал немного лучше по  сравне-
нию с вариантом начисления себе 
заработной платы — издержки 
составляют «всего» 51 %.

Также стоит учесть, что в боль-
шинстве случаев в  уставе орга-
низации прописывается опреде-
ленная периодичность выплаты 
дивидендов, чаще всего — раз 
в квартал или раз в год. Поэтому 
вы не  всегда сможете немедлен-
но перечислить себе требуемую 
на покупку авто сумму — придет-
ся ждать.

Что  ж, этот вариант выгля-
дит немного лучше, но  он явно 
не  идеален. Вы теряете деньги 
и вынуждены ждать конца отчет-
ного периода.

Двигаемся дальше.

3. �АВТОМОБИЛЬ  
НА ФИРМУ

Сколько переплатит руково-
дитель, если оформит машину 
на  свою фирму? Ничего! Нет 
налогов или  каких‑либо других 
взносов, которые он был бы обя-
зан внести сверх стоимости авто-
мобиля.

Более того — при  использова-
нии автомобиля, оформленного 
на фирму, все затраты на бензин, 
масло, сервис, стоянку и т. д. мож-
но отнести на расходы компании. 
Уменьшив таким образом налого-
облагаемую базу, компания полу-
чает дополнительную экономию 
по  налогу на  прибыль в  размере 
не менее 20 %.

Еще один аспект, который сле-
дует учитывать при покупке ав-
томобиля на  компанию — НДС 
со  стоимости автомобиля можно 
поставить к  зачету. В  результате 
фактическая стоимость приобре-
тения будет равна цене автомо-
биля за  вычетом НДС. Это дает 
возможность сэкономить допол-
нительные 18 %.

Путем нехитрых расчетов мы 
получаем, что экономия составит 
не менее 38 % от стоимости авто-
мобиля.

Резюме: Никаких дополнитель-
ных издержек при  минимальных 

трудозатратах. Вы приобрета-
ете автомобиль классом выше, 
чем  при  альтернативных вариан-
тах покупки. Идеальный вариант, 
как нам кажется.

Но! У  всех перечисленных 
выше способов есть одно су-
щественное условие: наличие 
свободных денежных средств, 
которые можно направить на при-
обретение имущества без ущерба 
для бизнеса.

4. �КРЕДИТ  
ИЛИ ЛИЗИНГ?

А  что  делать, если свобод-
ных средств нет? Выход только 
один: привлекать заимствования, 
как  минимум, двумя способа-
ми: с  помощью кредита или  ли-
зинга. Попробуем разобраться, 
что из них будет выгоднее.

Ни  для  кого не  секрет, 
что  для  получения кредита не-
обходим дополнительный за-
лог. В  случае со  сделкой лизин-
га обеспечением выступает сам 
предмет лизинга, который нахо-
дится в  собственности лизин-
говой компании. Как  правило, 
при оформлении сделки лизинга, 
дополнительного обеспечения 
не  требуется и, соответственно, 
нет расходов, связанных с  ним 
(услуги оценщика, страхование 
предмета залога).

При  кредите банк проводит 
оценку платежеспособности ком-
пании-заемщика на основании по-
казателей финансовой отчетности. 
В отличие от кредитных операций 
лизинг не влияет на показатели фи-
нансовой устойчивости и  ликвид-
ности предприятия, так как на ба-
лансе предприятия отражается 
только задолженность по текущим 
лизинговым платежам.

При  росте кредитной нагруз-
ки увеличивается доля заемных 

средств в  активах компании. 
Если это отношение, с  точки 
зрения банка, слишком велико 
(компания «закредитована»), 
то  банк может отказать в  кре-
дите. Соответственно, покупая 
автомобиль с  использованием 
кредитных средств, компания 
увеличивает свою долговую на-
грузку и  тем  самым уменьшает 
возможность получения финан-
сирования в банке.

При  лизинге же имеется воз-
можность «убрать» сумму за-
долженности с  баланса. Она 
переходит на баланс самой лизин-
говой компании, «открывая путь» 
для  получения дополнительного 
финансирования.

Каждый новый кредит повы-
шает «закредитованность» ба-
ланса компании и  препятствует 
последующему привлечению 
заемного финансирования. Если 
в дальнейшем планируется полу-
чать другие кредиты, то  лизинг 
вам это точно позволит, а имею-
щийся в  балансе кредит — воз-
можно, что и нет.

При  кредитовании банк анали-
зирует кредитные риски, для про-
ведения анализа требуется время 
и  достаточно большой пакет до-
кументов.

Во-первых, пакет документов 
для  определения качества и  сто-
имости залогового имущества. 
Эта процедура выполняется бан-
ком либо независимой компанией 
и обычно занимает не менее пяти 
дней.

Во-вторых, пакет юридических 
и  финансовых документов пред-
приятия, в  том числе технико- 
экономическое обоснование, план 
доходов и расходов, прогноз дви-
жения денежных средств и  т. д. 
Чем  больше сумма, тем  дольше 
банком по  заявке будет прини-
маться решение.

Лизинговая компания берет 
на себя поиск кредитных ресурсов 
для  финансирования сделки, за-
ключает договор поставки и стра-
хует имущество. Это существенно 
экономит время и позволяет пред-
приятию сконцентрировать уси-
лия на решении вопросов, связан-
ных с основной деятельностью.

При  лизинговой сделке пакет 
документов значительно умень-
шается, как  правило, это копии 
бухгалтерской отчетности и учре-
дительных документов. Никаких 
сложных в составлении расчетов, 
прогнозов и  т. д. Рассмотрение 
заявки выполняется оперативно 
— в  течение 3‑5 дней с момента 
предоставления документов.

При  кредите на  себестоимость 
списывается амортизация авто-
мобиля, размер которой опреде-
ляется правилами бухгалтерского 
учета, установленными Мини-
стерством финансов, и проценты 
по кредиту. Проценты по кредиту 
снижают налоговую базу по нало-
гу на  прибыль, НДС к  возмеще-
нию предъявляется только с цены 
приобретения автомобиля.

Лизинг позволяет применять 
к  приобретаемым основным 
средствам механизм ускоренной 
амортизации с  коэффициентом 
не выше 3. Стандартный срок по-
лезного использования в  случае 
приобретения в кредит будет рав-
няться 5‑7 или даже 7‑10 годам.

Лизинговые платежи, включая 
аванс, страховку и  т. д., входят 
в себестоимость. НДС к возмеще-
нию предъявляется со всей суммы 
лизинговых платежей.

Если подвести итог, то  в  ка-
ждом способе приобретения иму-
щества есть свои достоинства 
и недостатки, и делать этот выбор 
предстоит Вам, а  мы надеемся, 
что  наша статья окажется полез-
ной в этом выборе. 
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КРЕДИТЫ ДЛЯ БИЗНЕСА НОВОСТИ

Не рефлексируйте — 
рефинансируйте

СЕВЕРГАЗБАНК СДЕЛАЛ КРЕДИТЫ ДЛЯ БИЗНЕСА 
БОЛЕЕ ВЫГОДНЫМИ

В преддверии сезонного увеличения потребительского спроса, связан-
ного с приближающими праздниками, Севергазбанк значительно снизил 
ставку по кредиту на пополнение оборотных средств. Теперь воспользо-
ваться программой «Торговый кредит» можно по ставке от 9,5 %* годовых 
в первые 4 месяца кредитования. Предложение действует до 8.03.2018.

Также снижена ставка по  кредиту на  приобретение основных 
средств до уровня 9,45–11,9 %* годовых на сумму от 5 до 50 млн ру-
блей. Для инвестиций в основные средства на сумму до 5 млн рублей 
на первые два года действует льготная ставка от 9,9 %* годовых.

СЕВЕРГАЗБАНК ЗАКЛЮЧИЛ СОГЛАШЕНИЕ  
С ВНЕШЭКОНОМБАНКОМ

В прошлом году Севергазбанк подписал соглашение о конфиденци-
альности с  Внешэкономбанком (государственная корпорация «Банк 
развития и  внешнеэкономической деятельности), открывающее воз-
можность совместного участия в кредитовании проектов инфраструк-
туры, экспортоориентированных отраслей, промышленности высоких 
переделов и  инноваций. Это масштабные и  долгосрочные проекты, 
предполагающие финансирование от 2 млрд рублей на срок от 5 лет.

СЕВЕРГАЗБАНК СНИЗИЛ СТАВКИ  
ДЛЯ БЫВШИХ КЛИЕНТОВ-ПРЕДПРИНИМАТЕЛЕЙ

В  рамках акции «Добро пожаловать домой!» Севергазбанк снизил 
ставки по кредитам для бизнеса на 2 процентных пункта от базовых ус-
ловий. Таким образом, банковские средства для развития бизнеса ста-
новятся доступны от 8,5 %* годовых. Предложение действует для тех 
предприятий, которые ранее имели кредиты в «Севергазбанке»**.

Максимальная сумма кредита составляет до 15 млн рублей. Акци-
онным предложением можно воспользоваться до 22 марта 2018 года.

Желающие могут получить кредит как  на  приобретение основных 
средств (программа «Модернизация»), так и на пополнение оборотных 
средств компаний («Торговый кредит», «Торговая линия»).

*Скидка равняется двум процентным пунктам, но не ниже ключе‑
вой ставки ЦБ РФ+0,75 п п, действующей на момент подачи заявки. 
При заключении договора могут взиматься иные комиссии и / или сбо‑
ры, предусмотренные тарифами и внутренними документами банка. 
Ставки без  учета скидки составляют по  кредиту «Модернизация» 
от  9,9 до  16,9, по  «Торговому кредиту» от  9,5 до  18,3, по  кредиту 
«Торговая линия» от 12,4 до 17,4 % годовых.

ТОРГОВЫЕ ТОЧКИ ПОДКЛЮЧАЮТСЯ К КЭШБЭКУ «МИР»
Севергазбанк стал одним из первых банков в России, кто начал подклю-

чать региональные предприятия торговли и услуг к кэшбэк-сервису пла-
тежной системы «Мир». Подключение предприятия к сервису бесплатное 
и распространяется на новых и действующих клиентов Севергазбанка, ко-
торые пользуются торговым и интернет-эквайрингом во всех девяти регио-
нах его присутствия. К ноябрю 2017 г. количество POS-терминалов Север-
газбанка в торговых точках партнеров составляет более 2 700 устройств. 
«Участие в кэшбэк-сервисе платежной системы «Мир» позволяет пред-
приятиям торговли и сервиса привлекать новых клиентов, заинтересовы-
вая их выгодными предложениями и повышая лояльность», — отмечает 
заместитель председателя правления Севергазбанка Сергей Тишко.

* При заключении договора могут взиматься иные комиссии и  / или сборы, предусмотренные 
тарифами и  внутренними документами банка. Ставки по  кредитам составляют от  9,45 
до 18,3 % годовых в зависимости от условий страхования залога и имущества заемщика / под‑
ключаемых пакетов РКО. ** Для предприятий, имеющих за два года до начала акции кредиты 
в «Севергазбанке» (ПАО «БАНК СГБ») с качественным обслуживанием долга на момент закры‑
тия кредита и не имеющих кредитов на начало акции.

РЕФИНАНСИРОВАНИЕ КРЕДИТОВ ДОБРАЛОСЬ ДО ПРЕДПРИНИМАТЕЛЕЙ

С ПОЛЬЗОЙ И ВЫГОДОЙ

2017  год стал годом сокраще-
ния банковских кредитных ставок. 
В результате многие предпринима-
тели оказались в  ситуации, когда 
процентные ставки по  кредитам, 
которые они взяли несколько лет 
назад, стали существенно выше 
ставок по  современным кредит-
ным продуктам. Сегодня разни-
ца нередко достигает нескольких 
процентных пунктов. А это отлич-
ная возможность для того, чтобы, 
погасив «старый» займ, взять но-
вый, тем самым сэкономив.

В бизнес-кредитование програм-
мы рефинансирования пришли 
не сразу. Сначала они применялись 
преимущественно в  потребитель-
ских кредитах и  ипотеке, однако 
затем постепенно начали исполь-
зоваться и  в  других банковских 
продуктах.

Условия перекредитования за-
висят от  целого ряда факторов: 
суммы и  срока займа, особенно-
стей залога, кредитной истории 

предпринимателя-заемщика и т. п. 
И, конечно, перекредитоваться мо-
жет тот, кто  зарекомендовал себя 
как ответственный и дисциплини-
рованный плательщик, который 
ранее не  обращался за  подобной 
услугой.

ДЕТАЛИ — ЭТО ВАЖНО

Следует помнить, что  для 
оформления по  программе рефи-
нансирования в  своем или  другом 
банке понадобится собрать опре-
деленные документы — возмож-
но больше, чем  при  оформлении 

«стандартного» кредита. Кроме 
того, залоговую недвижимость 
нужно будет переоформить на но-
вого кредитора, а это значит, что по-
следуют затраты в виде ее оценки. 
Однако при  грамотном подходе 
и правильном расчете оно того сто-
ит, и усилия с лихвой окупятся.

Еще один совет — определить-
ся с наиболее подходящей формой 
перекредитования, поняв, что луч-
ше: снизить сумму регулярного 
платежа, увеличив срок кредита 
или уменьшить время выплат. 

Текст: Дмитрий Катаев

Рефинансирование кредитов сторонних банков становится одной из самых 
востребованных банковских услуг. Нарастает его популярность и у предпри-
нимателей, поскольку перекредитование позволяет сократить ежемесяч-
ные издержки, а сэкономленные средства — направить на развитие бизнеса.

ИСТОРИЯ ИЗ ЖИЗНИ

Фитнес в рост

Владелец сети фитнес-центров Андрей  К. получил 
кредит в банке на два года по ставке 17,5 % годовых. 
Цель — приобретение тренажеров. Столь высокая 
ставка была обусловлена сжатыми сроками получения 
кредита — коммерческое предложение поставщика 
оборудования действовало короткий период времени. 
Размер ежемесячного платежа — около 200 тыс. руб. 
и оставался бы неизменным до конца срока кредита.

Спустя полгода Андрей К. откликнулся на предло‑
жение Севергазбанка, собрал пакет документов и пре‑
доставил в качестве залога часть имеющегося здания, 
в котором расположен один из фитнес-центров. 

Таким образом, ему удалось рефинансировать 
остаток задолженности на три года под 12,5 % го‑
довых. При  этом график погашения кредита стал 
дифференцированным. 

Максимальный платеж (в  первый месяц) сос
тавил 113 тыс. руб., и  в  дальнейшем только сни‑
жался. В  итоге ежемесячно он экономит около 
85 тыс. руб.

«Севергазбанк» предлагает собственную программу 
рефинансирования для субъектов малого и средне‑
го предпринимательства. По ней обеспечивается 
рефинансирование целевых кредитов, полученных 
в сторонних банках. Сумма кредита — от 1 до 15 
млн руб., срок — до семи лет, диапазон процентных 
ставок — от 11 до 13 % годовых*. В качестве залога 
принимается движимое и недвижимое имущество.

*Размер процентной ставки зависит от срока и суммы кредита, обеспечения страховой защиты залога. При заключении договора могут взи‑
маться иные комиссии и/или сборы, предусмотренные тарифами и внутренними докуменетами банка. Публичное акционерное общество «СЕ‑
ВЕРГАЗБАНК» (ПАО «БАНК СГБ»). Генеральная лицензия Банка России № 2816 от 13.01.2017.

Реклама. Публичное акционерное общество « СЕВЕРГАЗБАНК» (ПАО «БАНК СГБ»). Генеральная лицензия Банка России № 2816 от 13.01.2017.
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Сегодня наукоемкое произ-
водство на фоне дефицита высо-
коквалифицированных кадров, 
резко возросшей стоимости им-
портного оборудования и  острой 
конкуренции с  иностранными 
производителями пережива-
ет нелегкие времена. Но  «Про-
гресс» старается обратить эти 
минусы в  свои плюсы, выращи-
вая кадры самостоятельно и  за-
нимаясь разработкой оборудо-
вания как  для  своих нужд, так 
и  для  смежных отраслей про-
мышленности. Видимо, традиции 
советского рационализаторства 
и  исторически заложенная тяга 
к  изобретательству и  оттачива-
нию навыков до  совершенства, 

как у лесковского мастера Левши, 
помогают преодолевать самые 
сложные препятствия.

—  Кто  является потребите-
лями вашей продукции и  где 
она реализуется?

—  Услугами нашего предпри-
ятия пользуются более 500 пред-
приятий по  всей стране от  Ма-
гадана до  Калининграда. Среди 
потребителей нашей продукции 
крупные предприятия металлур-
гии, приборостроения, машино-
строения, нефтяного комплекса.

Западные рынки для  данно-
го сектора продукции закрыты. 
Без поддержки государства выйти 
на на них нереально, мы занима-
лись этим пять лет. Провели более 

десяти международных специа-
лизированных выставок. Причи-
ной тому не  только наша логи-
стика и таможня, но и менталитет 
западных рынков. Запад сам раз-
вивает у  себя высокотехнологич-
ные отрасли и не особо заинтере-
сован покупать российское, разве 
что  ну уж  совсем экзотическое. 
Наш опыт выхода на европейские 
рынки показал, что рынку необхо-
димо не столько само высокотех-
нологичное оборудование (ведь 
чтобы им пользоваться, нужно 
учиться, осваивать новое, неиз-
вестное и  т. д.), сколько услуга 
(сервис) с получением результата 
на этом оборудовании. А для соз-
дания полноценной компании, 

оснащенной всей необходимой 
инфраструктурой для  оказания 
таких услуг, у нас нет ресурсов.

В  настоящее время мы снаб-
жаем нашей продукцией только 
потребителей внутри России — 
от  предприятий по  производству 
спичек и  до  металлургических 
станов, где производится закалка 
и производство металла.

—  Ваше высокотехноло-
гичное производство требует 
соответствующего оснащения 
современным оборудованием. 
Как вы решаете эту проблему?

—  К сожалению, в России шко-
лы станкостроения, когда станко-
строителей учили поколениями, 
уже утеряны. А  нет школы  — 
нет и  производства. Фактически 
уничтожена отраслевая наука. 
Вот сейчас у меня возникла про-
блема: так называемые герман-
ские станки китайского производ-
ства вышли из строя через шесть 
месяцев работы. После кризиса 
2014  года покупать импортное 
оборудование стало невыгодно 
— продукция становится в  бук-
вальном смысле золотой. В итоге 
мы образовали свою маленькую 
научно-конструкторскую груп-
пу, которая изучает современ-
ный опыт решения конкретных 
технологических задач и  на  базе 
современных комплектующих 
иностранного производства про-
ектирует и собирает необходимые 
нам станки для выполнения спец-
ифических технологических опе-
раций. В  результате мы получим 
необходимые станки собственно-
го производства, но  из  импорт-
ных комплектующих.

По  многим технологическим 
вещам мы у себя на предприятии 
сами проводим активное импор-
тозамещение. Например, актив-
но проектируем и  изготавливаем 
специфические измерительные 

и  испытательные приборы. Кро-
ме того, у  нас на  предприятии 
используются несколько станков 
с  ЧПУ (числовым програмным 
управлением — ред.) ведущего 
мирового производителя, по-
зволяющие производить детали 
с  высокой точностью для  са-
мостоятельного создания узлов 
станков и механизмов.

—  Как обстоят дела с кадра-
ми?

—  Специалистов, способных 
работать на  этих станках, как, 
впрочем, и  на  станках классом 
ниже, в  республике нет. Завод 
за  свой счет учит их  в  Самаре, 
на  базе Самарского государ-
ственного технического универ-
ситета.

—  Есть  ли у  компании на-
учные разработки, патенты? 
Как  оцениваете в  России ситу-
ацию в этой сфере?

—  Патентовать свои нара-
ботки не  вижу смысла, потому 
что  патент ничего не  дает. Он 
не  является активом или  пасси-
вом. Для  научных разработок 
в  нашей сфере в  настоящее вре-
мя нет соответствующей люд-
ской и производственной инфра-
структуры. Все наши научные 
ноу-хау мы самостоятельно раз-
рабатываем из  прибыли, на  соб-
ственные свободные средства 
— разрабатываем или  доводим 
до  хорошего мирового уровня 
продукцию, к  элементам кото-
рой мы имели отношение ранее. 
Например, новое оборудование 
для  конкретных заказчиков. Так, 
для  предприятий нефтегазовой 
отрасли мы сделали шикарную 
гидроакустическую систему 
для  индексации добычи нефти. 
Могу без преувеличения сказать, 
что акустическая стимуляция сква-
жин на  сегодня является совре-
менным, высокотехнологичным, 

БИЗНЕС-ИНТЕРВЬЮ   

Олег Кошкур: «Будущее завода — 
в межотраслевом развитии»

ООО «Завод высоковольтных электронных компонентов «Прогресс», 
что находится рядом с г. Ухта, Республика Коми, является предприяти-
ем-поставщиком наукоемкого оборудования и комплектующих в сферах 
электроэнергетики, электротехники, нефтяного комплекса. «Про-
гресс» — давний клиент Севергазбанка. О том, как предприятие разви-
вается и справляется с трудностями, о состоянии российской средней 
промышленности и ее специфике импортозамещения, мы беседуем с ге-
неральным директором Олегом Кошкуром.

 Участок конечных операций. Сотрудники про-
водят финишные операции по сборке изделий.

 Гидроакустический комплекс для интенсифи-
кации добычи углеводородного сырья
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безреагентным, геофизическим 
методом управляемого и  изби-
рательного воздействия на пласт 
и  призабойную зону пласта. Ис-
пользование нашей системы по-
зволяет увеличить нефтеотдачу 
в  разы, эффект от  применения 
метода длится два и  более лет. 
Кроме того, существенным преи-
муществом технологии является 
ее экологичность.

Несколько лет мы плотно со-
трудничаем с Самарским государ-
ственным техническим универ-
ситетом в  совместных проектах. 
Например, заказчик обращается 
в  университет с  проблемой необ-
ходимости разработать устройство 
нового поколения (приспособле-
ние для  буровой скважины в  не-
фтяной отрасли) не хуже мировых 
аналогов или превосходящих ана-
логи по ряду параметров при обя-
зательном условии — стоить 
должно дешевле (!) и только из от-
ечественных комплектующих.

Вот мы участвуем в этих проек-
тах в  прямой ветке: потребитель 
— вуз — производство. Сейчас 
наши устройства, созданные 
по  чертежам университета, про-
ходят испытания. Первый уже 
прошел испытание с  давлением 
до  500 атмосфер. Вот недавно 
мы сдали второе изделие, кото-
рое должно выдержать давление 
в  1000 атмосфер и  температу-
ру +200 градусов. Следующим 
этапом будет сертификация 
и  патентная заявка, мы пишем 
технические условия для  этого. 
Планируем получить заказ на эти 
изделия в  несколько тысяч штук 
на 2018 год.

—  Появляется  ли что‑то  но-
вое в  модели вашего бизнеса 

на протяжении долгой истории 
компании? На  чем  основаны 
перспективы предприятия?

—  Будущее нашего завода 
вижу в  межотраслевом развитии. 
В  результате кризиса 2014  года 
промышленники столкнулись 
с  проблемой, когда в  результате 
подорожания доллара стало прак-
тически невозможно покупать им-
портные комплектующие для им-
портного  же оборудования (если 
на  предприятии установлено не-
мецкое оборудование, то  и  ком-
плектующие материалы для него, 
соответственно, закупаются не-
мецкие). Например, «иголка» 
у  предприятий смежной отрасли 
до  2014  года стоила 20 рублей, 
а сейчас она стоит 80‑100 рублей. 
И  таких «иголок» необходимо 
закупать несколько сотен тысяч 
в  квартал, в  результате прибыль, 
естественно, падает. Предприни-
маются попытки, чтобы «иголку» 
сделать на  территории страны. 
К нам обращаются с предложени-
ем организовать это производство.

Или  вот еще  пример: соседнее 
предприятие пытается запустить 
завод по  производству коагулян-
та на  основе местного сырья. 
Купленные импортные производ-
ственные линии постоянно требу-
ют запасных частей и механизмов 
— то  шестеренка, то  вал слома-
ется. Также обратились к нам — 
решить вопрос с  производством 
запасных частей по месту.

—  Олег Николаевич, по-
делитесь вашими правилами 
управления бизнесом. Исполь-
зуете  ли вы технологические 
новшества?

—  Наши помощники, как  го-
ворится, — здравый смысл, 

пролетарская настойчивость 
и крестьянская смекалка.

Несмотря на  бурной развитие 
ИТ- и  другого рода технологий, 
мало какие решения оказыва-
ются пригодны к  нашей сугубо 
производственной сфере. Напри-
мер, развитию дистанционных 
каналов продаж контрагенты 
предпочитают привычный заказ 
по  факсу или  простой заявкой 
по  электронной почте. Не  так 
давно мы сделали серьезные 

инвестиции в  повышение энер-
гоэффективности, рассчитывая 
на долгосрочный эффект, но рост 
цен на  энергию свел усилия 
на нет. Хотя, конечно, мы держим 
руку на пульсе, ведь ситуация мо-
жет меняться.

—  Какими банковскими про-
дуктами вы пользуетесь? Ка-
кова, по‑вашему, роль банков 
в развитии бизнеса?

—  Мы в  принципе не  пользу-
емся кредитами, так как считаем 

ставки очень высокими относи-
тельно нашей рентабельности, 
несмотря на  их  снижение в  по-
следнее время. Поэтому развитие 
осуществляется на  собственные 
средства, со  стороны банка нам 
хватает классического рассчет-
но-кассового обслуживания, 
в  банке больше ценим надеж-
ность и оперативность. 

Интервью подготовил  
Дмитрий Афонин

ООО «ЗАВОД ВЫСОКОВОЛЬТНЫХ 
ЭЛЕКТРОННЫХ КОМПОНЕНТОВ 
«ПРОГРЕСС»

Предприятие в области производства изделий из ди-
электрических материалов, варисторов, разработки 
и производства гидроакустических аппаратурно-тех-
нологических комплексов. Завод является лидером 
по разработке и производству высокотехнологичного 
оборудования для интенсификации добычи нефти, 
специализируясь на производстве широкополосных 
генераторов ультразвуковых частот и пьезопреобразо-
вателей большой мощности, электрогидроимпульсных 
приборов для систем очистки от твердых отложений 
и т. д.
Благодаря слаженной работе коллектива завод заре-
комендовал себя надежным поставщиком. Численность 
сотрудников, включая управленческий аппарат и бух-
галтерию, сегодня составляет немногим более ста че-
ловек. Почти половина работников завода имеют стаж 
работы на данном производстве более 30 лет. Многие 
специалисты и рабочие отмечены почетными грамотами 
и благодарностями на республиканском уровне.

ООО «ЗВЭК «Прогресс» постоянно 
ведет научную работу совместно 
с Самарским государственным 
техническим университетом 
по совершенствованию методов 
акустического воздействия 
на нефтегазовые пласты.

 Электронные компоненты.

 Оператор станков с ЧПУ 
вводит программу обработки детали.

 Токарный автомат 
продольного точения с ЧПУ
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Об  адмирале Николае Кузне-
цове большинство жителей Рос-
сии знают, к  сожалению, очень 
мало. А  ведь это по‑настоящему 
феноменальный исторический 
деятель. Решения Кузнецова по-
зволили подготовить флот СССР 
к  Великой Отечественной войне, 
сохранить его в  начале боевых 
действий и  добиться господства 
на морях к концу войны. Именно 
Кузнецов стал основателем того 
флота, который был у  Советско-
го Союза во  второй половине 
XX  века и  который есть у  Рос-
сии сейчас. Он обеспечил ВМФ 
полноценную подготовку кадров, 
снабдил его необходимой инфра-
структурой, ввел основные награ-
ды и сделал многое другое, в том 
числе разработал концепцию 
Военно-морских сил.

Прошлым летом я побывал в Ка-
лининграде, где посетил базу дваж-
ды Краснознаменного Балтийского 
флота. И лично убедился, что сегод-
ня Россия располагает действитель-
но эффективным флотом, который 
обладает оптимальным сочетанием 
кораблей, подводных лодок и иных 
боевых средств, способен решать 
сложнейшие задачи. Конечно, есть 
проблемы, но  в  целом ситуация 

в  отечественных Военно-мор-
ских силах постоянно улучшается, 
и  современный ВМФ очень бли-
зок именно к тому флоту, который 
в  свое время планировал создать 
адмирал Николай Кузнецов.

ЖИТЕЛЬ ВОЛОГОДСКОЙ 
ГУБЕРНИИ

Знаменитый советский флото-
водец родился в  июле 1904  года 
в  деревне Медведки под  Котла-
сом. Сейчас это Архангельская 
область, но в начале XX века здесь 
была Вологодская губерния. Так 
что открытие в Вологде памятника 
этому необыкновенному человеку, 
состоявшееся в позапрошлом году, 
стало совершенно правильным ре-
шением. На  памятнике высечены 
слова: «Для  всякого гражданина 
есть одна очень важная цель — 
Родина, ее развитие, ее успехи, 
ее судьба»; на  другом памятнике 
в  Архангельске: «Принимаю от-
ветственность на  себя». В  этих 
двух фразах — весь Николай Гера-
симович.

Кузнецов родился в  семье ка-
зенных крестьян, предки которых 
издавна жили на  севере России. 
Русский север не знал крепостно-
го права, и я думаю, это сказалось 
на характере всех представителей 
династии Кузнецовых, в  том чис-
ле и будущего адмирала. Кузнецов 

был независимым, совершенно 
не  раболепным человеком, кото-
рый обладал чувством собствен-
ного достоинства, уважал других 
людей, не боялся властей предер-
жащих и даже осмеливался возра-
жать самому Сталину, причем тот 
его слушал. Жизнь флотоводца 
поражает своими драматическими 
изломами. Поэтому не  случайно, 
что книгу своих воспоминаний он 
назвал «Крутые повороты».

ВЗЛЕТ  
ПО СТУПЕНЯМ

В  1919  году пятнадцатилетний 
Кузнецов вступил в Северо-Двин-
скую военную речную флотилию, 
приписав себе два года, чтобы его 
приняли, и так начал свою флот-
скую службу. В  середине 1920‑х 
годов он учился в  Военно-мор-
ском училище имени Фрунзе, ко-
торое окончил с отличием. Затем 
служил на  крейсере «Червона 
Украина»: командиром батареи, 
командиром роты, старшим вах-
тенным начальником. В  начале 
1930‑х с отличием окончил Воен-
но-морскую академию, получив 
таким образом прекрасное обра-
зование. В  1932‑1933  годах был 
старшим помощником команди-
ра крейсера «Красный Кавказ», 
а  в  1933  году стал командовать 
родным крейсером «Червона 

Украина», причем, по  свидетель-
ствам современников, довел си-
стему боевой готовности корабля 
практически до совершенства.

В  1936  году его отправили 
на  гражданскую войну в  Испа-
нию военно-морским советником 
республиканского правительства, 
где он участвовал в  подготовке 
и  проведении целого ряда бое-
вых и  транспортных операций. 
За военную кампанию в Испании 
был награжден орденами Ленина 
и Красного Знамени.

В  августе 1937  года Кузнецов 
стал заместителем командующего, 
а  уже в  марте 1938‑го — коман-
дующим Тихоокеанским флотом. 
В  следующем году, в  неполные 
35  лет, перед самой войной, Ни-
колай Герасимович был назначен 
на  должность народного комис-
сара Военно-морского флота. 
При  этом он стал еще  и  членом 
ЦК ВКП (б), впереди его ждала се-
рьезная политическая карьера.

Успехи блестящие, однако сто-
ит учитывать, что  он «рос» хотя 

и  быстро, но  «по  ступенькам». 
А  это очень важно для  любого 
специалиста — начинать с  ни-
зов и  подниматься по  карьерной 
лестнице постепенно. Когда быв-
ший младший научный сотруд-
ник становится министром, ни-
чего хорошего в  этом нет, так 
как он не только многого не умеет, 
но и не понимает базовых вещей. 
Когда же человек служит и после-
довательно двигается от  одной 
должности к другой, он лучше по-
нимает весь механизм в целом, на-
ходится в курсе всех его тонкостей 
и  причинно-следственных связей, 
многое умеет и  хорошо знает, 
что и как делать.

ВОЙНА:  
ЗАСЛУГИ И ОШИБКИ

Заслуги Николая Кузнецова 
в  наступившей вскоре Вели-
кой Отечественной войне очень 
значительны. Он систематич-
но и  настойчиво готовил к  ней 
советские военно-морские 

Современный российский флот – 
заслуга Николая Кузнецова

ИСТОРИЯ  

Парад Военно-морских сил России, состоявшийся летом 2017 года, стал, по-
жалуй, самым ярким событием в новейшей истории отечественного флота. 
Он прошел одновременно в Санкт-Петербурге, Кронштадте, Калининграде, 
Севастополе, Мурманске, Владивостоке и других городах — базах россий-
ских ВМС. Более того, впервые в истории военно-морской парад был прове-
ден и за рубежом — в сирийском Тартусе. В итоге россияне воочию увидели 
возрождение отечественного флота. Сегодня российские ВМС в полной 
мере отвечают вызовам времени и способны решать самые сложные зада-
чи. И во многом это заслуга вологжанина Николая Герасимовича Кузнецова, 
выдающегося флотоводца, народного комиссара и министра ВМФ.

Николай Кузнецов — неординарный флотово-
дец, судьба которого сочетает в себе выдаю-
щиеся достижения и крутые повороты.

«Адмирал Флота Советского Союза Кузнецов» —  
так назван российский тяжелый авианесущий крейсер.

Памятник адмиралу Кузнецову был 
установлен в Вологде в 2016 году.
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силы  — например, добивался, 
чтобы моряки учились пора-
жать противника на  предельной 
дистанции и  первым  же зал-
пом, потому что в бою не всегда 
предоставляется возможность 
для повторного выстрела. Он раз-
работал три формы оперативной 
готовности флотов, и  к  моменту 
начала войны на всех флотах уже 
умели быстро переходить на  бо-
лее высокую ступень боевой го-
товности.

В результате «Готовность № 1», 
объявленная Кузнецовым поздно 
вечером 21 июня 1941  года, по-
зволила предупредить внезапное 
нападение немцев на  советские 
военные корабли. В первый день 
войны флот не потерял ни одного 
боевого корабля.

К  сожалению, у  адмирала 
случались и просчеты, и он сам 
в  этом признавался. Так, была 
недооценена важность Север-
ного флота. Если  бы на  этом 
флоте к  началу военных дей-
ствий была пара крейсеров 
типа «Киров», то, думаю, ход 
войны был  бы немножко иным 

— СССР смог  бы обеспечить 
более успешное проведение со-
юзнических конвоев.

ЭТО ВСЕ О НЕМ
Можно без  сомнений утвер-

ждать, что Николай Кузнецов за-
метно выделяется на  фоне мно-
гих других крупных российских 
флотоводцев. Его заслуги перед 
флотом и как адмирала, и как сна-
чала наркома ВМФ, а затем воен-
но-морского министра имеют все-
объемлющий характер, и  в  этом 
отношении его фигура уникальна.

Он понимал, что кораблям нуж-
ны средства противовоздушной 
обороны, авиация, мощное артил-
лерийское вооружение, что необ-
ходима качественная логистика, 
а  значит, хорошие военно-мор-
ские базы, вспомогательные суда, 
высокая автономность плавания. 
Большое значение стало прида-
ваться вопросам, непосредствен-
но связанным с  армией: было 
четкое понимание, что  команд-
ный состав и их семьи надо обе-
спечить жильем, что  требуется 
развитая сеть образовательных 

учреждений и т. д. И, главное, он 
всего этого добивался.

По  инициативе Кузнецова был 
установлен День Военно-Мор-
ского Флота СССР, учреждены 
флотоводческие ордена и медали 
Ушакова и Нахимова, созданы на-
химовские училища, развивалась 
система подготовки судострои-
тельных кадров. Крейсер «Ав-
рора», который был навечно со-
хранен в  списках флота, — это 
заслуга Кузнецова. Гвардейские 
ленточки на  бескозырках ввел 
тоже он. Более того, посмотрите 
на  ленту ордена Ушакова — она 
повторяет цвета Андреевского 
флага. А  лента ордена Нахимова 
повторяет георгиевские, гвардей-
ские цвета. Это все цвета русской 
воинской славы, и  такая преем-
ственность СССР и России была 
обеспечена сознательно.

Очень важно, что Кузнецов имел 
и  огромный нравственный авто-
ритет во флоте: он уважал людей, 
стремился слушать подчиненных 
и  старался находить и  выдвигать 
талантливые кадры, умел призна-
вать свои ошибки, да  и  в  личной 
жизни не давал поводов для спле-
тен и  кривотолков. Поэтому тот 
факт, что его именем названа Во-
енно-морская академия, с  моей 
точки зрения, это величайшая 
историческая справедливость.

ИДЕОЛОГ  
СБАЛАНСИРОВАННОГО 
ФЛОТА

Политики того времени рас-
сматривали военно-морские 
силы как  важный инструмент 
решения внешнеполитических 

задач. Отсюда и  тяга многих 
из  них — уже устаревшая даже 
в те годы — к линкорам до вой-
ны и  тяжелым крейсерам после. 
Николай Герасимович рассуждал 
по‑другому, учитывая веяния 
времени и  научно-технического 
прогресса.

Кузнецов уже в  1946  году 
осознал, какие небывалые воз-
можности для  создания подво-
дного океанского флота таит 
в себе ядерная энергия, и пишет 
докладную записку Сталину 
с просьбой начать работу в этом 
направлении. Он ставит вопрос 
о  разработке в  СССР новых ко-
раблей с  учетом использования 
последних достижений в области 
науки и  техники: атомной энер-
гетики, кибернетики, электрони-
ки. А  понять такое в  то  время, 
когда все только начиналось, — 
это дорогого стоит. В  итоге был 
разработан проект подводных 
лодок нового поколения, с атом-
ной энергетической установкой, 
которые и  сегодня составляют 
основу военно-морского могу-
щества нашей страны.

Адмирал утверждал, что  буду-
щее не за линкорами и тяжелыми 
крейсерами, а  за  сбалансирован-
ным флотом, где есть подводные 

лодки, как дизельные, так и атом-
ные, большие и малые авианосцы, 
десантные корабли, оснащенные 
реактивным и ракетным оружием, 
и многое другое. Фактически Ни-
колай Кузнецов стал создателем 
флота нового типа, что, пожалуй, 
не имеет аналогов в истории Рос-
сии.

В наши дни флот также остает-
ся серьезным фактором, который 
принимают во внимание при рас-
смотрении внешнеполитических 
вопросов. Но  для  этого он дол-
жен быть эффективным, совре-
менным, сбалансированным. 
И  сейчас военно-морские силы 
наглядно подтверждают правоту 
Николая Герасимовича и  демон-
стрируют те возможности, за  ко-
торые он ратовал, — небольшие 
новейшие корабли, вооруженные 
«Калибрами», в  принципе, мо-
гут превратить в  ничто любое 
авианосное соединение против-
ника. Поэтому следует признать, 
что  во  многом благодаря Нико-
лаю Кузнецову и  заложенному 
им много лет назад фундаменту 
ВМС России сегодня способны 
результативно решать как  опера-
тивно-тактические, так и  страте-
гические задачи, отстаивая госу-
дарственные интересы.  

КОНКУРС 

Итоги конкурса фотографий
Офисы Севергазбанка расположены в нескольких регионах России, 
каждый из которых по‑своему красив и уникален. В прошлом номере 
газеты банка был объявлен конкурс фотографий на тему «Красота 
родного края».
В наш адрес было прислано множество изображений от читателей 
из разных уголков страны. 
Первое место занимает Алексей Соколов из города Углич, который 
запечатлел Ростовский кремль в зимний солнечный день. На втором 
месте — красивейший закат на Онежском Озере от Татьяны Сове-
товой из Вологды. На третьем месте вид на город Плес, который 
прислал нам Дмитрий Демин из города Иваново. 
Победители получат памятные призы. 
Благодарим всех за участие!

Алексей Соколов, г. Углич. «Ростовский кремль». Дмитрий Демин, г. Иваново. «Вид на город Плес».

Татьяна Советова, г. Вологда. «Онежское озеро».

1

2

3

Мало кто знает, что День ВМФ предложил отмечать именно 
Николай Кузнецов. На фото: строй боевых кораблей в акватории 
Кронштадта во время военно-морского парада 30 июля 2017 года.

Кузнецов уже в 1946 году осознал, 
какие небывалые возможности для 
создания подводного океанского флота 
таит в себе ядерная энергия, и пишет 
докладную записку Сталину с просьбой 
начать работу в этом направлении.



#1 О финансах и не только16 WWW.SEVERGAZBANK.RU
8-800-700-25-52

ПРАВИЛО 1. ГОТОВЬТЕСЬ 
К ПОКУПКАМ ЗАРАНЕЕ

—  Если вы четко осознаете 
цель, с которой вы идете в мага-
зин, то  вы получаете не  только 
хорошие покупки, но и отличное 
настроение. Это правило каса-
ется как покупок «для себя», так 
и  подарков. Например, одежда: 
вам необходимо заранее знать, 
с  чем  одаряемый (или  Вы) будет 
сочетать купленную вещь, где но-
сить ее и т. п.

—  Рассчитайте ваш «подароч-
ный» бюджет. Спланируйте свои 
расходы, чтобы понять, какие по-
купки вы реально можете себе по-
зволить (и на какие подарки смо-
гут рассчитывать ваши близкие).

ПРАВИЛО 2. ДИСКОНТ 
ХОРОШ, НО ЕСТЬ  
И ПОДВОХ

Дисконтные программы и скид-
ки придуманы для  того, чтобы 
покупатели вновь возвращались 
в  магазин. Причём обычно, что-
бы получить соответствующую 

карту или  бонус, как  правило, 
нужно сначала потратить опре-
деленную сумму. Вот несколько 
простых советов, как  правильно 
пользоваться такими предложе-
ниями:

—  Часто для  получения дис-
контной карты вас просят указать 
личную информацию, а  потом 
рассылают спам. Лучше заведите 
отдельный аккаунт электронной 
почты для таких сообщений.

—  Обращайте внимание на ак-
ции. Как  правило, в  преддверии 
праздников крупные магазины 
устраивают конкурсы, предлага-
ют участие в розыгрышах призов 
и т. п. Не пропускайте такую воз-
можность, естественно, предва-
рительно изучив все условия.

ПРАВИЛО 3. РАСПЛАЧИ-
ВАЙТЕСЬ КАРТОЙ

Помните, что  многие банки 
предлагают свои программы ло-
яльности для  тех, кто  совершает 
платежи в  безналичной форме. 
Если вы совершаете покупки 
по карте, то вы можете воспользо-
ваться следующими опциями:

—  «Кэшбэк». По  сути, это от-
сроченная скидка, возвращаемая 
клиенту по  истечении опреде-
ленного периода. На  практике 
она может достигать 10‑25 %. 
Как  правило, используется в  де-
бетовой карте.

—  «Грейс-период» — про-
межуток времени, в  течение ко-
торого держатель банковской 
карты может пользоваться за-
емными средствами бесплатно 
(либо по  сниженной процентной 
ставке) при  условии полного по-
гашения задолженности до окон-
чания срока действия льготного 
периода.

ПРАВИЛО 4. КРЕДИТ 
В МАГАЗИНЕ: БРАТЬ 
МОЖНО, НО ОСТОРОЖНО

Быстрое оформление кредитов 
в торговых центрах очень удобно: 
не нужно идти в банк и подавать 
кучу документов. Но у таких кре-
дитов есть свои особенности!

—  В  первую очередь задай-
те вопрос о  процентной став-
ке по  кредиту сотруднику бан-
ка в  магазине. Иногда ставка 

настолько высока, что  банков-
ские представители просто стес-
няются назвать ее вслух и ссыла-
ются на индивидуальные условия 
при ее рассчете.

—  Если вам называют слиш-
ком низкую ставку, например, 
10 % годовых, есть повод насто-
рожиться: скорее всего, в  таком 
займе присутствуют комиссии 
за открытие и обслуживание сче-
та, ежемесячный сбор.

В  любом случае как  альтерна-
тиву стоит рассматривать дру-
гие кредитные продукты: кре-
дитную карту с  грейс-периодом 
или овердрафт.

ПРАВИЛО 5.  
ИНТЕРНЕТ-МАГАЗИН 
КАК АЛЬТЕРНАТИВА

Совершать покупки в  режи-
ме «онлайн» не  только удобнее, 
но  и  дешевле — сегодня это 
уже стало очевидной истиной 

для  многих. Существует множе-
ство сервисов, где можно не про-
сто выбрать понравившийся 
товар, но и сравнить его с предло-
жениями в других интернет-мага-
зинах. Но:

—  Не  покупайте товар 
«вслепую». Если информации 
на  сайте для  вас недостаточно 
— не  стесняйтесь, позвоните 
в  магазин, вам расскажут под-
робности покупки.

—  Обращайте внимание на пар-
тнерские программы: многие бан-
ки сотрудничают с определенными 
интернет-магазинами и  предлага-
ют различные выгодные условия. 
Расплачиваясь картой определен-
ного банка за отдельные виды това-
ров, вы можете получить и скидки, 
и бонусы, и кэшбэк. Также скидки 
доступны по промокодам (их мож-
но найти на различных специали-
зированных сайтах). 

Текст: Анна Пронина
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О репутации
Как банковские услуги помогли вам  
реализовать свою мечту?

«Доброе имя лучше большого богатства,  
и добрая слава лучше серебра и золота».

Царь Соломон,  
правитель израильского государства (I в. до н.э.)

«Имидж человека — это то, что говорят о нем за его спиной».
Эдгар Хоу, американский романист,  
редактор газет и журналов (ХХ в.)

«Честь нельзя отнять, ее можно потерять».
Антон Чехов

«О своей репутации заботятся многие,  
о своей совести — лишь некоторые».
Публилий Сир, древнеримский поэт

«Две вещи, которыми мы особенно дорожим, —  
это наша репутация и наша жизнь».

Чарльз Колтон,  
английский писатель, священник (XIX в.)

«Характер подобен дереву, а репутация — его тени».
Авраам Линкольн, 16‑й президент США (XIX в.)

«Унция репутации стоит фунта работы».
Артур Мерфи, ирландский писатель (XVIII в.)

«Честь есть краеугольный камень человеческой мудрости».
Виссарион Белинский,  

русский литературный критик (XIX в.).

КОНКУРС МЫСЛИ ВЕЛИКИХ

Банкиры не волшебники, но, бывает, что банковские 
услуги могут помочь в  реализации наших желаний 
и даже более того — претворить свои мечты в реаль-
ность. Мы предлагаем нашим читателям стать участ-
никами конкурса «Я осуществил свою мечту благодаря 
Севергазбанку!». Для  этого нужно прислать в  адрес 
редакции газеты интересный рассказ на данную тему. 
Самые захватывающие рассказы будут удостоены при-
зов — подарочных карт Севергазбанка.

Заявки можно направлять на  электронную почту 
media@severgazbank.ru, передавать в любой офис Се-
вергазбанка или направлять почтой по адресу: 160001, 
г. Вологда, ул. Благовещенская, д. 3 с пометкой «Кон-
курс» до 25 марта 2018 года. При этом оставляйте кон-
тактную информацию о себе: ФИО, город, номер теле-
фона, электронную почту (при наличии). 

ПОКУПКИ 

Умный шопинг
5 БАЗОВЫХ ПРАВИЛ ПОДГОТОВКИ К 23 ФЕВРАЛЯ И 8 МАРТА

Новогодние праздники вроде бы только недавно закончились, а на носу 
уже две не менее значимых даты — 23 Февраля, а за ним 8 Марта. Если 
вы настолько предусмотрительны, что уже купили подарки для близких 
и коллег, тогда эта статья не для вас. Ну, а для остальных самое время 
рассказать, как выгодно воспользоваться спецпредложениями продавцов 
и магазинов, в том числе прибегая к банковским сервисам.




